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1. ОБЩИЕ ПОЛОЖЕНИЯ 
 
1.1. Основная профессиональная образовательная программа средне-

го профессионального образования по специальности 38.02.08 Торговое 
дело 

Основная профессиональная образовательная программа среднего про-
фессионального образования (далее ОПОП СПО), реализуемая в АНО ПО 
«Сергиево-Посадский гуманитарный колледж» (АНО ПО «СПГК») по специ-
альности 38.02.08 Торговое дело  представляет собой систему документов, 
разработанную и утвержденную учреждением среднего профессионального 
образования с учетом требований рынка труда на основе Федерального госу-
дарственного образовательного стандарта по соответствующему направле-
нию подготовки среднего профессионального образования (ФГОС СПО), 
Утвержден Приказом Министерства просвещения РФ №548 от 19 июля 
2023г.,  а также с учетом рекомендованной примерной образовательной про-
граммы.  

ОПОП  СПО регламентирует цели, ожидаемые результаты, содержание, 
условия и технологии реализация образовательного процесса, оценку каче-
ства подготовки выпускника по данному направлению подготовки и включа-
ет в себя: учебный план, рабочие программы учебных курсов, предметов, 
дисциплин (модулей) и другие материалы, обеспечивающие качество подго-
товки обучающихся, а также программы учебной и производственной прак-
тики, календарный учебный график и методические материалы, обеспечива-
ющие реализацию соответствующей образовательной технологии. 
 

1.2. Нормативные документы для разработки программы подго-
товки бакалавра 

Нормативную правовую базу разработки ОПОП СПО по специально-
сти 38.02.08 Торговое дело составляют: 

• Федеральный закон Российской Федерации от 29 декабря 2012 г. N 
273-ФЗ "Об образовании в Российской Федерации";   

•  Федеральный государственный образовательный стандарт среднего 
профессионального образования (далее ФГОС СПО) по специальности 
38.02.08 Торговое дело,  Утвержден Приказом Министерства просвещения 
РФ №548 от 19 июля 2023г.;  

• Порядок разработки примерных основных образовательных программ 
среднего профессионального образования, проведения их экспертизы и веде-
ния реестра примерных основных образовательных программ среднего про-
фессионального образования (Приказ Минпросвещения России от 08.04.2021 
№ 153); 

• Порядок организации и осуществления образовательной деятельности 
по образовательным программам среднего профессионального образования 
(Приказ Минпросвещения России от 24.08.2022 № 762); 
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• Порядок проведения государственной итоговой аттестации по образо-
вательным программам среднего профессионального образования (Приказ 
Минпросвещения России от 08.11.2021 № 800); 

• Положение о практической подготовке обучающихся (Приказ Минобр-
науки России № 885, Минпросвещения России № 390 от 05.08.2020); 

• Перечень профессий рабочих, должностей служащих, по которым осу-
ществляется профессиональное обучение (Приказ Минпросвещения России 
от 14.07.2023 № 534); 

• Перечень профессий среднего профессионального образования, реали-
зация образовательных программ по которым не допускается с применением 
исключительно электронного обучения, дистанционных образовательных 
технологий (приказ Министерства Просвещения Российской Федерации от 
13 декабря 2023 г. № 932); 

• Приказ Министерства науки и высшего образования Российской Феде-
рации и Министерства просвещения Российской Федерации от 05.08.2020 № 
882/391 «Об организации и осуществлении образовательной деятельности 
при сетевой форме реализации образовательных программ»; 

• Приказ Министерства труда и социальной защиты Российской Федера-
ции от 10 сентября 2015 № 625н «Об утверждении профессионального стан-
дарта «Специалист в сфере закупок»; 

• Приказ Министерства труда и социальной защиты Российской Федера-
ции от 17 июня 2019 № 409н «Об утверждении профессионального стандарта 
«Специалист по внешнеэкономической деятельности»; 

• Приказ Министерства труда и социальной защиты Российской Федера-
ции от 22 апреля 2021 № 276н «Об утверждении профессионального стан-
дарта «Специалист по качеству»; 

• Приказ Министерства труда и социальной защиты Российской Федера-
ции от 8 ноября 2023 г. № 790н «Об утверждении профессионального стан-
дарта «Маркетолог»; 

• Приказ Министерства труда и социальной защиты Российской Федера-
ции от 03 декабря 2019 № 764н «Об утверждении профессионального стан-
дарта «Специалист по прогнозированию и экспертизе цен на товары, работы 
и услуг»; 

• Приказ Министерства труда и социальной защиты Российской Федера-
ции от 30 марта 2021 № 161н «Об утверждении профессионального стандар-
та «Экономист предприятия»; 

• Приказ Министерства труда и социальной защиты Российской Федера-
ции от 22 ноября 2023 года № 821н «Об утверждении профессионального 
стандарта «Бизнес-аналитик»; 
Приказ Министерства труда и социальной защиты Российской Федерации от 
09 октября 2014 № 678н «Об утверждении профессионального стандарта 
«Специалист по продажам в автомобилестроении»; 
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Приказ Министерства труда и социальной защиты Российской Федерации 1 
августа 2023 г. № 626н «Об утверждении профессионального стандарта 
«Специалист по менеджменту космических продуктов, услуг и технологий»; 
Приказ Министерства труда и социальной защиты Российской Федерации от 
29 сентября 2020 № 679н «Об утверждении профессионального стандарта 
«Менеджер по продажам информационно-коммуникационных систем»; 
Приказ Министерства труда и социальной защиты Российской Федерации от 
19 февраля 2019 № 95н «Об утверждении профессионального стандарта 
«Специалист по интернет-маркетингу»; 
Приказ Министерства труда и социальной защиты Российской Федерации от 
18 октября 2022 года № 674н «Об утверждении профессионального стандар-
та «Специалист по выставочной деятельности в сфере торгово-
промышленных выставок»;  
Приказ Министерства труда и социальной защиты Российской Федерации от 
07.07.2022 № 400н «Об утверждении профессионального стандарта Специа-
лист в области обеспечения строительного производства материалами и кон-
струкциями».  
     Приказ Министерства просвещения РФ от 2 сентября 2020 г. N 457 
"Об утверждении Порядка приема на обучение по образовательным про-
граммам среднего профессионального образования"; 
• Устав АНО ПО «Сергиево-Посадский гуманитарный колледж»;  
 
1.3. Общая характеристика программы ОПОП СПО по специальности 
38.02.08 Торговое дело 
1.3.1. Цель (миссия) ОПОП СПО по специальности 38.02. 08 Торговое дело 
Подготовка по ОПОП СПО по специальности 38.02.08 Торговое дело соглас-
но требованиям ФГОС СПО по специальности 38.02.08 Торговое дело, со-

стоит в моделировании условий подготовки конкурентоспособных выпуск-

ников,  методическом обеспечении реализации ФГОС СПО по данному 

направлению подготовки, формированию  и развитию у студентов професси-

ональных и личностных качеств.  

 
Основная цель ОПОП СПО  по специальности 38.02.08 Торговое 

дело:  
• формирование у студентов личностных качеств, а также общих и про-

фессиональных, развитие навыков их реализации в организационно-
управленческой; информационно-аналитической; предпринимательской 
деятельности в соответствии с требованиями ФГОС СПО. 

 
1.3.2. Образовательная программа разрабатывается образовательной 

организацией в соответствии с ФГОС СПО с учетом ОПОП и предполагает 
освоение следующих видов деятельности: 

 организация и осуществление торговой деятельности; 
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 организация и осуществление предпринимательской 
деятельности в сфере торговли (по выбору); 

 осуществление продаж потребительских товаров и 
координация работы с клиентами (по выбору); 

 организация и осуществление интернет-маркетинга (по 
выбору); 

Квалификация, присваиваемая выпускникам образовательной програм-
мы: «специалист торгового дела» 

 
1.3.3 Направленность ОП: Коммерция и осуществление интернет-

маркетинга». 
Выпускник образовательной программы по квалификации «специалист 

торгового дела» осваивает общие  виды деятельности: Организация и осу-
ществление торговой деятельности.  

Направленность образовательной программы конкретизирует содержа-
ние образовательной программы путем ориентации на следующие виды дея-
тельности: 

Наименование 
направленности 

Вид деятельности (по выбору)  
в соответствии с направленностью 

Коммерция и 
осуществление интернет-
маркетинга 

Организация и осуществление предпринимательской 
деятельности в сфере торговли (по выбору) 
Организация и осуществление интернет-маркетинга 
(по выбору) 

 
1.3.4. Срок  освоения ОПОП СПО  по специальности 38.02.08 Торго-

вое дело: 
Нормативные сроки освоения ОПОП СПО базовой подготовки по 

специальности 38.02.08 Торговое дело в соответствии с ФГОС СПО в очной 
форме обучения и присваиваемая квалификация приводятся в Таблице 1.  

 
                                                                                           Таблица 1.  

Уровень образования, 
необходимый для 
приема на обучение 

Наименование 
квалификации 
базовой 
подготовки 

Срок получения СПО 
по ППССЗ базовой 
подготовки в очной 
форме обучения 

среднее общее 
образование 

Специалист 
по торговому 
делу 

1 год 10 месяцев 

основное общее 
образование 

2 года 10 месяцев 

 
Объем образовательной программы, реализуемой на базе среднего 

общего образования по квалификации: специалист торгового дела – 2952 
академических часа. 
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Срок получения образования по образовательной программе, 
реализуемой на базе среднего общего образования по квалификации: 
специалист торгового дела – 1 год 10 месяцев. 

Объем программы по освоению программы среднего 
профессионального образования на базе основного общего образования с 
одновременным получением среднего общего образования: 4428 
академических часов, со сроком обучения 2 год 10 месяцев. 

 

1.4. Требования к абитуриенту  

Лица, поступающие на обучение, должны иметь документ о получении: 
 - аттестат о среднем (полном) общем образовании;  
- аттестат об основном общем образовании;  
- диплом о начальном профессиональном образовании с указанием о по-

лученном уровне общего образования и оценками по дисциплинам Базисного 
учебного плана общеобразовательных учреждений;  

- документ об образовании более высокого уровня.  

2. Характеристика профессиональной деятельности выпускника 
ОПОП СПО  по специальности 38.02.08 Торговое дело  

Характеристика профессиональной деятельности специалистов разраба-
тывается на основе ФГОС СПО и включает в себя:  

- область профессиональной деятельности;  
- объекты профессиональной деятельности;  
- виды профессиональной деятельности. 
 

2.1. Область профессиональной деятельности выпускника 
 

Область профессиональной деятельности выпускников: 08 Финансы и 
экономика; 33 Сервис, оказание услуг населению. 

 
Соответствие видов деятельности профессиональным модулям: 

 
Наименование видов деятельности Наименование профессиональных модулей 

1 2 

Виды деятельности основной  
Организация и осуществление торговой 
деятельности 

ПМ. 01 Организация и осуществление торговой 
деятельности 

Виды деятельности по выбору  
Организация и осуществление 
предпринимательской деятельности в сфере 
торговли (по выбору) 

ПМн. 02 Организация и осуществление 
предпринимательской деятельности в сфере 
торговли 

Организация и осуществление интернет-
маркетинга (по выбору) 

ПМн.03 Организация и осуществление интернет-
маркетинга 
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2.2. Объектами профессиональной деятельности выпускников яв-

ляются: 
 товары, производимые и/или реализуемые в производственных, обслу-

живающих организациях; 
 услуги, оказываемые сервисными организациями; 
 первичные трудовые коллективы. 

 
2.3. Виды профессиональной деятельности выпускника 

 организация и осуществление торговой деятельности; 
 организация и осуществление предпринимательской деятельности 

в сфере торговли (по выбору); 
 осуществление продаж потребительских товаров и координация 

работы с клиентами (по выбору); 
 организация и осуществление интернет-маркетинга (по выбору); 

3. Планируемые результаты освоения образовательной программы 

3.1. Общие  компетенции 

Код 
компе-
тенции 

Формулировка 
компетенции 

Знания, умения 

ОК 01 Выбирать способы 
решения задач 
профессиональной 
деятельности 
применительно к 
различным контекстам 

Умения: распознавать задачу и/или проблему в 
профессиональном и/или социальном контексте; 
анализировать задачу и/или проблему и выделять 
её составные части; определять этапы решения 
задачи; выявлять и эффективно искать 
информацию, необходимую для решения задачи 
и/или проблемы;  
составлять план действия; определять 
необходимые ресурсы; 
владеть актуальными методами работы в 
профессиональной и смежных сферах; 
реализовывать составленный план; оценивать 
результат и последствия своих действий 
(самостоятельно или с помощью наставника) 
Знания: актуальный профессиональный и 
социальный контекст, в котором приходится 
работать и жить; основные источники 
информации и ресурсы для решения задач и 
проблем в профессиональном и/или социальном 
контексте; 
алгоритмы выполнения работ в профессиональной 
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и смежных областях; методы работы в 
профессиональной и смежных сферах; структуру 
плана для решения задач; порядок оценки 
результатов решения задач профессиональной 
деятельности 

ОК 02 Использовать 
современные средства 
поиска, анализа и 
интерпретации 
информации, и 
информационные 
технологии для 
выполнения задач 
профессиональной 
деятельности 

Умения: определять задачи для поиска 
информации; определять необходимые источники 
информации; планировать процесс поиска; 
структурировать получаемую информацию; 
выделять наиболее значимое в перечне 
информации; оценивать практическую значимость 
результатов поиска; оформлять результаты 
поиска, применять средства информационных 
технологий для решения профессиональных 
задач; использовать современное программное 
обеспечение; использовать различные цифровые 
средства для решения профессиональных задач.  
Знания: номенклатура информационных 
источников, применяемых в профессиональной 
деятельности; приемы структурирования 
информации; формат оформления результатов 
поиска информации, современные средства и 
устройства информатизации; порядок их 
применения и программное обеспечение в 
профессиональной деятельности в том числе с 
использованием цифровых средств. 

ОК 03 Планировать и 
реализовывать 
собственное 
профессиональное и 
личностное развитие, 
предпринимательскую 
деятельность в 
профессиональной 
сфере, использовать 
знания по правовой и 
финансовой грамотности 
в различных жизненных 
ситуациях. 

Умения: определять актуальность нормативно-
правовой документации в профессиональной 
деятельности; применять современную научную 
профессиональную терминологию; определять и 
выстраивать траектории профессионального 
развития и самообразования; выявлять 
достоинства и недостатки коммерческой идеи; 
презентовать идеи открытия собственного дела в 
профессиональной деятельности; оформлять 
бизнес-план; рассчитывать размеры выплат по 
процентным ставкам кредитования; определять 
инвестиционную привлекательность 
коммерческих идей в рамках профессиональной 
деятельности; презентовать бизнес-идею; 
определять источники финансирования 
Знания: содержание актуальной нормативно-
правовой документации; современная научная и 
профессиональная терминология; возможные 
траектории профессионального развития и 
самообразования; основы предпринимательской 
деятельности; основы финансовой грамотности; 
правила разработки бизнес-планов; порядок 
выстраивания презентации; кредитные банковские 
продукты 

ОК 04 Эффективно 
взаимодействовать и 

Умения: организовывать работу коллектива и 
команды; взаимодействовать с коллегами, 
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работать в коллективе и 
команде 

руководством, клиентами в ходе профессиональной 
деятельности 
Знания: психологические основы деятельности 
коллектива, психологические особенности 
личности; основы проектной деятельности 

ОК 05 Осуществлять устную и 
письменную 
коммуникацию на 
государственном языке 
Российской Федерации с 
учетом особенностей 
социального и 
культурного контекста 

Умения: грамотно излагать свои мысли и 
оформлять документы по профессиональной 
тематике на государственном языке, проявлять 
толерантность в рабочем коллективе 
Знания: особенности социального и культурного 
контекста; правила оформления документов и 
построения устных сообщений 

ОК 06 Проявлять гражданско-
патриотическую 
позицию, 
демонстрировать 
осознанное поведение на 
основе традиционных 
общечеловеческих 
ценностей, в том числе с 
учетом гармонизации 
межнациональных и 
межрелигиозных 
отношений, применять 
стандарты 
антикоррупционного 
поведения 

Умения: описывать значимость своей 
специальности; применять стандарты 
антикоррупционного поведения 
Знания: сущность гражданско-патриотической 
позиции, общечеловеческих ценностей; 
значимость профессиональной деятельности по 
специальности; стандарты антикоррупционного 
поведения и последствия его нарушения 

ОК 07 Содействовать 
сохранению 
окружающей среды, 
ресурсосбережению, 
применять знания об 
изменении климата, 
принципы бережливого 
производства, 
эффективно действовать 
в чрезвычайных 
ситуациях 

Умения: соблюдать нормы экологической 
безопасности; определять направления 
ресурсосбережения в рамках профессиональной 
деятельности по специальности осуществлять 
работу с соблюдением принципов бережливого 
производства; организовывать профессиональную 
деятельность с учетом знаний об изменении 
климатических условий региона. 
Знания: правила экологической безопасности при 
ведении профессиональной деятельности; 
основные ресурсы, задействованные в 
профессиональной деятельности; пути 
обеспечения ресурсосбережения; принципы 
бережливого производства; основные направления 
изменения климатических условий региона. 

ОК 08 Использовать средства 
физической культуры 
для сохранения и укреп-
ления здоровья в процес-
се профессиональной 
деятельности и поддер-
жания необходимого 
уровня физической под-

Умения: использовать физкультурно-
оздоровительную деятельность для укрепления 
здоровья, достижения жизненных и 
профессиональных целей; применять 
рациональные приемы двигательных функций в 
профессиональной деятельности; пользоваться 
средствами профилактики перенапряжения, 
характерными для данной специальности 
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3.2. Профессиональные компетенции 

Виды 
деятельности 

Код и 
наименование 
компетенции 

Показатели освоения компетенции 

Организация 
и 
осуществлени
е торговой 
деятельности 

ПК 1.1. Прово-
дить сбор и ана-
лиз информации 
о потребностях 
субъектов рынка 
на товары и 
услуги, в том 
числе с исполь-
зованием циф-
ровых и инфор-
мационных тех-
нологий 

Навыки: 
− поиска и систематизации открытых ис-

точников информации о внутренних и 
внешних рынках для сбыта товарной 
продукции; 

− проведение анализа и оценки объема спроса на 
товарную продукцию организации на внут-
ренних и внешних рынках; 

− обработки, формирования и хранения 
данных, информации, документов, в 
том числе полученных от поставщиков 
(подрядчиков, исполнителей); 

− составления перечня требований внеш-
них рынков к товарной продукции ор-
ганизации; 

− подготовки рекомендаций по омолога-
ции товарной продукции по итогам 
анализа требований определенного 
внешнего рынка; 

готовленности Знания: роль физической культуры в 
общекультурном, профессиональном и 
социальном развитии человека; основы здорового 
образа жизни; условия профессиональной 
деятельности и зоны риска физического здоровья 
для специальности; средства профилактики 
перенапряжения 

ОК 09 Пользоваться 
профессиональной 
документацией на 
государственном и 
иностранном языках 

Умения: понимать общий смысл четко 
произнесенных высказываний на известные темы 
(профессиональные и бытовые), понимать тексты 
на базовые профессиональные темы; участвовать 
в диалогах на знакомые общие и 
профессиональные темы; строить простые 
высказывания о себе и о своей профессиональной 
деятельности; кратко обосновывать и объяснять 
свои действия (текущие и планируемые); писать 
простые связные сообщения на знакомые или 
интересующие профессиональные темы 
Знания: правила построения простых и сложных 
предложений на профессиональные темы; 
основные общеупотребительные глаголы (бытовая 
и профессиональная лексика); лексический 
минимум, относящийся к описанию предметов, 
средств и процессов профессиональной 
деятельности; особенности произношения; 
правила чтения текстов профессиональной 
направленности 
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− проведения анализа конъюнктуры и ем-
кости товарных рынков, мониторинга 
внутренних и внешних рынков; 

− подготовки аналитических документов 
по конкурентным преимуществам про-
дукции организации на внешних рын-
ках. 

Умения: 
− пользоваться современными поисковыми си-

стемами для сбора информации о внешних и 
внутренних рынках; 

− проводить исследование рынка поставщиков, 
создавать и вести базу поставщиков и покупа-
телей товаров; 

− обобщать и систематизировать коммерческую 
информацию, формировать базы данных с ин-
формацией о ценах на товары, работы, услуги, 
требованиях внешних и внутренних рынков к 
товарной продукции, статистически ее обраба-
тывать в формате электронных таблиц и фор-
мулировать аналитические выводы; 

− анализировать внешнюю конкурентную среду 
для выявления аналогичных или взаимозаме-
няемых товаров; 

− создавать и вести информационную базу 
данных поставщиков и покупателей; 

− составлять документы, формировать, 
архивировать, направлять документы и 
информацию; 

− обобщать полученную информацию, 
обрабатывать ее с применением 
программных продуктов; 

− обобщать и систематизировать коммерческую 
информацию для подготовки сводных отчетов 
и аналитических материалов. 

Знания: 
− методов и инструментов работы с базами дан-

ных внутренних и внешних рынков; 
− требований к порядку заполнения и ведения 

рабочей документации, схем электронного 
документооборота; 

− стандартов и требований внешних рынков к 
товарной продукции. 

ПК 1.2. Уста-
навливать хо-
зяйственные 
связи с постав-
щиками и потре-
бителями това-
ров и услуг, в 
том числе с 

Навыки:  
− оформления договоров с поставщиками и по-

требителями товаров и услуг; 
− мониторинга поставщиков (подрядчиков, ис-

полнителей) и заказчиков в сфере закупок; 
− установления контактов с деловыми партне-

рами, заключения договоров, предъявления 
претензий; 
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применением 
коммуникатив-
ных возможно-
стей искус-
ственного ин-
теллекта 

− составления деловых писем, предложений, за-
казов на поставку товаров, проведения безна-
личных расчетов. 

Умения: 
− применять нормы гражданского законодатель-

ства в области регулирования договорных от-
ношений; 

− осуществлять выбор поставщиков; 
− оформлять заказы на поставку товаров с при-

менением компьютерных программ; 
− составлять документы, деловые письма, пред-

ложения, заказы на поставку товаров, осу-
ществлять безналичные расчеты, в т. ч. с ис-
пользованием современных технических 
средств; 

− создавать и вести информационную базу по-
ставщиков и покупателей с применением тех-
нологий больших данных; 

− обобщать полученную информацию, стати-
стически ее обрабатывать и формулировать 
аналитические выводы, архивировать полу-
ченную информацию и обеспечивать ее без-
опасность; 

− работать в единой информационной системе. 
Знания: 

− правовых норм оформления и заключения до-
говоров с поставщиками и потребителями то-
варов и услуг; 

− структуры и содержания договора поставки, 
спецификации и сопроводительного письма 
критериев; 

− поиска и методов отбора поставщиков; 
− методов и инструментов работы с базами 

больших данных; 
− требований к порядку заполнения и ведения 

рабочей документации,  
− схем электронного документооборота. 

ПК 1.3. Осу-
ществлять под-
готовку, оформ-
ление и провер-
ку закупочной 
документации, в 
том числе с ис-
пользованием 
электронного 
документообо-
рота и сквозных 
цифровых тех-
нологий 

Навыки:  
− формирования начальной (максималь-

ной) цены закупки, описания объекта 
закупки, требований к участнику за-
купки, порядка оценки участников, 
проекта контракта; 

− составления и оформления закупочной доку-
ментации, осуществления ее проверки для 
проведения закупочной процедуры, организа-
ционно-технического обеспечения деятельно-
сти закупочных комиссий, оценки результатов 
и подведение итогов закупочной процедуры; 

− осуществления подготовки протоколов засе-
даний закупочных комиссий на основании 
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решений, принятых членами комиссии по 
осуществлению закупок; 

− публичного размещения полученных 
результатов; осуществления проверки 
необходимой документации для заклю-
чения контрактов и процедуры подпи-
сания контракта с поставщиками (под-
рядчиками, исполнителями); 

− публичного размещения отчетов, ин-
формации о неисполнении контракта, о 
санкциях, об изменении или о растор-
жении контракта, за исключением све-
дений, составляющих государственную 
тайну; 

− организации осуществления оплаты по-
ставленного товара, выполненной рабо-
ты (ее результатов), оказанной услуги, 
а также отдельных этапов исполнения 
контракта, денежных сумм по банков-
ской гарантии в предусмотренных слу-
чая, организации возврата денежных 
средств, внесенных в качестве обеспе-
чения исполнения заявок или обеспе-
чения исполнения контрактов. 

Умения: 
− применять основные положения нормативно-

правовых актов в сфере закупочной деятель-
ности; 

− составлять документы, формировать, архиви-
ровать, направлять документы и информацию; 

− обосновывать начальную (максимальную) це-
ну закупки; 

− описывать объект закупки; 
− разрабатывать закупочную документацию; 
− работать в единой информационной системе; 
− взаимодействовать с закупочными комиссия-

ми и технически обеспечивать деятельность 
закупочных комиссий; 

− анализировать поступившие заявки, оценивать 
результаты и подводить итоги закупочной 
процедуры; 

− формировать и согласовывать протоколы засе-
даний закупочных комиссий на основании 
решений, принятых членами комиссии по 
осуществлению закупок; 

− проверять необходимую документацию для 
заключения контрактов и осуществлять про-
цедуру подписания контракта с поставщиками 
(подрядчиками, исполнителями). 

Знания: 
− законодательства Российской Федерации о 
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контрактной системе в сфере закупок товаров; 
− особенностей составления закупочной доку-

ментации; 
− методов определения и обоснования началь-

ных максимальных цен контракта. 
ПК 1.4. Осу-
ществлять под-
готовку к заклю-
чению внешне-
торгового кон-
тракта и его до-
кументальное 
сопровождение. 

Навыки:  
− направления запросов, приглашений и инфор-

мации потенциальным участникам внешне-
торгового контракта; 

− проведения предварительного анализа посту-
пающих коммерческих предложений, запросов 
от потенциальных партнеров на внешних рын-
ках; 

− составления списка отклонений от приемле-
мых условий внешнеторгового контракта (пе-
речень разногласий); 

− документального оформления результатов пе-
реговоров по условиям внешнеторгового кон-
тракта; 

− подготовки сводных отчетов и предложений о 
потенциальных партнерах на внешних рынках; 

− формирования списка потенциальных партне-
ров для заключения внешнеторгового кон-
тракта; 

− обработки, формирования, хранения информа-
ции и данных об участниках внешнеторгового 
контракта; 

− формирования проекта внешнеторгового кон-
тракта; 

− осуществления проверки необходимой доку-
ментации для заключения внешнеторгового 
контракта; 

− подготовки процедуры подписания внешне-
торгового контракта с контрагентом. 

Умения: 
− классифицировать товары на внутренних и 

внешних рынках;  
− разрабатывать тексты рекламной информации 

о продукции организации на иностранном 
языке для последующего распространения на 
внешних рынках; 

− осуществлять деловую переписку по вопросам 
заключения внешнеторгового контракта; 

− осуществлять взаимодействие с участниками 
внешнеторгового контракта; 

− подготавливать коммерческие предложения, 
запросы; 

− оформлять документацию в соответствии с 
требованиями законодательства Российской 
Федерации и международных актов. 
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Знания: 
− основных технических характеристик, пре-

имуществ и особенностей продукции органи-
зации, поставляемой на внешние рынки; 

− нормативных правовых актов, регламентиру-
ющих внешнеэкономическую деятельность; 

− международных правил толкования наиболее 
широко используемых торговых терминов в 
области внешней торговли; 

− международных договоров в сфере стандартов 
и требований к продукции; 

− стандартов и требований внешних рынков к 
товарной продукции; 

− методов и инструментов работы с базами дан-
ных и источниками маркетинговой информа-
ции о внешних рынках внешних рынков; 

− методов разработки рекламной информации 
для внешних рынков и инструментов продви-
жения товаров и услуг на внешних рынках; 

− основных видов и методов международных 
маркетинговых коммуникаций; 

− документооборота внешнеторговых сделок; 
− условий внешнеторгового контракта; 
− норм этики и делового общения с иностран-

ными партнерами. 
ПК 1.5. Осу-
ществлять кон-
троль исполне-
ния обязательств 
по внешнеторго-
вому контракту 

Навыки: 
−  подготовки документа о приемке ре-

зультатов отдельного этапа исполнения 
контракта; 

− сбора информации, документов по во-
просам исполнения обязательств по 
внешнеторговому контракту; 

− разработки плана-графика контрольных 
мероприятий по исполнению обяза-
тельств по внешнеторговому контрак-
ту; 

− мониторинга отклонений от выполне-
ния обязательств по внешнеторговому 
контракту; 

− документальное оформление отклоне-
ний от выполнения обязательств по 
внешнеторговому контракту и органи-
зация претензионной работы; 

− подготовка предложений по примене-
нию мер ответственности и соверше-
нию соответствующих действий в слу-
чае нарушения обязательств по внеш-
неторговому контракту. 

Умения: 
− составлять и оформлять отчет, содержащий 

информацию о ходе исполнения контракта, о 



  

20 
 

соблюдении промежуточных и окончательных 
сроков исполнения контракта, о ненадлежа-
щем исполнении контракта (с указанием до-
пущенных нарушений) или о неисполнении 
контракта и о санкциях, которые применены в 
связи с нарушением условий контракта или 
его неисполнением, об изменении или о рас-
торжении контракта в ходе его исполнения, об 
изменении контракта или о расторжении кон-
тракта; 

− осуществлять организацию оплаты/возврата 
денежных средств, организовывать уплату де-
нежных сумм по банковской гарантии в 
предусмотренных случаях; 

− обобщать и систематизировать коммерческую 
информацию для подготовки сводных отчетов 
и аналитических материалов;  

− осуществлять цифровые платежи, облачные 
вычисления, системный анализ больших дан-
ных, использовать технологии 5G в организа-
ции деловой переписки и электронного доку-
ментооборота. 

Знания: 
− правил оформления документации по внешне-

торговому контракту; 
− порядка документооборота в организации; 
− основ риск-менеджмента во внешнеэкономи-

ческой деятельности. 
ПК 1.6. Органи-
зовывать выпол-
нение торгово-
технологических 
процессов, в том 
числе с приме-
нением цифро-
вых технологий 

Навыки:  
− выполнения торгово-технологических опера-

ций, в том числе с использованием искус-
ственного интеллекта, голосовых помощни-
ков, чат-ботов для обработки запросов поку-
пателей с максимальной скоростью;  

− организации торговли, в том числе с использо-
ванием камер и алгоритмов распознавания лиц 
для осуществления расчетов с покупателями 
без применения контрольно-кассовой техники; 

− приемки товаров по количеству и качеству; 
− соблюдения правил охраны труда. 

Умения: 
− осуществлять процесс поиска и заказа товаров 

с применением цифровых платформ; 
− осуществлять процесс управления доставкой 

товаров покупателю используя возможности 
интернет-вещей; 

− проводить анализ перемещения покупателей 
по торговому залу по данным камер видео 
наблюдений с целью оптимизации торгового 
пространства; 

− осуществлять контроль за количеством и сро-
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ками хранения продовольственных товаров с 
применением датчиков контроля (интернет-
вещей); 

− использовать технологии дополненной реаль-
ности для повышения объема продаж;  

− применять цифровые вывески с использовани-
ем компьютерного зрения; 

− применять технологии интернет-вещей в орга-
низации работы торговых площадок; 

− управления полочным пространством магази-
на в облачной ABM SHELF; 

− оформлять факт продажи товаров с примене-
нием цифровых инструментов: онлайн-касс, 
электронных платформ, ресурсов интернет, 
безналичных платежей, регистрация продаж в 
системе ЕГАИС;  

− применять электронный документооборот;  
− осуществлять торгово-технологические про-

цессы, в том числе, с использованием техники 
эффективных коммуникаций; 

− применять основные ИИ-решения - системы 
распознавания естественного языка, интеллек-
туальные системы поддержки принятия реше-
ний, распознавания и синтез речи, интеллекту-
альный анализ текстовых документов, роботы, 
видео аналитика, чат-боты; 

− оформлять заказы на поставку товаров с при-
менением компьютерных программ; 

− осуществлять цифровые платежи, облачные 
вычисления, системный анализ больших дан-
ных, использовать технологии 5G в организа-
ции деловой переписки и электронного доку-
ментооборота; 

− пользоваться современными поисковыми си-
стемами для сбора информации о внутренних 
внешних рынках. 

Знания: 
− видов торговых структур;  
− форм и видов торговли, составных элементов 

торговой деятельности: материально-
технической базы торговли; инфраструктуры 
потребительского рынка;  

− средств, методов, инноваций в отрасли;  
− организации торгово-технологических процес-

сов в офлайн и онлайн торговле;  
− требований к порядку заполнения и ведения 

рабочей документации, схем электронного до-
кументооборота; 

− основных и дополнительных услуг оптовой и 
розничной; целей, задач, принципов, объектов, 
субъектов внутренней и внешней торговли;  
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− требований законодательства Российской Фе-
дерации нормативных правовых актов, регу-
лирующих торговую деятельность; 

− правил торговли;  
− количественных и качественных показателей 

оценки эффективности торговой деятельности. 
Товароведе-
ние и органи-
зация экспер-
тизы качества 
потребитель-
ских товаров 
(по выбору) 

ПК 2.1. Осу-
ществлять коди-
рование товаров, 
в том числе с 
применением 
цифровых тех-
нологий 
 

Навыки: 
− применения методик идентификации ассорти-

ментной принадлежности потребительских 
товаров; 

− решения задач классификации и кодирования 
потребительских товаров, в том числе с по-
мощью цифровых технологий. 

Умения: 
− применять цифровые технологии кодирования 

потребительских товаров; 
− идентифицировать ассортиментную принад-

лежность продовольственных и непродоволь-
ственных товаров; 

− оценивать маркировку потребительских това-
ров на соответствие с требованиями техниче-
ских регламентов и национальных стандартов. 

Знания: 
− классификации продовольственных и непродо-

вольственных товаров; 
− методов и способов кодирования потребитель-

ских товаров, в том числе с применением циф-
ровых технологий; 

− обязательных требований к маркировке потре-
бительских товаров. 

ПК 2.2. Иденти-
фицировать ас-
сортиментную 
принадлежность 
потребительских 
товаров  

Навыки: 
− применения технических регламентов и наци-

ональных стандартов для оценки маркировки 
потребительских товаров. 

Умения: 
− идентифицировать ассортиментную принад-

лежность продовольственных и непродоволь-
ственных товаров; 

− применять документы в области технического 
регулирования, стандартизации и 
подтверждения соответствия в 
профессиональной деятельности; 

− оценивать маркировку потребительских 
товаров на соответствие с требованиями 
технических регламентов и национальных 
стандартов. 

Знания: 
− основных понятий в сфере товароведения потре-

бительских товаров; 
− технических требований и градации качества 
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потребительских товаров, установленных в 
нормативно-технической документации; 

− обязательных требований к маркировке 
потребительских товаров. 

ПК 2.3. Созда-
вать условия для 
сохранности ко-
личественных и 
качественных 
характеристик 
товара в соот-
ветствии с тре-
бованиями дей-
ствующих сани-
тарных правил 
на разных этапах 
товародвижения 

Навыки: 
− осуществления контроля над обеспечением 

оптимальных условия хранения и реализации 
потребительских товаров; 

− выявления дефектов, вызывающих ухудшение 
качественных и количественных характери-
стик потребительских товаров; 

− разработки мероприятий по предупреждению 
и сокращению потерь товаров. 

Умения: 
− устанавливать и обеспечивать оптимальные 

условия хранения, транспортирования и реа-
лизации потребительских товаров; 

− выявлять дефекты потребительских товаров 
при приемке, хранении и реализации; 

− реализовывать мероприятия по предупрежде-
нию и сокращению потерь товаров. 

Знания: 
− факторов, формирующих и сохраняющих каче-

ство товаров; 
− условий хранения, транспортирования и реали-

зации потребительских товаров; 
− дефектов потребительских товаров товарных по-

терь и способов их сокращения. 
ПК 2.4. Выпол-
нять операции 
по оценке каче-
ства и организа-
ции экспертизы 
потребительских 
товаров 
 

Навыки: 
− выявления современных тенденций в области 

обеспечения качества и безопасности товаров, 
в том числе с использованием аналитики 
больших данных; 

− подбора необходимых нормативно-
технических документов для оценки качества 
и организации экспертизы товаров с использо-
вание современных баз данных; 

− организации подготовки и проведения 
экспертизы потребительских товаров и 
оформления ее результатов; 

− оценки качественных и количественных 
характеристик товаров на соответствие 
требованиям нормативно-технической 
документации; 

− регистрации данных о соответствии качества 
поступающих в организацию товаров 
техническим регламентам, стандартам 
(техническим условиям), условиям поставок и 
договоров; 

− систематизации данных о фактическом уровне 
качества товаров; 
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− оформления документов для предъявления 
претензий к поставщикам о несоответствии 
качества поступивших товаров техническим 
регламентам, стандартам (техническим 
условиям), условиям поставок и договоров. 

Умения: 
− обобщать и анализировать современный рос-

сийский и зарубежный опыт в области обеспе-
чения качества и безопасности товаров, в том 
числе с использованием аналитики больших 
данных; 

− проводить оценку качественных и 
количественных характеристик товаров по 
требованиям нормативно-технических 
документов; 

− организовывать экспертизу потребительских 
товаров и оформлять ее результаты. 

Знания: 
− законодательства Российской Федерации и 

ЕАЭС в области технического регулирования, 
стандартизации и подтверждения соответствия; 

− современного российского и зарубежного опыта 
в области обеспечения качества и безопасности 
товаров; 

− основных методов оценки качества и 
безопасности потребительских товаров; 

− организации проведения экспертизы товаров и 
оформления ее результатов; 

− сквозных цифровых технологий, применяемых в 
сфере обеспечения качества и безопасности 
товаров. 

ПК 2.5. Осу-
ществлять 
управление ас-
сортиментом то-
варов, в том 
числе с исполь-
зованием искус-
ственного ин-
теллекта и 
сквозных циф-
ровых техноло-
гий 

Навыки: 
− анализа ассортимента товаров и ассортимент-

ной политики торгового предприятия, в том 
числе с применением современных цифровых 
технологий. 

Умения: 
− анализировать ассортимент товаров и выяв-

лять приоритетные направления его совер-
шенствования, в том числе с применением со-
временных цифровых технологии; 

− формировать торговый ассортимент по ре-
зультатам анализа потребности в товарах; 

− применять цифровые технологии кодирования 
потребительских товаров; 

− устанавливать и обеспечивать оптимальные 
условия хранения, транспортирования и реа-
лизации потребительских товаров; 

− реализовывать мероприятия по предупрежде-
нию и сокращению потерь товаров. 
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Знания: 
− ассортимента товаров, показателей ассортимен-

та и факторов, влияющих на его формирование  
− приоритетных направлений совершенствования 

ассортимента товаров; 
− основных положений категорийного менедж-

мента; 
− специфики процесса управления в категорийном 

менеджменте; 
− алгоритма разработки ассортиментной матрицы 

товарной категории; 
− порядка формирования категорий в ассортимен-

те; 
− структуры АВС – и XYZ – анализа; 
− классификации продовольственных и непродо-

вольственных товаров; 
− методов и способов кодирования потребитель-

ских товаров, в том числе с применением циф-
ровых технологий; 

− обязательных требований к маркировке потре-
бительских товаров; 

− сквозных цифровых технологий, применяемых в 
сфере обеспечения качества и безопасности то-
варов. 

Организация 
и осуществ-
ление пред-
приниматель-
ской деятель-
ности в сфере 
торговли (по 
выбору) 

ПК 2.1. Прово-
дить маркетин-
говые исследо-
вания с исполь-
зованием ин-
струментов ком-
плекса марке-
тинга  

Навыки: 
− выявления проблем и формулирования целей 

исследования; 
− планирования проведения маркетингового ис-

следования; 
− определения маркетинговых инструментов, с 

помощью которых будут получены комплекс-
ные результаты исследования; 

− подготовки и согласования плана проведения 
маркетингового исследования; 

− поиска первичной и вторичной маркетинговой 
информации; 

− подготовки процесса проведения маркетинго-
вого исследования, установление сроков и 
требований к проведению маркетингового ис-
следования; 

− проведения маркетинговых исследований с 
использованием инструментов комплекса 
маркетинга. 

Умения: 
− применять методы сбора, средства хранения и 

обработки маркетинговой информации для 
проведения маркетингового исследования;  

− определять подходящие маркетинговые ин-
струменты и применять их для проведения 
маркетингового исследования; 
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− составлять комплексный план проведения 
маркетингового исследования;  

− составлять точное техническое задание для 
выполнения маркетингового исследования;  

− проводить маркетинговые исследования раз-
ных типов и видов с использованием инстру-
ментов комплекса маркетинга. 

Знания: 
− составных элементов маркетинговой деятель-

ности: цели, задачи, принципы, функции, объ-
екты, субъекты; 

− методов изучения рынка, анализа окружающей 
среды; 

− этапов маркетинговых исследований, их 
результат; 

− методы проведения маркетингового 
исследования; 

− психологические особенности поведения 
людей разных возрастов в различных 
жизненных ситуациях. 

ПК 2.2. Разраба-
тывать предло-
жения по улуч-
шению системы 
продвижения 
товаров (услуг) 
организации 

Навыки: 
− разработки предложений по улучшению си-

стемы продвижения товаров (услуг) организа-
ции; 

− применения программных продуктов в 
системе продвижения товаров (услуг) 
организации; 

− применения различных платформ в системе 
продвижения товаров (услуг) организации. 

Умения: 
− обеспечивать продвижение товаров (услуг) на 

рынке с использованием маркетинговых ком-
муникаций; 

− использовать методы прогнозирования сбыта 
продукции и рынков. 

Знания: 
− средств удовлетворения потребностей, рас-

пределения и продвижения товаров и услуг, 
маркетинговых коммуникаций и их характе-
ристики. 

ПК 2.3. Прово-
дить сбор, мони-
торинг и систе-
матизацию це-
новых показате-
лей товаров, в 
том числе с ис-
пользованием 
информацион-
ных интеллекту-

Навыки: 
− проведения сбора, мониторинга и системати-

зации ценовых показателей товаров, в том 
числе с использованием информационных ин-
теллектуальных технологий; 

− проведения сбора, мониторинга и системати-
зации ценовых показателей товаров, в том 
числе с использованием информационных ин-
теллектуальных технологий. 

Умения: 
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альных техноло-
гий 

− обрабатывать и анализировать информацию о 
ценах на товары, работы, услуги; работать с 
информационной базой данных 

Знания: 
− порядок составления итоговых документов в 

сфере прогнозирования и экспертизы цен. 
ПК 2.4 Устанав-
ливать конку-
рентные пре-
имущества това-
ра на внутрен-
нем и внешних 
рынках  

Навыки: 
− установления конкурентных преимуществ то-

вара на внутреннем и внешних рынках. 
Умения:  
анализировать текущую рыночную конъюнктуру. 
Знания: 

− видов конкуренции, показателей оценки кон-
курентоспособности;  

− методов оценки конкурентной среды. 
ПК 2.5. Разраба-
тывать бизнес-
план и финансо-
вую модель дея-
тельности пред-
приниматель-
ской единицы, в 
том числе с 
применением 
программных 
продуктов 

Навыки: 
− применения норм российского законодатель-

ства в области регулирования предпринима-
тельской деятельности; 

− использования информации специализирован-
ных сайтов для организации работы по со-
ставлению бизнес-плана; 

− разработки бизнес-плана и финансовой модели 
деятельности предпринимательской единицы, 
в том числе с применением программных про-
дуктов. 

Умения: 
− применять нормы российского законодатель-

ства в области регулирования предпринима-
тельской деятельности; 

− развивать идеи до бизнес-предложений;  
− оценивать инновационность подхода в бизнесе 

и потенциал на рынке;  
− оценивать риски, связанные с бизнесом;  
− анализировать бизнес-концепции;  
− предлагать идеи для дальнейшего развития;  
− применять методы принятия оптимальных ре-

шений; 
− находить аргументы в пользу идей;  
− принимать в расчет экологический и социаль-

ный аспекты во время планирования и внедре-
ния бизнес-модели; 

− обосновывать и оценивать цели и ценности;  
− представлять идеи, дизайн, видения и реше-

ния; 
− применять при разработке бизнес-плана спе-

циализированные программные продукты; 
− использовать для решения коммуникативных 

задач, связанных с разработкой бизнес-плана, 
современные технические средства и 
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информационные технологии; 
− создавать деловые электронные презентации. 

Знания: 
− норм российского законодательства в области 

регулирования предпринимательской деятель-
ности; 

− роли и значения бизнес-плана;  
− основных функций бизнес-плана;  
− классификации основных типов бизнес-

планов; 
− методологии и процессов развития бизнес-

идеи;  
− порядка разработки бизнес-планов в 

соответствии с отраслевой направленностью. 
ПК 2.6. Рассчи-
тывать показате-
ли эффективно-
сти предприни-
мательской дея-
тельности, в том 
числе с приме-
нением про-
граммных про-
дуктов 

Навыки: 
− расчёта показателей эффективности предпри-

нимательской деятельности, в том числе с 
применением программных продуктов. 

Умения: 
− собирать и анализировать исходные данные, 

необходимые для расчета экономических и 
финансово-экономических показателей, ха-
рактеризующих деятельность организации;  

− использовать методы экономического анализа; 
− анализировать предпринимательскую 

деятельность с применением программных 
продуктов;  

− оформлять результаты бизнес-анализа в соот-
ветствии с выбранными подходами. 

Знания: 
− принципов и методов управления информаци-

онными данными с использованием информа-
ционных интеллектуальных технологий; 

− методов экономического анализа и учета 
показателей деятельности организации и ее 
подразделений; 

− методов сбора и обработки экономической 
информации, а также осуществления технико-
экономических расчетов и анализа 
хозяйственной деятельности организации, с 
использованием программных продуктов;  

− методов, способов и приемов для решения 
задач по анализу;  

− типов факторных моделей;  
− схемы формирования и анализа основных 

групп показателей в системе комплексного 
экономического анализа; 

− методику анализа эффективности 
использования производственных ресурсов. 

ПК 2.7. Опреде- Навыки: 
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лять мероприя-
тия по повыше-
нию эффектив-
ности предпри-
нимательской 
деятельности 

− определения мероприятий по повышению эф-
фективности предпринимательской деятель-
ности. 

Умения: 
− разрабатывать меры по обеспечению режима 

экономии, повышению рентабельности произ-
водства, конкурентоспособности выпускаемой 
продукции, производительности труда; 

− оптимально использовать материальные, тру-
довые и финансовые ресурсы организации; 

− предлагать организационно-управленческие 
решения, которые могут привести к повыше-
нию экономической эффективности деятель-
ности организации. 

Знания: 
− методических материалов по планированию, 

учету и анализу деятельности организации; 
− спектра специализированных программных 

продуктов; 
− интерфейса автоматизированных систем сбора 

и обработки экономической информации; 
− инновационных средств и устройств 

информатизации; 
− порядок их применения и программное 

обеспечение в предпринимательской 
деятельности. 

ПК 2.8. Соби-
рать информа-
цию о бизнес-
проблемах и 
определять рис-
ки предприни-
мательской еди-
ницы 

Навыки: 
− сбора информации о бизнес-проблемах и 

определение рисков предпринимательской 
единицы. 

Умения: 
− собирать информацию о бизнес-проблемах; 
− анализировать финансовую отчетность на 

предмет рисков использования отчетов в ана-
лизе рисков. 

Знания: 
− рисков: понятия и видов;  
− методов оценки риска, связанных с бизнесом;  
− мер снижения риска, связанных с бизнесом; 
− методов оценки выполнимости бизнес-идеи; 
− основных способов анализа и оценки рисков; 
− состава моделей оценки риска; способов оцен-

ки риска ликвидности. 
Осуществле-
ние продаж 
потребитель-
ских товаров 
и координа-
ция работы с 
клиентами  

ПК 3.1. Осу-
ществлять фор-
мирование кли-
ентской базы и 
ее актуализацию 
на основе ин-
формации о по-

Навыки: 
− сбора, формирования, обработки, анализа и 

актуализации информации о клиентах и их по-
требностях; 

− поиска и выявления потенциальных клиентов; 
− формирования и актуализации клиентской ба-

зы; 
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(по выбору) тенциальных 
клиентах и их 
потребностях, в 
том числе с ис-
пользованием 
цифровых и ин-
формационных 
технологий 

− проведения мониторинга деятельности конку-
рентов. 

Умения: 
− работать с различными источниками инфор-

мации и использовать ее открытые источники 
для расширения клиентской базы и доступные 
информационные ресурсы организации; 

− вести и актуализировать базу данных клиен-
тов; 

− формировать отчетную документацию по кли-
ентской базе; 

− анализировать деятельность конкурентов; 
− определять приоритетные потребности клиен-

та и фиксировать их в базе данных; 
− планировать исходящие телефонные звонки, 

встречи, переговоры с потенциальными и су-
ществующими клиентами; 

− вести реестр реквизитов клиентов; 
− использовать программные продукты. 

Знания: 
− специализированных программных продуктов; 
− методики выявления потребностей клиентов. 

ПК 3.2. Осу-
ществлять эф-
фективное взаи-
модействие с 
клиентами в 
процессе веде-
ния преддого-
ворной работы и 
продажи товаров 
 

Навыки: 
− определения потребностей клиентов в товарах, 

реализуемых организацией; 
− формирования коммерческих предложений по 

продаже товаров; 
− подготовки, проведения, анализа результатов 

преддоговорной работы и предпродажных ме-
роприятий с клиентами; 

− информирования клиентов о потребительских 
свойствах товаров; 

− стимулирования клиентов на заключение 
сделки; 

− взаимодействия с клиентами в процессе 
оказания услуги продажи товаров; 

− закрытия сделок; 
− соблюдения требований стандартов организа-

ции при продаже товаров; 
− использования специализированных про-

граммных продуктов в процессе оказания 
услуги продажи. 

Умения: 
− планировать объемы собственных продаж; 
− устанавливать контакт с клиентом посред-

ством телефонных переговоров, личной встре-
чи, направления коммерческого предложения; 

− использовать и анализировать имеющуюся 
информацию о клиенте для планирования и 
организации работы с ним; 
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− формировать коммерческое предложение в со-
ответствии с потребностями клиента; 

− планировать и проводить презентацию про-
дукции для клиента с учетом его потребностей 
и вовлечением в презентацию, используя тех-
ники продаж в соответствии со стандартами 
организации; 

− использовать профессиональные и техниче-
ские термины, пояснять их в случае необхо-
димости; 

− предоставлять информацию клиенту по про-
дукции и услугам в доступной форме; 

− опознавать признаки неудовлетворенности 
клиента качеством предоставления услуг; 

− работать с возражениями клиента; 
− применять техники по закрытию сделки; 
− суммировать выгоды и предлагать план дей-

ствий клиенту; 
− фиксировать результаты преддоговорной ра-

боты в установленной форме; 
− обеспечивать конфиденциальность получен-

ной информации; 
− анализировать результаты преддоговорной ра-

боты с клиентом и разрабатывать план даль-
нейших действий. 

Знания: 
− методики выявления потребностей; 
− техники продаж; 
− методик проведения презентаций; 
− потребительских свойств товаров; 
− требований и стандартов производителя. 

ПК 3.3. Обеспе-
чивать эффек-
тивное взаимо-
действие с кли-
ентами (покупа-
телями) в про-
цессе продажи 
товаров, в том 
числе с исполь-
зование специа-
лизированных 
программных 
продуктов 

Навыки: 
− сопровождения клиентов с момента заключе-

ния сделки до выдачи продукции; 
− мониторинг и контроль выполнения условий 

договоров. 
Умения: 

− оформлять и согласовывать договор в соответ-
ствии со стандартами и регламентами органи-
зации; 

− подготавливать документацию для формиро-
вания заказа; 

− осуществлять мероприятия по размещению за-
каза; 

− следить за соблюдением сроков поставки и 
информировать клиента о возможных измене-
ниях; 

− принимать корректирующие меры по соблю-
дению договорных обязательств; 

− осуществлять/контролировать отгруз-
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ку/выдачу продукции клиенту в соответствии 
с регламентами организации; 

− оформлять документацию при отгруз-
ке/выдаче продукции; 

− осуществлять урегулирование спорных вопро-
сов, претензий; 

− организовывать работу и оформлять докумен-
тацию в соответствии со стандартами органи-
зации; 

− соблюдать конфиденциальность информации; 
− предоставлять клиенту достоверную инфор-

мацию; 
− корректно использовать информацию, предо-

ставляемую клиенту; 
− соблюдать в работе принципы клиентоориен-

тированности; 
− обеспечивать баланс интересов клиента и ор-

ганизации; 
− обеспечивать соблюдение требований охраны. 

Знания: 
− принципов и порядка ведения претензионной 

работы; 
− ассортимента товаров; 
− стандартов организации; 
− стандартов менеджмента качества; 
− гарантийной политики организации. 

ПК 3.4. Реализо-
вывать меропри-
ятия для обеспе-
чения выполне-
ния плана про-
даж 

Навыки: 
− анализа и разработки мероприятий по выпол-

нению плана продаж; 
− выполнения запланированных показателей по 

объему продаж. 
Умения:  

− разрабатывать предложения для формирова-
ния плана продаж товаров; 

− собирать, анализировать и систематизировать 
данные по объемам продаж; 

− планировать работу по выполнению плана 
продаж; 

− анализировать установленный план продаж с 
целью разработки мероприятий по реализа-
ции; 

− анализировать и оценивать промежуточные 
результаты выполнения плана продаж; 

− анализировать возможности увеличения объе-
мов продаж; 

− планировать и контролировать поступление 
денежных средств; 

− обеспечивать наличие демонстрационной про-
дукции; 

− применять программы стимулирования клиен-
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та для увеличения продаж; 
− планировать рабочее время для выполнения 

плана продаж; 
− планировать объемы собственных продаж; 

Знания:  
− специализированных программных продуктов. 

ПК 3.5. Обеспе-
чивать реализа-
цию мероприя-
тий по стимули-
рованию поку-
пательского 
спроса  

Навыки: 
− разработки программ по повышению лояльно-

сти клиентов; 
− разработки мероприятий по стимулированию 

продаж; 
− информирования клиентов о текущих 

маркетинговых акциях, новых товарах, 
услугах и технологиях; 

− участие в проведении конференций и семина-
ров для существующих и потенциальных по-
купателей товаров; 

− стимулирования клиентов на заключение 
сделки; 

Умения: 
− оценивать эффективность проведенных меро-

приятий стимулирования продаж; 
− разрабатывать мероприятия по улучшению 

показателей удовлетворенности; 
− разрабатывать и проводить комплекс меро-

приятий по поддержанию лояльности клиента; 
− анализировать и систематизировать информа-

цию о состоянии рынка потребительских то-
варов; 

− анализировать информацию о деятельности 
конкурентов, используя внешние и внутрен-
ние источники; 

− анализировать результаты показателей удо-
влетворенности клиентов; 

− вносить предложения по формированию моти-
вационных программ для клиентов и обеспе-
чивать их реализацию; 

− вносить предложения по формированию спе-
циальных предложений для различных кате-
горий клиентов. 

Знания: 
− методики позиционирования продукции орга-

низации на рынке; 
− методов сегментирования рынка; 
− методов анализа эффективности мероприятий 

по продвижению продукции. 
ПК 3.6. Осу-
ществлять кон-
троль состояния 
товарных запа-

Навыки: 
− контроля состояния товарных запасов. 

Умения: 
− анализировать и систематизировать данные по 
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сов, в том числе 
с применением 
программных 
продуктов 

состоянию складских остатков; 
− обеспечивать плановую оборачиваемость 

складских остатков; 
− анализировать оборачиваемость складских 

остатков. 
Знания: 

− инструкций по подготовке, обработке и хране-
нию отчетных материалов. 

ПК 3.7. Состав-
лять аналитиче-
ские отчеты по 
продажам, в том 
числе с примене-
нием программ-
ных продуктов 

Навыки: 
− анализа выполнения плана продаж. 

Умения: 
− составлять отчетную документацию по прода-

жам. 
Знания: 

− приказов, положений, инструкций, норматив-
ной документации по регулированию продаж 
и организацию послепродажного обслужива-
ния. 

ПК 3.8. Органи-
зовывать после-
продажное кон-
сультационно-
информацион-
ное сопровожде-
ние клиентов, в 
том числе с ис-
пользованием 
цифровых и ин-
формационных 
технологий 

Навыки: 
− информационно-справочного консультирова-

ния клиентов; 
− контроля степени удовлетворенности клиентов 

качеством обслуживания; 
− обеспечения соблюдения стандартов органи-

зации.  
Умения:  

− разрабатывать план послепродажного сопро-
вождения клиента; 

− инициировать контакт с клиентом с целью 
установления долгосрочных отношений; 

− инициативно вести диалог с клиентом; 
− резюмировать, выделять главное в диалоге с 

клиентом и подводить итог по окончании бе-
седы; 

− определять приоритетные потребности клиен-
та и фиксировать их в базе данных; 

− разрабатывать рекомендации для клиента; 
− собирать информацию об уровне удовлетво-

ренности клиента качеством предоставления 
услуг; 

− анализировать рынок с целью формирования 
коммерческих предложений для клиента; 

− проводить деловые переговоры, вести деловую 
переписку с клиентами и партнерами с приме-
нением современных технических средств и 
методов продаж; 

− вести деловую переписку с клиентами и парт-
нерами; 

− использовать программные продукты. 
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Знания: 
− основ организации послепродажного обслу-

живания. 
Осуществле-
ние продаж 
автотранс-
портных 
средств, кос-
мических 
продуктов, 
услуг и тех-
нологий и ко-
ординация 
работы с кли-
ентами 
(по выбору) 

ПК 3.1. Осу-
ществлять фор-
мирование кли-
ентской базы и 
ее актуализацию 
на основе ин-
формации о по-
тенциальных 
клиентах и их 
потребностях, в 
том числе с ис-
пользованием 
цифровых и ин-
формационных 
технологий 

Навыки: 
− сбора, обработки, анализа и актуализации ин-

формации о клиентах и их потребностях; 
− поиска и выявления потенциальных клиентов; 
− наполнения и поддержания в актуальном со-

стоянии клиентской автоматизированной базы 
данных (клиентской базы); 

− мониторинга деятельности конкурентов. 
Умения: 

− работать с различными источниками инфор-
мации, использовать ее открытые источники и 
доступные информационные ресурсы органи-
зации для расширения клиентской базы; 

− осуществлять поиск информации в клиентской 
базе и глобальной информационно-
телекоммуникационной сети «интернет» по 
продажам; 

− запрашивать информацию у клиента о лицах, 
потенциально заинтересованных в продукции 
и услугах; 

− получать информацию о сфере интересов, кру-
ге общения и роде занятий клиента с целью 
расширения клиентской базы; 

− формировать отчетную документацию по кли-
ентской базе; 

− использовать базу данных типовых предложе-
ний по продаже инфокоммуникационных про-
дуктов и (или) их составляющих; 

− планировать исходящие телефонные звонки, 
встречи, переговоры, тест-драйвы/пробные 
поездки с потенциальными и существующими 
клиентами; 

− разрешать конфликтные ситуации. 
Знания: 

− специализированных программных продуктов; 
− методики выявления потребностей клиентов. 

ПК 3.2. Осу-
ществлять эф-
фективное взаи-
модействие с 
клиентами в 
процессе веде-
ния преддого-
ворной работы и 
продажи товаров 
 

Навыки: 
− определения потребностей клиентов в продук-

ции, реализуемой организацией; 
− формирования коммерческих предложений по 

продаже товаров; 
− подготовки, проведения, анализа результатов 

преддоговорной работы и предпродажных ме-
роприятий с клиентами; 

− информирования клиентов о технических 
характеристиках и потребительских свойствах 
продукции; 
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− стимулирования клиентов на заключение 
сделки; 

− взаимодействия с клиентами в процессе 
оказания услуги продажи и (или) выкупа 
товаров; 

− осуществления работы с клиентами и 
смежными структурами в процессе продажи; 

− закрытия сделок; 
− соблюдения требований стандартов организа-

ции при организации и осуществлении работ; 
− использования специализированных 

программных продуктов в процессе оказания 
услуги продажи и (или) выкупа товаров. 

Умения: 
− планировать объемы собственных продаж; 
− устанавливать контакт с клиентом посред-

ством телефонных переговоров, личной встре-
чи, направления коммерческого предложения; 

− использовать и анализировать имеющуюся 
информацию о клиенте для планирования и 
организации работы с ним; 

− формировать коммерческое предложение в со-
ответствии с потребностями клиента; 

− планировать и проводить презентацию про-
дукции для клиента с учетом его потребностей 
и вовлечением в презентацию, используя тех-
ники продаж в соответствии со стандартами 
организации; 

− использовать профессиональные и техниче-
ские термины, пояснять их в случае необхо-
димости; 

− предоставлять информацию клиенту по про-
дукции и услугам в доступной форме; 

− проводить тест-драйв/пробную поездку, де-
монстрируя выгоды для клиента с учетом тех-
ники продаж и оформлять соответствующую 
документацию в соответствии со стандартами 
организации; 

− обеспечивать безопасность клиента при про-
ведении тест-драйва/пробной поездки; 

− опознавать признаки неудовлетворенности 
клиента качеством предоставления услуг; 

− работать с возражениями клиента; 
− применять техники по закрытию сделки; 
− взаимодействовать со смежными структурами; 
− суммировать выгоды и предлагать план дей-

ствий клиенту; 
− фиксировать результаты преддоговорной ра-

боты в установленной форме; 
− обеспечивать конфиденциальность получен-
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ной информации; 
− анализировать результаты преддоговорной ра-

боты с клиентом и разрабатывать план даль-
нейших действий. 

Знания: 
− состава закупочной документации; 
− методики выявления потребностей клиентов; 
− методик проведения презентаций; 
− основных технических характеристик, пре-

имуществ и недостатков продукции россий-
ских и мировых производителей; 

− технические и эксплуатационные характери-
стики продаваемых товаров; 

− устройства и особенностей конструкции 
транспортного средства: двигателя, трансмис-
сии, систем безопасности, кузова; 

− требований и стандартов производителя. 
ПК 3.3. Обеспе-
чивать эффек-
тивное взаимо-
действие с кли-
ентами в про-
цессе оказания 
услуги продажи 
и (или) выкупа 
товаров, в том 
числе с исполь-
зование специа-
лизированных 
программных 
продуктов 

Навыки: 
− сопровождения клиентов с момента заключе-

ния сделки до выдачи продукции; 
− мониторинг и контроль выполнения условий 

договоров. 
Умения:  

− оформлять и согласовывать договор в соответ-
ствии со стандартами и регламентами органи-
зации; 

− подготавливать документацию для формиро-
вания заказа продукции в производство; 

− осуществлять мероприятия по размещению за-
каза; 

− оформлять заказ на установку дополнительно-
го оборудования; 

− следить за соблюдением сроков поставки и 
информировать клиента о возможных измене-
ниях; 

− отслеживать движение продукта от организа-
ции-производителя до места реализации; 

− принимать корректирующие меры по соблю-
дению договорных обязательств; 

− осуществлять/контролировать отгруз-
ку/выдачу продукции клиенту в соответствии 
с регламентами организации; 

− оформлять документацию при отгруз-
ке/выдаче продукции; 

− осуществлять урегулирование спорных вопро-
сов, претензий; 

− оформлять документацию в соответствии со 
стандартами организации; 

− организовывать работу в соответствии со 
стандартами организации; 
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− соблюдать конфиденциальность информации; 
− предоставлять клиенту достоверную инфор-

мацию; 
− корректно использовать информацию, предо-

ставляемую клиенту; 
− соблюдать в работе принципы клиентоориен-

тированности; 
− обеспечивать баланс интересов клиента и ор-

ганизации; 
− обеспечивать соблюдение требований охраны 

труда. 
Знания: 

− принципов и порядка ведения претензионной 
работы; 

− модельного ряда продукции; 
− стандартов организации;  
− стандартов менеджмента качества. 

ПК 3.4. Реализо-
вывать меропри-
ятия для обеспе-
чения выполне-
ния плана про-
даж 
 

Навыки: 
− разработки мероприятий по выполнению 

плана продаж; 
− выполнения запланированных показателей по 

объему продаж (выкупа и продаж). 
Умения: 

− анализировать тенденции развития рынка и 
отрасли автомобилестроения; 

− разрабатывать предложения для формирова-
ния плана продаж продукта; 

− собирать, анализировать и систематизировать 
данные по объемам продаж; 

− планировать работу по выполнению плана 
продаж; 

− анализировать установленный план продаж с 
целью разработки мероприятий по реализа-
ции; 

− анализировать и оценивать промежуточные 
результаты выполнения плана продаж; 

− анализировать возможности увеличения объе-
мов продаж; 

− планировать и контролировать поступление 
денежных средств; 

− обеспечивать наличие демонстрационной про-
дукции; 

− применять программы стимулирования клиен-
та для увеличения продаж; 

− планировать рабочее время для выполнения 
плана продаж. 

Знания:  
− специализированных программных продуктов. 

ПК 3.5. Обеспе-
чивать реализа-

Навыки: 
− разработки программ по повышению лояльно-
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цию мероприя-
тий по стимули-
рованию поку-
пательского 
спроса  

сти клиентов; 
− разработки мероприятий по стимулированию 

продаж; 
− информирования клиентов о текущих 

маркетинговых акциях, новых товарах, 
услугах и технологиях; 

− проведение конференций и семинаров для 
существующих и потенциальных покупателей 
товаров. 

Умения: 
− оценивать эффективность проведенных меро-

приятий стимулирования продаж; 
− разрабатывать мероприятия по улучшению 

показателей удовлетворенности; 
− разрабатывать и проводить комплекс меро-

приятий по поддержанию лояльности клиента; 
− анализировать и систематизировать информа-

цию о состоянии автомобильного рынка; 
− анализировать информацию о деятельности 

конкурентов, используя внешние и внутрен-
ние источники; 

− анализировать результаты показателей удо-
влетворенности клиентов; 

− вносить предложения по формированию моти-
вационных программ для клиентов и обеспе-
чивать их реализацию; 

− вносить предложения по формированию спе-
циальных предложений для различных кате-
горий клиентов. 

Знания: 
− методики позиционирования продукции орга-

низации на рынке; 
− методов сегментирования рынка; 
− методов анализа эффективности мероприятий 

по продвижению продукции. 
ПК 3.6. Осу-
ществлять кон-
троль  
состояния то-
варных запасов, 
в том числе с 
применением 
программных 
продуктов 

Навыки: 
− контроля состояния склада товаров. 

Умения: 
− анализировать и систематизировать данные по 

состоянию складских остатков; 
− обеспечивать плановую оборачиваемость 

складских остатков; 
− анализировать оборачиваемость складских 

остатков. 
Знания: 

− инструкций по подготовке, обработке и хране-
нию отчетных материалов. 

ПК 3.7. Состав-
лять аналитиче-
ские отчеты по 

Навыки: 
− анализа выполнения плана продаж. 

Умения:  



  

40 
 

продажам, в том 
числе с приме-
нением про-
граммных про-
дуктов 

− составлять отчетную документацию по прода-
жам. 

Знания: 
− приказов, положений, инструкций, норматив-

ной документации. 

ПК 3.8. Органи-
зовывать после-
продажное кон-
сультационно-
информацион-
ное сопровожде-
ние клиентов, в 
том числе с ис-
пользованием 
цифровых и ин-
формационных 
технологий 

Навыки: 
− информационно-справочного консультирова-

ния клиентов; 
− контроля степени удовлетворенности клиентов 

качеством обслуживания; 
− обеспечения соблюдения стандартов 

организации. 
Умения: 

− разрабатывать план послепродажного сопро-
вождения клиента; 

− инициировать контакт с клиентом с целью 
установления долгосрочных отношений; 

− инициативно вести диалог с клиентом; 
− резюмировать, выделять главное в диалоге с 

клиентом и подводить итог по окончании бе-
седы; 

− определять приоритетные потребности клиен-
та и фиксировать их в базе данных; 

− разрабатывать рекомендации для клиента; 
− собирать информацию об уровне удовлетво-

ренности клиента качеством предоставления 
услуг; 

− анализировать рынок с целью формирования 
коммерческих предложений для клиента; 

− проводить деловые переговоры, вести деловую 
переписку с клиентами и партнерами с приме-
нением современных технических средств и 
методов продаж; 

− вести деловую переписку с клиентами и парт-
нерами; 

− использовать программные продукты. 
Знания: 

− организации послепродажного обслуживания. 
Осуществле-
ние продаж 
информаци-
онно-
коммуника-
ционных 
продуктов и 
технологий и 
координация 
работы с кли-
ентами (по 

ПК 3.1. Осу-
ществлять со-
провождение 
базы данных 
инфокоммуни-
кационных си-
стем и (или) их 
составляющих, в 
том числе с ис-
пользованием 
цифровых и ин-

Навыки: 
− поиска новых покупателей инфокоммуника-

ционных продуктов и (или) их составляющих 
и сбора информации о потребностях клиента; 

− ведения базы данных клиентов, учетной доку-
ментации по базе клиентов, заключенным до-
говорам на продажу и сопровождение инфо-
коммуникационных продуктов и (или) их со-
ставляющих. 

Умения: 
− искать новых клиентов в рамках существую-
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выбору) формационных 
технологий 

щих каналов сбыта; 
− вести деловые переговоры и деловую пере-

писку с потенциальными клиентами; 
− выявлять потребности клиента в процессе пе-

реговоров; 
− систематизировать информацию о клиентах; 
− использовать почтовые программы на профес-

сиональном уровне; 
− применять систему управления взаимоотно-

шениями с клиентами; 
− применять систему управления продажами для 

управления информацией о клиентах. 
Знания: 

− модели продаж инфокоммуникационных си-
стем и (или) их составляющих; 

− методы и инструменты поиска информации; 
− правила работы с базами данных на уровне 

пользователя; 
− назначение и правила использования компью-

терного и офисного оборудования; 
− инструкции по подготовке, обработке и хране-

нию отчетных материалов. 
ПК 3.2. Осу-
ществлять эф-
фективное взаи-
модействие с 
клиентами в 
процессе веде-
ния преддого-
ворной работы и 
продажи товаров 
 

Навыки: 
− информирования клиентов о новых поставля-

емых инфокоммуникационных продуктах и 
(или) их составляющих, о текущих маркетин-
говых акциях, новых продуктах и специаль-
ных предложениях; 

− проведения мероприятий (конференций, семи-
наров, вебинаров) для существующих и по-
тенциальных клиентов; 

− заключения договоров на продажу и сопро-
вождение инфокоммуникационных систем и 
(или) их составляющих; 

− развития взаимоотношений с клиентами для 
заключения новых договоров на продажу и 
сопровождение инфокоммуникационных си-
стем и (или) их составляющих. 

Умения: 
− выявлять потребности и вести деловые пере-

говоры с клиентами об их потребностях в ин-
фокоммуникационных продуктах и (или) их 
составляющих; 

− сопровождать развитие системы управления 
взаимоотношениями с клиентами; 

− подготавливать материалы базы данных кли-
ентов к обсуждению потребностей клиентов в 
инфокоммуникационных продуктах и (или) их 
составляющих; 

− составлять отчетность о потребностях клиен-
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тов в инфокоммуникационных системах и 
(или) их составляющих. 

Знания: 
− методов поиска информации о потенциальных 

потребностях в инфокоммуникационных си-
стемах и (или) их составляющих; 

− основных технических характеристик, пре-
имуществ и недостатков продукции мировых 
и российских производителей инфокоммуни-
кационных систем и (или) их составляющих. 

ПК 3.3. Осу-
ществлять под-
готовку коммер-
ческих предло-
жений и прове-
дение презента-
ций инфокомму-
никационных 
продуктов и 
(или) их состав-
ляющих потен-
циальным кли-
ентам 

Навыки: 
− подготовки коммерческих предложений с уче-

том установленных условий поставщиков, 
правил отгрузки в организации и особенно-
стей клиента; 

− презентации инфокоммуникационных продук-
тов и (или) их составляющих потенциальным 
клиентам. 

Умения: 
− оформлять коммерческие предложения с ис-

пользованием офисных программных прило-
жений; 

− подготавливать и проводить презентации про-
даваемых инфокоммуникационных продуктов 
и (или) их составляющих для потенциальных 
клиентов. 

Знания: 
− основных технических характеристик, пре-

имуществ и недостатков продукции мировых 
и российских производителей инфокоммуни-
кационных систем и (или) их составляющих; 

− правил подготовки и проведения презентации, 
в том числе с использованием информацион-
ных технологий. 

ПК 3.4.  

Реализовывать 
мероприятия для 
обеспечения вы-
полнения плана 
продаж 

Навыки: 
− разработки мероприятий по выполнению 

плана продаж; 
− выполнения запланированных показателей по 

объему продаж (выкупа и продаж). 
Умения: 

− анализировать тенденции развития рынка оте-
чественного программного обеспечения; 

− разрабатывать предложения для формирова-
ния плана продаж продукта; 

− собирать, анализировать и систематизировать 
данные по объемам продаж; 

− планировать работу по выполнению плана 
продаж; 

− анализировать установленный план продаж с 
целью разработки мероприятий по реализа-
ции; 
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− анализировать и оценивать промежуточные 
результаты выполнения плана продаж; 

− анализировать возможности увеличения объе-
мов продаж; 

− планировать и контролировать поступление 
денежных средств; 

− обеспечивать наличие демонстрационной про-
дукции; 

− применять программы стимулирования клиен-
та для увеличения продаж; 

− планировать рабочее время для выполнения 
плана продаж. 

Знания:  
− специализированных программных продуктов. 

ПК 3.5. Кон-
сультировать 
клиентов по ис-
пользованию и 
возможностям 
инфокоммуни-
кационных про-
дуктов и (или) 
их составляю-
щих 

Навыки: 
− презентации клиентам инфокоммуникацион-

ных систем и (или) их составляющих; 
− ведения деловой переписки и деловых перего-

воров с клиентами и партнерами по использо-
ванию инфокоммуникационных систем и 
(или) их составляющих; 

− консультирования клиентов и партнеров по 
характеристикам новых инфокоммуникацион-
ных продуктов и (или) их составляющих, по 
условиям продажи и ценам, условиям лицен-
зирования программного обеспечения, усло-
виям оказания послепродажной технической 
поддержки. 

Умения: 
− применять системы управления взаимоотно-

шениями с клиентами при подготовке кон-
сультаций по использованию и возможностям 
инфокоммуникационных продуктов и (или) их 
составляющих; 

− искать и систематизировать информацию об 
условиях использования и возможностях про-
даваемых инфокоммуникационных продуктов 
и (или) их составляющих; 

− подготавливать и проводить презентации по 
использованию продаваемых инфокоммуни-
кационных систем и (или) их составляющих; 

− проводить демонстрации инфокоммуникаци-
онных систем и (или) их составляющих; 

− сопоставлять отечественные и зарубежные 
инфокоммуникационные системы и (или) их 
составляющие; 

− анализировать предложения поставщиков ин-
фокоммуникационных систем и (или) их со-
ставляющих. 

Знания: 
− методов поиска информации об условиях ис-
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пользования и возможностях продаваемых 
инфокоммуникационных продуктов и (или) их 
составляющих; 

− технических характеристик и отличительных 
особенностей продаваемых инфокоммуника-
ционных продуктов и (или) их составляющих; 

− отечественных и зарубежных производителей 
инфокоммуникационных продуктов и (или) их 
составляющих и направления (типы) выпуска-
емой ими продукции; 

− продукции отечественных производителей, 
аналогичной продаваемым зарубежным инфо-
коммуникационным продуктам и (или) их со-
ставляющих. 

ПК 3.6. Осу-
ществлять кон-
троль всего цик-
ла продаж инфо-
коммуникаци-
онных продук-
тов и (или) их 
составляющих, в 
том числе с ис-
пользование 
специализиро-
ванных про-
граммных про-
дуктов 

Навыки: 
− приема и обработка входящих обращений от 

клиентов и партнеров; 
− заключения договоров с партнерами и клиен-

тами по продаже и сопровождению инфоком-
муникационных систем и (или) их составляю-
щих; 

− ведения договоров с партнерами и клиентами 
по продаже и сопровождению инфокоммуни-
кационных систем и (или) их составляющих; 

− ведения переговоров с поставщиками и произ-
водителями инфокоммуникационных систем и 
/или их составляющих; 

− информирования о поступлении продукции на 
склад, об отгрузке (поставке) товара; 

− выставления счетов, оформления актов, 
накладных и счетов-фактур. 

Умения: 
− осуществлять поиск информации по клиентам 

и партнерам; 
− вести учетную документацию по продажам 

инфокоммуникационных систем и (или) их со-
ставляющих. 

Знания: 
− Законодательство Российской Федерации в 

области работы с конфиденциальной инфор-
мацией; 

−  инструкций по подготовке, обработке и хра-
нению отчетных материалов. 

ПК 3.7. Органи-
зовывать прода-
жи инфокомму-
никационных 
систем и (или) 
их составляю-
щих в новых ка-
налах сбыта, в 

Навыки: 
− поиска новых каналов сбыта инфокоммуника-

ционных продуктов и (или) их составляющих 
и организации их продаж в новых каналах; 

− сбора и анализа доступной информации о ка-
налах продаж и типовых решениях по продаже 
у конкурентов; 

− ведение базы данных решений по продаже 
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том числе с ис-
пользованием 
цифровых и ин-
формационных 
технологий  
 

инфокоммуникационных систем и (или) их со-
ставляющих. 

Умения: 
− искать новые каналы сбыта; 
− систематизировать информацию о каналах 

сбыта и о решениях по продаже; 
− вести конкурентную разведку в части, касаю-

щейся методов и каналов организации продаж. 
Знания: 

− этики конкурентной разведки в области про-
даж инфокоммуникационных систем; 

− принципов эффективной работы системы 
управления взаимоотношениями с клиентами; 

− моделей продаж инфокоммуникационных си-
стем и (или) их составляющих. 

Организация 
и осуществ-
ление интер-
нет-
маркетинга 
(по выбору) 

ПК 3.1. Опреде-
лять готовность 
веб-сайта к про-
движению  

Навыки: 
− проведения технического анализа аудируемого 

веб-сайта; 
− проведения базового аудита эргономичности 

(юзабилити) аудируемого веб-сайта; 
− проведения аудита визуально-эстетического 

решения аудируемого вебсайта. 
Умения: 

− выявлять технические ошибки в работе веб-
сайта; 

− документировать выявленные ошибки в рабо-
те веб-сайта; 

− формулировать предложения по исправлению 
выявленных технических ошибок и ошибок в 
эргономичности (юзабилити); 

− выявлять технические преимущества веб-
сайтов конкурентов; 

− выявлять особенности эргономичности 
(юзабилити) веб-сайтов конкурентов, влияю-
щие на занимаемые ими позиции в выдаче по-
исковой машины; 

− использовать инструменты для проведения 
технического аудита. 

Знания: 
− основы эргономичности (юзабилити) веб-

сайтов; 
− основы веб-технологии; 
− основы веб-дизайна; 
− основы компьютерной грамотности; 
− методы обработки текстовой информации; 
− правила реферирования, аннотирования и 

редактирования текстов; 
− основы письменной деловой коммуникации 

использовать инструменты для проведения 
технического аудита; 
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− правил составления и план документа аудита 
интернет-маркетинга организации; 

− основ оптимизации веб-сайта под требования 
поисковых машин; 

− способов корректировки внутренних ошибок 
веб-сайта; 

− особенности функционирования современных 
систем администрирования веб-сайтов; 

− особенности функционирования современных 
поисковых машин; 

− правила формирования служебного файла, 
размещенного в корневом каталоге веб-сайта и 
сообщающего поисковым машинам алгоритм 
индексации содержимого веб-сайта. 

ПК 3.2. Анали-
зировать интер-
нет-
пространство, а 
также поведение 
пользователей 
при поиске не-
обходимой ин-
формации в ин-
формационно- 
телекоммуника-
ционной сети 
«Интернет 

Навыки: 
− анализа поисковой выдачи; 
− анализа веб-сайтов конкурентов из поисковой 

выдачи; 
− анализа поведения пользователей при поиске 

необходимой информации в информационно-
телекоммуникационной сети "интернет"; 

− определения стратегии поискового продвиже-
ния; 

− проверки и корректировки списка ключевых 
слов и словосочетаний, используемых при по-
исковом продвижении; 

− анализа присутствия компании в информаци-
онном пространстве на основе данных из по-
исковых систем. 

Умения: 
− определять факторы, влияющие на позиции 

веб-сайтов в поисковой выдаче; 
− составлять список ключевых слов и словосо-

четаний для анализа поисковой выдачи; 
− актуализировать информацию о поведении 

пользователей веб-сайтов заданной тематики в 
информационно-телекоммуникационной сети 
"интернет"; 

− анализировать собранную информацию и при-
нимать решение о порядке работы с веб-
сайтом с целью оптимизации по требованиям 
поисковой машины; 

− составлять список ключевых слов и словосо-
четаний, необходимых для оптимизации веб-
сайта под требования поисковых машин; 

− анализировать релевантность составленного 
списка ключевых слов и словосочетаний тема-
тике оптимизируемого веб-сайта; 

− анализировать список ключевых слов и слово-
сочетаний на соответствие техническому за-
данию. 
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Знания: 
− внутренних ошибок веб-сайта, влияющих на 

результат работы поисковых машин, и спосо-
бов устранения ошибок; 

− особенностей функционирования современ-
ных систем администрирования веб-сайтов; 

− правил составления и критериев качества 
списка ключевых слов и словосочетаний; 

− стандартов делового общения в письменной и 
устной форме; 

− особенностей функционирования современ-
ных поисковых машин; 

− правил формирования служебного файла, раз-
мещенного в корневом каталоге веб-сайта и 
сообщающего поисковым машинам алгоритм 
индексации содержимого веб-сайта; 

− правил формирования основных тегов (заго-
ловков страницы, ключевых слов страницы, 
описания страницы); 

− методов обработки текстовой и графической 
информации; 

− основ копирайтинга и веб-райтинга. 
ПК 3.3. Разраба-
тывать стратегии 
проведения кон-
текстно-
медийной и ме-
дийной кампа-
ний и их реали-
зации в сети Ин-
тернет 

Навыки: 
− определения стратегии продвижения в соци-

альных сетях. 
Умения: 

− определять маркетинговые стратегии; 
− составлять smm-стратегии; 
− составлять контент-планы; 
− создавать стратегии продвижения; 
− сегментировать целевую аудиторию для раз-

ных задач и продуктов. 
Знания: 

− основ эргономичности (юзабилити) веб-сайтов 
и  веб-дизайна; 

− правил реферирования, аннотирования и ре-
дактирования текстов. 

ПК 3.4. Прово-
дить рекламные 
кампании в со-
циальных медиа 
для привлечения 
пользователей в 
интернет-
сообщество; 
 

Навыки: 
 размещение текстовых рекламных объявлений в 
социальных медиа информационно-
телекоммуникационной сети «интернет»; 

 размещение медийных рекламных объявлений в 
социальных медиа информационно-
телекоммуникационной сети «интернет». 
Умения: 

− разрабатывать уникальные торговые предло-
жения; 

− разрабатывать рекламные модули; 
− создавать стратегии продвижения; 
− сегментировать целевую аудиторию для раз-
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ных задач и продуктов; 
− обосновывать выбор целевой аудитории; 
− создавать тексты и рекламные слоганы. 

Знания: 
− перечня (количество и названия) рекламных 

механизмов показа аудитории рекламных со-
общений в сети Интернет; 

− особенности функционирования современных 
рекламных систем в составе социальных ме-
диа. 

ПК 3.5. Состав-
лять техниче-
ские задания в 
соответствии с 
требованиями 
заказчика 

Навыки: 
− разработки лендинга. 

Умения: 
− создания текстов для социальных сетей, для 

сайтов, лендингов, презентаций; 
− различать виды текстов; 
− рассчитать бюджет на создание лендинга; 
− писать технические задания на создание лен-

динга для сторонних организаций; 
− определять СТА для лендингов; 
− работать с бесплатными сервисами создания 

лендингов; 
− создавать уникального торгового предложения 

для определенных задач; 
− работать с сервисами рассылок. 

Знания: 
− основ разработки и поддержки сай-

тов/лендингов; 
− основ гипертекстовой разметки; 
− стандартов верстки веб-сайтов; 
− принципиальных отличий лендингов от сай-

тов; 
− сервисов для автоматизации рассылок. 

ПК 3.6. Прово-
дить аналитиче-
ские работы по 
реализации 
стратегий про-
движения в ин-
формационно-
телекоммуника-
ционной сети 
«Интернет» 

Навыки: 
− анализа использования информационных, 

навигационных и функциональных элементов 
страниц веб-сайта посетителями, пришедшими 
по ссылкам из систем контекстно-медийной 
рекламы; 

− анализа показателей эффективности проведе-
ния контекстно-медийной рекламной кампа-
нии; 

− составления отчетов по результатам выделе-
ния сегментов целевой аудитории. 

Умения: 
− составлять информационно-аналитические 

справки; 
− оформлять отчетные документы. 

Знания: 
− методов обработки текстовой информации и 
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графической информации. 

Организация 
и осуществ-
ление выста-
вочной дея-
тельности (по 
выбору) 

ПК 3.1. Осу-
ществлять фор-
мирование, ве-
дение клиент-
ской базы, а 
также мероприя-
тий деловой и 
дополнительной 
программы вы-
ставок и их ак-
туализацию, в 
том числе с ис-
пользованием 
цифровых и ин-
формационных 
технологий 

Навыки: 
поиска контактных данных новых потенциальных 
участников торгово-промышленных выставок и их 
внесения в клиентскую базу; 
осуществление выборки по базе данных потенциаль-
ных участников для осуществления работы по привле-
чению участников торгово-промышленных выставок; 
осуществления переговоров об участии в торгово-
промышленной выставке; 
составления информационных писем и приглашений к 
участию в торгово-промышленной выставке для 
различных групп потенциальных участников; 
составления и проведения презентаций торгово-
промышленной выставки для потенциальных 
участников с целью их привлечения к участию; 
предоставления (потенциальным) участникам пакета 
информации о торгово-промышленной выставке в 
соответствии с их интересами и запросами; 
оформления необходимой заявочной документации 
для регистрации организации в качестве участника 
торгово-промышленной выставки, в том числе от 
каждого заявившегося участника; 
сбора необходимой заявочной документации для 
регистрации организации в качестве участника 
торгово-промышленной выставки. 
Умения: 

− классифицировать потенциальных участников 
торгово-промышленной выставки по возмож-
ной заинтересованности в участии в торгово-
промышленной выставке; 

− работать с деловыми электронными и интер-
нет-справочниками; 

− определять источники информации о потенци-
альных участниках торгово-промышленных 
выставок; 

− работать в основных программах офисных 
программных пакетов, программных продук-
тах по управлению клиентскими базами, 
управлению организацией; 

− осуществлять первичные звонки для опреде-
ления контактных лиц конкретной организа-
ции - потенциального участника торгово-
промышленной выставки; 

− создавать мультимедиа-презентации с 
помощью распространенных программных 
продуктов; 

− проводить публичные выступления и 
презентации; 

− осуществлять коммуникации с разными 
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типами клиентов, определять запросы 
потенциального клиента, работать с 
возражениями. 

Знания: 
− методов и инструментов работы с базами дан-

ных; 
− методов работы с первичными и вторичными 

источниками маркетинговой информации; 
− методов эффективных публичных 

выступлений и презентаций; 
− современных инструментов и способов 

подготовки электронных бизнес-презентаций; 
− инструментов  эффективного осуществления 

продаж; 
− технологий организации эффективного 

участия в выставке. 
ПК 3.2. Оформ-
лять маркетин-
говые материалы 
о торгово-
промышленных 
выставках 

Навыки: 
информирования руководства об участии в торгово-
промышленной выставке ключевых фигур и организа-
ций отраслей торгово-промышленной выставки в це-
лях возможности использования этой информации для 
реализации маркетингового плана торгово-
промышленной выставки; 
информирования руководства о соглашениях с 
участниками торгово-промышленной выставки об их 
участии в общих маркетинговых мероприятиях для 
своевременного включения в маркетинговые материа-
лы торгово-промышленной выставки; 
подготовки текстов пресс-релизов, пост-релизов, 
новостей для размещения в информационно-
телекоммуникационной сети «интернет» и деловых 
изданиях; 
предоставления актуальных данных о ходе реализации 
проекта торгово-промышленной выставки для вклю-
чения в маркетинговые материалы торгово-
промышленной выставки. 
Умения: 

− разрабатывать тексты рекламных и информа-
ционных сообщений; 

− определять значение факторов и событий 
внешней среды для проекта торгово-
промышленной выставки. 

Знания: 
− тенденций развития отраслей экономики, 

имеющие отношение к организуемой торгово-
промышленной выставке, и ключевых игроков 
этих отраслей; 

− методов разработки рекламных и информаци-
онных текстов. 

ПК 3.3. Оформ-
лять заявочные и 

Навыки: 
подготовки форм заявочной документации до начала 
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платежные до-
кументы участ-
ников торгово-
промышленной 
выставки 
 

работы над проектом торгово-промышленной выстав-
ки; 
внесения при необходимости изменений в оформлен-
ные заявочные документы по просьбе участника тор-
гово-промышленной выставки и по согласованию с 
ним; 
оформления документов на оплату участником 
торгово-промышленной выставки заказанных услуг, а 
также документов, подтверждающих факт оказания 
выставочных услуг в соответствии с заявочной доку-
ментацией. 
Умения: 

− определять набор заявочных документов, ко-
торые необходимо оформить с конкретным 
участником в зависимости от набора заказан-
ных им выставочных услуг и формы участия в 
торгово-промышленной выставке; 

− организовывать систематизированное хране-
ние бумажных и электронных документов. 

Знания: 
− основ документооборота, в т.ч. электронного 

документооборота. 
ПК 3.4.  

Проводить ре-
кламные кампа-
нии в социаль-
ных медиа для 
привлечения 
пользователей в 
интернет-
сообщество  

Навыки: 
 размещение текстовых рекламных объявлений в 
социальных медиа информационно-
телекоммуникационной сети «интернет»; 

размещение медийных рекламных объявлений в 
социальных медиа информационно-
телекоммуникационной сети «интернет». 
Умения: 

− разрабатывать уникальные торговые предло-
жения; 

− разрабатывать рекламные модули; 
− создавать стратегии продвижения; 
− сегментировать целевую аудиторию для раз-

ных задач и продуктов; 
− обосновывать выбор целевой аудитории; 
− создавать тексты и рекламные слоганы. 

Знания: 
− перечня (количество и названия) рекламных 

механизмов показа аудитории рекламных со-
общений в сети Интернет; 

− особенности функционирования современных 
рекламных систем в составе социальных ме-
диа. 

ПК 3.5. Органи-
зовывать прове-
дение торгово-
промышленной 
выставки в соот-

Навыки: 
контроля выполнения застройки выставочных стендов 
во время монтажа в соответствии с утвержденным 
планом экспозиции; 
организации исполнения обустройства выставочных 
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ветствии с заяв-
ленной про-
граммой и со-
глашениями с 
соблюдением 
требований нор-
мативных пра-
вовых актов в 
сфере безопас-
ности жизнедея-
тельности, эко-
логии и здраво-
охранения 

стендов в соответствии с договорами на участие в 
торгово-промышленной выставке; 
организации допуска и работы на выставочной 
площадке организаций, отвечающих за застройку и 
оформление экспозиции, поставщиков оборудования 
для работы выставки, в том числе для обеспечения 
индивидуальной застройки экспонентов, в ходе мон-
тажа и демонтажа торгово-промышленной выставки; 
обеспечения работы залов и площадок для проведения 
деловых и дополнительных мероприятий торгово-
промышленной выставки в соответствии с утвержден-
ными графиками и требованиями; 
контроля выполнения программы дополнительных 
мероприятий торгово-промышленной выставки в со-
ответствии с утвержденным графиком; 
решения оперативных вопросов, возникающих в ходе 
проведения торгово-промышленной выставки; 
контроля выполнения условий договоров с подрядчи-
ками торгово-промышленной выставки; 
информирования участников торгово-промышленных 
выставок о требованиях нормативных правовых актов 
в сфере безопасности жизнедеятельности, экологии и 
здравоохранения при организации участия в 
конкретной торгово-промышленной выставке; 
контроля соблюдения требований нормативных 
правовых актов в сфере безопасности 
жизнедеятельности, экологии и здравоохранения 
участниками, партнерами, спонсорами, посетителями, 
подрядчиками торгово-промышленной выставки в 
ходе ее проведения; 
инструктирования дополнительного персонала, 
работающего на торгово-промышленной выставке, о 
требованиях нормативных правовых актов в сфере 
безопасности жизнедеятельности, экологии и 
здравоохранения; 
сопровождения контролирующих органов во время их 
визита на выставочную площадку для проверки вы-
полнения требований нормативных правовых актов в 
целях своевременного предоставления необходимой 
информации и организации устранения выявленных 
нарушений. 
Умения: 

− формировать детальный план проведения тор-
гово-промышленной выставки и контролиро-
вать ход его выполнения; 

− быстро принимать решения в случае отклоне-
ний от разработанного детального плана; 

− определять количество и квалификацию необ-
ходимого дополнительного персонала для ра-
боты на площадке во время проведения торго-
во-промышленной выставки; 
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− распределять задачи для персонала и контро-
лировать их выполнение. 

Знания: 
− современных тенденций в сфере организации 

коммуникаций на выставке, оформления 
выставочных стендов, выставочного 
оборудования; 

− истории выставочного дела и индустрии 
встреч; 

− основ выставочного менеджмента и менедж-
мента в сфере индустрии встреч. 

ПК 3.6. Осу-
ществлять кон-
троль исполне-
ния клиентами 
обязательств по 
оплате участия в 
торгово-
промышленной 
выставке 

Навыки: 
обеспечения своевременного оформления и предо-
ставления участникам торгово-промышленной вы-
ставки документов на оплату их участия; 
контроля осуществления оплаты в соответствии с 
условиями договора; 
согласования с руководством возможностей измене-
ния условий оплаты по просьбе участника торгово-
промышленной выставки; 
предоставления скидок и специальных условий в 
соответствии с политикой конкретной торгово-
промышленной выставки и организации- профессио-
нального организатора торгово-промышленных вы-
ставок в целом. 
Умения: 

− работать в специализированных программах в 
сфере бухгалтерии, финансов, управления ор-
ганизацией; 

− вести переговоры по финансовым вопросам по 
обеспечению своевременной оплаты. 

Знания: 
− методов ведения переговоров, урегулирования 

споров, работы с возражениями. 
ПК 3.7. Кон-
сультировать 
участников тор-
гово-
промышленной 
выставки по во-
просам опти-
мальной органи-
зации их участия 
 
 

Навыки: 
изучения информационных материалов по эффектив-
ному участию в торгово-промышленной выставке или 
подготовка таких материалов; 
подготовки комплекта информационных материалов 
по эффективному участию в торгово-промышленной 
выставке для предоставления участникам торгово-
промышленных выставок по запросу; 
проведения консультаций по запросу участников 
торгово-промышленной выставки; 
формирования комплекта информационных материа-
лов по эффективному участию в торгово-
промышленной выставке для размещения на сайте 
торгово-промышленной выставки или выставочной 
организации для быстрого доступа участников торго-
во-промышленной выставки. 
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Умения: 
− осуществлять коммуникации с помощью со-

временных средств связи (видеоконференции, 
скайп, вебинары); 

− разрабатывать и готовить информационные 
материалы методического характера. 

Знания: 
− нормативных правовых актов в сфере безопас-

ности жизнедеятельности, экологии и здраво-
охранения применительно к организации вы-
ставочной деятельности в сфере торгово-
промышленных выставок (в стране проведе-
ния выставки); 

− требования охраны труда при работе на выста-
вочной площадке. 

 

 



 
 

4.  Документы, регламентирующие содержание и организацию обра-
зовательного процесса при реализации образовательной  программы 

В соответствии с ФГОС СПО по специальности 38.02.08 «Торговое дело», 
Утвержден Приказом Министерства просвещения РФ № 548 от 19 июля 
2023г.и  Приказом  Министерства просвещения РФ от 24.08.2022 № 762 
утвержден Порядок организации и осуществления образовательной деятель-
ности по образовательным программам среднего профессионального образо-
вания (образовательные программы среднего профессионального образования 
самостоятельно разрабатываются и утверждаются образовательными органи-
зациями). 

 
ОПОП СПО  по специальности 38.02.08 Торговое дело включает в се-

бя учебный план, календарный учебный график, рабочие программы учебных 
предметов, курсов, дисциплин (модулей), оценочные и методические материа-
лы, а также иные компоненты, обеспечивающие воспитание и обучение обу-
чающихся. Учебный план образовательной программы среднего профессио-
нального образования определяет перечень, трудоемкость, последователь-
ность и распределение по периодам обучения учебных предметов, курсов, 
дисциплин (модулей), практики, иных видов учебной деятельности обучаю-
щихся и формы их промежуточной аттестации.  

 Образовательные программы среднего профессионального образования 
реализуются образовательной организацией как самостоятельно, так и посред-
ством сетевых форм их реализации 

При реализации образовательных программ среднего профессионального 
образования в АНО ПО «СПГК» используются различные образовательные 
технологии, в том числе дистанционные образовательные технологии, элек-
тронное обучение. 

При реализации образовательных программ среднего профессионального 
образования образовательной организацией может применяться форма орга-
низации образовательной деятельности, основанная на модульном принципе 
представления содержания образовательной программы и построения учебных 
планов, использовании соответствующих образовательных технологий 

Использование при реализации образовательных программ методов и 
средств обучения, образовательных технологий, наносящих вред физическому 
или психическому здоровью обучающихся, запрещается 

Образовательная программа среднего профессионального образования 
предусматривает проведение практики обучающихся. Положение о практике 
обучающихся, осваивающих образовательные программы среднего професси-
онального образования, утверждается Министерством образования и науки 
Российской Федерации 

АНО ПО «СПГК» ежегодно обновляет образовательную программу сред-
него профессионального образования с учетом развития науки, техники, куль-
туры, экономики, технологий и социальной сферы.  

В АНО ПО «СПГК» образовательная деятельность осуществляется на 
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государственном языке Российской Федерации. 
Совокупность документов, регламентирующих содержание и организа-

цию образовательного процесса при реализации компетентностно - ориенти-
рованной ОПОП СПО по специальности 38.02.08 Торговое дело, представля-
ется целесообразным разделить на две взаимосвязанные группы:  

- программные документы интегрирующего, междисциплинарного и 
сквозного характера, обеспечивающие целостность компетентностно - ориен-
тированной ОПОП СПО;  

- дисциплинарно - модульные программные документы компетентностно 
- ориентированной ОПОП СПО.   

 
4.1. Программные документы интегрирующего, междисциплинарного и 

сквозного характера, обеспечивающие целостность компетентностно - ориен-
тированной основной образовательной программы среднего профессиональ-
ного образования.  

Программные документы интегрирующего, междисциплинарного и 
сквозного характера, обеспечивающие целостность компетентностно - ориен-
тированной ОПОП СПО по специальности 38.02.08 Торговое дело регламен-
тируют образовательный процесс по ОПОП СПО в целом, в течение всего 
нормативного срока ее освоения. В этой группе представлены такие традици-
онные документы, как учебный план и календарный учебный график. Вместе с 
тем компетентностная ориентация ФГОС СПО влечет за собой необходимость 
усиления роли интегрирующих составляющих ОПОП СПО. Такое усиление 
предлагается осуществлять двумя путями.  

Во-первых, через дополнение и развитие такого традиционного обяза-
тельного регламентирующего документа как годовой календарный учебный 
график и учебный план.  

Во-вторых, логика системной разработки компетентностно ориентиро-
ванной ОПОП СПО, реализующей требования ФГОС СПО, подсказывает 
необходимость включения новых интегрирующий программных документов 
для обеспечения ее достаточной целостности и целенаправленности. В соот-
ветствии с Типовым положением содержание и организация образовательного 
процесса регламентируется учебным планом с учетом отрасли; рабочими про-
граммами учебных курсов, предметов, дисциплин (модулей); материалами, 
обеспечивающими качество подготовки и воспитания обучающихся; про-
граммами учебных и производственных практик; годовым календарным учеб-
ным графиком, а также методическими материалами, обеспечивающими реа-
лизацию соответствующих образовательных технологий. 

 
4.1.1. Годовой календарный учебный график     
 Годовой календарный учебный график - документ, определяющий че-

редование учебной нагрузки и времени отдыха (каникул) по календарным 
неделям учебного года. Продолжительность учебного года неодинакова в за-
висимости от уровня образовательной программы, которую реализует образо-
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вательное учреждение и осваивают обучающиеся. Базовые параметры годово-
го календарного учебного графика закреплены типовыми положениями об об-
разовательных учреждениях, реализующих соответствующие образовательные 
программы.   

Календарный учебный график ОПОП СПО по специальности 38.02.08 
Торговое дело на базе основного общего образования. 

Календарный учебный график ОПОП СПО по специальности 38.02.08 
Торговое дело на базе среднего общего образования. 

 
4.1.2. Учебный план основной профессиональной образовательной 

программы 
Структура и объем образовательной программы (таблица N 1) включает: 
дисциплины (модули); 
практику; 
государственную итоговую аттестацию. 

Таблица N 1 

Структура и объем образовательной программы 

 
план, отображающий логическую последовательность освоения циклов и раз-
делов ОПОП СПО, обеспечивающих формирование общих  компетенций и 
профессиональных компетенций.   

При составлении учебного плана реализованы общие требования к усло-
виям реализации основных образовательных программ, сформулированы  
ФГОС СПО по специальности 38.02.08 Торговое дело.  

Обязательная часть социально-гуманитарного цикла образовательной 
программы включает изучение следующих дисциплин: "История России", 
"Иностранный язык в профессиональной деятельности", "Безопасность жизне-
деятельности", "Физическая культура", "Основы финансовой грамотности". 

Общий объем дисциплины "Безопасность жизнедеятельности" в очной 
форме обучения не менее 68 академических часов, из них на освоение основ 
военной службы (для юношей) - не менее 48 академических часов; для под-

Структура образовательной программы Объем образова-
тельной программы, 
в академических ча-

сах 
Дисциплины (модули) Не менее 1260 
Практика Не менее 360 
Государственная итоговая аттестация 216 

Общий объем образовательной программы:  
на базе среднего общего образования 2952 
на базе основного общего образования, включая получение 
среднего общего образования на основе требований феде-
рального государственного образовательного стандарта 
среднего общего образования 

4428 
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групп девушек это время может быть использовано на освоение основ меди-
цинских знаний. 

Дисциплина "Физическая культура" способствует формированию физи-
ческой культуры выпускника и способности направленного использования 
средств физической культуры и спорта для сохранения и укрепления здоровья, 
психофизической подготовке к профессиональной деятельности, предупре-
ждению профессиональных заболеваний. 

Для обучающихся инвалидов и лиц с ограниченными возможностями 
здоровья образовательная организация устанавливает особый порядок освое-
ния дисциплины "Физическая культура" с учетом состояния их здоровья. 

Обязательная часть общепрофессионального цикла образовательной про-
граммы предусматривает изучение следующих дисциплин: "Экономика и ос-
новы анализа финансово-хозяйственной деятельности торговой организации"; 
"Прикладные компьютерные программы в профессиональной деятельности"; 
"Эксплуатация торгово-технологического оборудования и охрана труда"; "Ав-
томатизация торгово-технологических процессов"; "Основы предпринима-
тельства"; "Правовое обеспечение профессиональной деятельности". 

Профессиональный цикл образовательной программы включает профес-
сиональные модули, которые формируются в соответствии с выбранными ви-
дами деятельности, предусмотренными ФГОС СПО, а также дополнительны-
ми видами деятельности, сформированными образовательными организация-
ми самостоятельно. В состав профессионального модуля входит один или не-
сколько междисциплинарных курсов, которые устанавливаются образователь-
ной организацией самостоятельно с учетом ОПОП. Объем профессионального 
модуля составляет не менее 5 зачетных единиц. 

 
В профессиональный цикл образовательной программы входят следую-

щие виды практик: учебная практика и производственная практика. 
Учебная и производственная практики проводятся при освоении обучаю-

щимися профессиональных компетенций в рамках профессиональных моду-
лей и реализовываются как в несколько периодов, так и рассредоточено, чере-
дуясь с теоретическими занятиями в рамках профессиональных модулей. 

Часть профессионального цикла образовательной программы, выделяе-
мого на проведение практик, определяется образовательной организацией в 
объеме не менее 25 процентов от профессионального цикла образовательной 
программы. 

Государственная итоговая аттестация проводится в форме защиты вы-
пускной квалификационной работы, которая выполняется в виде дипломной 
работы (дипломного проекта) и демонстрационного экзамена. 

Согласно ФГОС СПО максимальный объем учебной нагрузки обучающе-
гося составляет 54 академических часа в неделю, включая все виды аудитор-
ной и внеаудиторной (самостоятельной) учебной работы по освоению основ-
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ной профессиональной образовательной программы. Максимальный объем 
аудиторной учебной нагрузки при очной форме получения образования со-
ставляет 36 академических часов в неделю. Максимальный объем аудиторной 
учебной нагрузки при очно-заочной (вечерней) форме получения образования 
составляет 16 академических часов в неделю. Максимальный объем аудитор-
ной учебной нагрузки в год при заочной форме получения образования со-
ставляет 160 академических часов. Общий объем каникулярного времени в 
учебном году должен составлять 8-11 недель, в том числе не менее двух 
недель в зимний период.   

В учебном плане отображена логическая последовательность освоения 
циклов и разделов ОПОП (дисциплин, модулей, практик), обеспечивающих 
формирование компетенций. Указана общая трудоемкость дисциплин, моду-
лей, практик в зачетных единицах, а также их общая и аудиторная трудоем-
кость в часах. 

В базовых частях учебных циклов указан перечень базовых дисциплин в 
соответствии с требованиями ФГОС СПО.  

В вариативных частях учебных циклов сформированы перечень и после-
довательность модулей и дисциплин с учетом рекомендаций соответствующей 
примерной ОПОП СПО. Реализация компетентностного подхода предусмат-
ривает широкое использование в учебном процессе активных и интерактив-
ных форм проведения занятий (компьютерных симуляций, деловых и ролевых 
игр, разбор конкретных ситуаций, психологические и иные тренинги) в соче-
тании с внеаудиторной работой с целью формирования и развития профессио-
нальных навыков обучающихся. В рамках учебных курсов предусмотрены 
встречи с представителями государственных органов федерального и регио-
нального уровня, органов муниципального управления, общественных органи-
заций, российских и зарубежных компаний, мастер-классы экспертов и специ-
алистов.    

Срок получения СПО по ППССЗ базовой подготовки в очной форм обу-
чения составляет 95 недель, в том числе: 

Обучение по учебным циклам 59 нед. 
Учебная практика 10 нед. 
Производственная практика (по профилю специальности) 
Производственная практика (преддипломная) 4 нед. 
Промежуточная аттестация 3 нед. 
Государственная итоговая аттестация 6 нед. 
Каникулы 13 нед. 
Итого 95 нед. 

    

4.1.3. Рабочая программа воспитания 

 4.1.4. Календарный план воспитательной работы      
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5. Аннотации программ дисциплин, профессиональных модулей и 
практик  

5.1. Общеобразовательные дисциплины   
 
ОД. 01 Русский язык  
1. Область применения программы Примерная программа дисциплины 

соответствует требованиям ФГОС СПО. Включает в себя цель и задачи дис-
циплины, место дисциплины в структуре ОПОП, требования к результатам 
освоения дисциплины, объем дисциплины и виды учебной работы, содержа-
ние дисциплины (содержание разделов дисциплины, разделы дисциплины и 
междисциплинарные связи с обеспечиваемыми  (последующими) дисципли-
нами, разделы дисциплины и виды занятий), примерную тематику рефератов, 
учебно-методическое и информационное обеспечение дисциплины (основная, 
дополнительная литература, программное обеспечение, базы данных, инфор-
мационные справочные и поисковые системы), методические рекомендации 
по организации изучения дисциплины.  

2. Место дисциплины в структуре основной профессиональной образо-
вательной программы: - дисциплина входит в общий Общеобразовательный 
цикл дисциплин.  

3. Цели и задачи дисциплины – требования к результатам освоения дис-
циплины:  

Цель дисциплины:  
Рабочая программа ориентирована на достижение следующих целей:  
- воспитание гражданина и патриота; формирование представления о 

русском языке как духовной, нравственной и культурной ценности народа; 
осознание национального своеобразия русского языка; овладение культурой 
межнационального общения;  

- дальнейшее развитие и совершенствование способности и готовности к 
речевому взаимодействию и социальной адаптации; готовности к трудовой 
деятельности, осознанному выбору профессии; навыков самоорганизации и 
саморазвития; информационных умений и навыков;  

- освоение знаний о русском языке как многофункциональной знаковой 
системе и общественном явлении; языковой норме и ее разновидностях; нор-
мах речевого поведения в различных сферах общения;  

- овладение умениями опознавать, анализировать, классифицировать   
языковые факты, оценивать их с точки зрения нормативности; различать 
функциональные разновидности языка и моделировать речевое поведение в 
соответствии с задачами общения;  

- применение полученных знаний и умений в собственной речевой прак-
тике; повышение уровня речевой культуры, орфографической и пунктуацион-
ной грамотности.  

Основу рабочей программы составляет содержание, согласованное с 
требованиями федерального компонента государственного стандарта среднего 
(полного) общего образования базового уровня.  
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Содержание рабочей программы структурировано на основе компетент-
ностного подхода. В соответствии с этим у обучающихся развиваются и со-
вершенствуются коммуникативная, языковая, лингвистическая (языковедче-
ская) и культуроведческая компетенции.  

В реальном учебном процессе формирование указанных компетенций 
происходит при изучении любой темы, поскольку все виды компетенций вза-
имосвязаны. Совершенствованию коммуникативных умений, речевых навы-
ков и культуры речи способствует подготовка обучающимися устных выступ-
лений, рефератов, информационная переработка текста (составление плана, 
тезисов, конспектов, аннотаций и т.д.).  

Языковая и лингвистическая (языковедческая) компетенции формиру-
ются в процессе систематизации знаний о языке как знаковой системе и обще-
ственном явлении, его устройстве, развитии и функционировании; овладения 
основными нормами русского литературного языка, умения пользоваться раз-
личными лингвистическими словарями, обогащения словарного запаса и 
грамматического строя речи учащихся.  

Формирование культуроведческой компетенции может проходить в 
процессе работы над специально подобранными текстами, отражающими тра-
диции, быт, культуру русского и других народов.  

Русский язык, как средство познания действительности, обеспечивает 
развитие интеллектуальных и творческих способностей обучающегося, разви-
вает его абстрактное мышление, память и воображение, формирует навыки 
самостоятельной учебной деятельности, самообразования и самореализации 
личности.  

Особое значение придается изучению профессиональной лексики, тер-
минологии, развитию навыков самоконтроля и потребности обучающихся об-
ращаться к справочной литературе (словарям, справочникам и др.). В резуль-
тате изучения учебной дисциплины «Русский язык» обучающийся должен 

знать/понимать:  
 - связь языка и истории, культуры русского и других народов; - смысл 

понятий: речевая ситуация и ее компоненты, литературный язык, языковая 
норма, культура речи;  

- основные единицы и уровни языка, их признаки и взаимосвязь; - орфо-
эпические, лексические, грамматические, орфографические и пунктуационные 
нормы современного русского литературного языка; нормы речевого поведе-
ния в социально-культурной, учебно-научной, официально деловой сферах 
общения; 

уметь:  
- осуществлять речевой самоконтроль; оценивать устные и письменные 

высказывания с точки зрения языкового оформления, эффективности дости-
жения поставленных коммуникативных задач;  

- анализировать языковые единицы с точки зрения правильности, точно-
сти и уместности их употребления;  
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- проводить лингвистический анализ текстов различных функциональ-
ных стилей и разновидностей языка;  

- использовать основные виды чтения (ознакомительно-изучающее, 
ознакомительно-реферативное и др.) в зависимости от коммуникативной зада-
чи;  

- извлекать необходимую информацию из различных источников: учеб-
но-научных текстов, справочной литературы, средств массовой информации, в 
том числе представленных в электронном виде на различных информацион-
ных носителях;  

-создавать устные и письменные монологические и диалогические вы-
сказывания различных типов и жанров в учебно-научной (на материале изуча-
емых учебных дисциплин), социально-культурной и деловой сферах общения; 

- применять в практике речевого общения основные орфоэпические, 
лексические, грамматические нормы современного русского литературного 
языка;  

- соблюдать в практике письма орфографические и пунктуационные 
нормы современного русского литературного языка;  

- соблюдать нормы речевого поведения в различных сферах и ситуациях 
общения, в том числе при обсуждении дискуссионных проблем;  

- использовать основные приемы информационной переработки устного 
и письменного текста;  

Использовать приобретенные знания и умения в практической дея-
тельности и повседневной жизни для:  

- осознания русского языка как духовной, нравственной и культурной 
ценности народа; приобщения к ценностям национальной и мировой культу-
ры;  

- развития интеллектуальных и творческих способностей, навыков само-
стоятельной деятельности; самореализации, самовыражения в различных об-
ластях человеческой деятельности;  

- увеличения словарного запаса; расширения круга используемых язы-
ковых и речевых средств; совершенствования способности к самооценке на 
основе наблюдения за собственной речью;  

- совершенствования коммуникативных способностей; развития готов-
ности к речевому взаимодействию, межличностному и межкультурному об-
щению, сотрудничеству;  

- самообразования и активного участия в производственной, культурной 
и общественной жизни государства.  

4. Рекомендуемое количество часов на освоение программы дисципли-
ны: максимальной учебной нагрузки обучающегося 72 часа, в том числе: - 
обязательной аудиторной учебной нагрузки обучающегося 70 часов;  

- самостоятельной работы обучающегося 2 часа.  
5. Примерный тематический план учебной дисциплины  
Раздел 1. Лексика. Фонетика. Орфография. Морфология  
Введение  
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Тема 1.1. Фонетика.  
Тема 1.2. Лексика. Фразеология.  
Тема 1.3. Морфемика. Словообразование.  
Тема 1.4. Орфография.  
Тема 1.5. Морфология.  
Раздел 2. Синтаксис  
Тема 2.1.Словосочетание. Простое и сложное предложения.  
Тема 2.2. Текст и его строение. Стили речи.   
6. Требования к минимальному материально-техническому обеспече-

нию. Реализация программы дисциплины требует наличия учебного кабинета 
«Русский язык и литература». Оборудование учебного кабинета: посадочные 
места по количеству обучающихся; рабочее место преподавателя; комплект 
учебно-наглядных пособий по русскому языку; лингвистические словари. 
Технические средства обучения: интерактивная доска с лицензионным про-
граммным обеспечением и мультимедиапроектор. Контроль и оценка резуль-
татов освоения дисциплины осуществляется преподавателем в процессе про-
ведения практических занятий, тестирования, а также выполнения обучающи-
мися индивидуальных заданий, проектов, исследований.  

Преподавание дисциплины ведется на 1 курсе. Виды учебной работы: 
лекционные и практические занятия, самостоятельная работа студента, заня-
тия в интерактивных формах в виде семинарских занятий.  

Итоговая форма контроля – экзамен. 
   
ОД. 02  Литература  
1. Область применения программы  
Примерная программа дисциплины соответствует требованиям ФГОС 

СПО. Включает в себя цель и задачи дисциплины, место дисциплины в струк-
туре ОПОП, требования к результатам освоения дисциплины, объем дисци-
плины и виды учебной работы, содержание дисциплины (содержание разделов 
дисциплины, разделы дисциплины и междисциплинарные связи с обеспечива-
емыми  (последующими) дисциплинами, разделы дисциплины и виды заня-
тий), примерную тематику рефератов, учебно-методическое и информацион-
ное обеспечение дисциплины (основная, дополнительная литература, про-
граммное обеспечение, базы данных, информационные справочные и поиско-
вые системы), методические рекомендации по организации изучения дисци-
плины.  

2. Место дисциплины в структуре основной профессиональной образо-
вательной программы:  

- дисциплина входит в общеобразовательный цикл дисциплин.  
3. Цели и задачи дисциплины – требования к результатам освоения дис-

циплины:  
Цель дисциплины:  
В результате изучения учебной дисциплины «Литература» обучающийся 

должен знать/понимать:  
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- образную природу словесного искусства;  
- содержание изученных литературных произведений;  
- основные факты жизни и творчества писателей - классиков XIX вв;  
- основные закономерности историко - литературного процесса и черты 

литературных направлений;  
-основные теоретико - литературные понятия;  
В результате изучения учебной дисциплины «Литература» обучающийся 

должен уметь:  
- воспроизводить содержание литературного произведения;  
- анализировать и интерпретировать художественное произведение, ис-

пользуя сведения по истории и теории литературы (тематика, проблематика, 
нравственный пафос, система образов, особенности композиции, изобрази-
тельно-выразительные средства языка, художественная деталь); анализировать 
эпизод (сцену) изученного произведения; объяснять его связь с проблемати-
кой произведения;  

- соотносить художественную литературу с общественной жизнью и 
культурой; раскрывать конкретно-историческое и общечеловеческое содержа-
ние изученных литературных произведений; выявлять «сквозные» темы и 
ключевые проблемы русской литературы; соотносить произведения с литера-
турным направлением эпохи; -определять род и жанр произведения;  

- выявлять авторскую позицию;  
-выразительно читать изученные произведения (или их фрагменты), со-

блюдая нормы литературного произношения;  
-аргументировано формулировать свое отношение к прочитанному про-

изведению;  
-писать рецензии на прочитанные произведения и сочинения разных 

жанров на литературные темы;  
- использовать приобретенные знания и умения в практической деятель-

ности и повседневной жизни для:  
-создания связного текста (устного и письменного) на необходимую те-

му с учетом норм русского литературного языка;  
- участия в диалоге или дискуссии, оценки их эстетической значимости - 

самостоятельного знакомства с явлениями художественной культуры и оценки 
их эстетической значимости,  

- определения своего круга чтения и оценки литературных произведе-
ний;  

- определения своего круга чтения по русской литературе, понимания и 
оценки иноязычной русской литературы, формирования культуры межнацио-
нальных отношений.   

4. Рекомендуемое количество часов на освоение программы дисциплины: 
максимальной учебной нагрузки обучающегося 108 часов, в том числе:  

- обязательной аудиторной учебной нагрузки обучающегося 104 часа;  
- самостоятельной работы обучающегося  4 часа.  

5. Примерный тематический план учебной дисциплины  
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Раздел 1. Литература 19 века  
Введение.  
Тема 1.1. Русская литература второй половины 19 века.  
Раздел 2 Литература 20 века.  
Тема 2.1.Русская литература конца 19 века – начала 20 века. Литература 

20-х годов.  
Тема 2.2 Литературный процесс 30-50-х годов. 
Тема 2.3. Литература 60-80-х годов.  
Тема 2.4. Современная русская драматургия. Авторская песня.  
7. Требования к минимальному материально-техническому обеспече-

нию. Реализация программы дисциплины требует наличия учебного кабинета 
«Русский язык и литература».  

Оборудование учебного кабинета: посадочные места по количеству обу-
чающихся; рабочее место преподавателя; комплект учебно-наглядных посо-
бий по русскому языку; лингвистические словари. Технические средства обу-
чения: интерактивная доска с лицензионным программным обеспечением и 
мультимедиапроектор.  

Контроль и оценка результатов освоения дисциплины осуществляется 
преподавателем в процессе проведения практических занятий, тестирования, а 
также выполнения обучающимися индивидуальных заданий, проектов, иссле-
дований.  

Преподавание дисциплины ведется на 1 курсе.  
Виды учебной работы: лекционные и практические занятия, самостоя-

тельная работа студента, занятия в интерактивных формах в виде семинарских 
занятий.  

Итоговая форма контроля –  зачет   
 
ОД. 03 История 
1. Область применения программы. Примерная программа дисципли-

ны соответствует требованиям ФГОС СПО.  
Включает в себя цель и задачи дисциплины, место дисциплины в струк-

туре ОПОП, требования к результатам освоения дисциплины, объем дисци-
плины и виды учебной работы, содержание дисциплины (содержание разделов 
дисциплины, разделы дисциплины и междисциплинарные связи с обеспечива-
емыми  (последующими) дисциплинами, разделы дисциплины и виды заня-
тий), примерную тематику рефератов, учебно-методическое и информацион-
ное обеспечение дисциплины (основная, дополнительная ли-тература, про-
граммное обеспечение, базы данных, информационные спра-вочные и поиско-
вые системы), методические рекомендации по организации изучения дисци-
плины.  

2. Место дисциплины в структуре основной профессиональной обра-
зовательной программы: Дисциплина входит в общеобразовательный цикл 
дисциплин.  Основу программы составляет содержание, согласованное с тре-
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бованиями Федерального компонента государственного стандарта среднего 
(полного) общего образования базового уровня.  

 Изучение истории по данной программе направлено на достижение об-
щеобразовательных, воспитательных и практических задач, на даль-нейшее 
развитие иноязычной коммуникативной компетенции.   

3. Цели и задачи дисциплины – требования к результатам освоения дис-
циплины:  

В результате изучения учебной дисциплины «История» обучающий-ся 
должен: знать: 

-основные факты, процессы и явления, характеризующие целостность 
отечественной и всемирной истории;  

-периодизацию всемирной и отечественной истории;  
-современные версии и трактовки важнейших проблем отечественной и 

всемирной истории;  
-особенности исторического пути России, ее роль в мировом сообще-

стве;  
-основные исторические термины и даты; уметь:  
-анализировать историческую информацию, представленную в разных 

знаковых системах (текст, карта, таблица, схема, аудиовизуальный ряд);  
-различать в исторической информации факты и мнения, исторические 

описания и исторические объяснения;  
-устанавливать причинно-следственные связи между явлениями, про-

странственные и временные рамки изучаемых исторических процессов и яв-
лений;  

-представлять результаты изучения исторического материала в формах 
конспекта, реферата, рецензии;  

использовать приобретенные знания и умения в практической деятель-
ности и повседневной жизни для:  

-определения собственной позиции по отношению к явлениям совре-
менной жизни, исходя из их исторической обусловленности; 

-использования  навыков  исторического  анализа  при  критическом 
восприятии получаемой извне социальной информации;  

-соотнесения своих действий и поступков окружающих с исторически 
возникшими формами социального поведения;  

- осознания себя как представителя исторически сложившегося граждан-
ского, этнокультурного, конфессионального сообщества, гражданина России.  

4. Рекомендуемое количество часов на освоение программы дисципли-
ны:  

-максимальной учебной нагрузки обучающегося 136 часов, в том числе:  
- обязательной аудиторной учебной нагрузки обучающегося 132 часа; - 

самостоятельной работы обучающегося – 4 часа.  
5. Примерный тематический план учебной дисциплины:  
Раздел 1. Древнейшая стадия истории человечества  
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Тема 1.1. Природное и социальное в человеке и человеческом сообще-
стве первобытной эпохи.  

Тема 1.2. Начало социальной жизни. Родовая община.  
Тема 1.3. Неолитическая революция.  
Раздел 2. Цивилизации древнего мира.  
Тема 2.1. Ранние цивилизации, и их отличительные черты. Тема 2.2 Ан-

тичная цивилизация. 
Тема 2.3. Религии древнего мира.  
Раздел 3 История России с древнейших времен до конца XVII века.  
Тема 3.1. Восточная Европа: природа, среда и человек.  
Тема 3.2. Восточные славяне VII-VIII вв.  
Тема 3.3. Карта Восточной Европы к началу IX века Рождение Киев-

ской Руси.  
Тема 34. Крещение Руси.  
Тема 3.5. Русь и ее соседи в XI-XII вв.  
Тема 3.6. Право Древней Руси Истоки русской культуры.  
Тема 3.7. Древняя Русь в эпоху политической раздробленности.  
Тема 3.8. Борьба Руси с Иноземными завоевателями.  
Тема 3.9. Русь на пути к возрождению  
Тема 3.10. От Руси к России.  
Тема 3.11. Россия в царствовании Ивана Грозного.  
Тема 3.12. Смута в России начала XVII в.  
Тема 3.13. Россия в середине и второй половине XVII.  
Тема 3.14. Политический строй России. Церковный Раскол.  
Тема 3.15. Русская культура в XIII-XVII вв. 
Раздел 4. Россия в XVIII веке.  
Тема 4.1. Россия в период реформ Петра I.  
Тема 4.2. Культурный переворот петровского времени.  
Тема 4.3. Внутренняя и внешняя политика приемников Петра (1725-1762 

гг.).  
Тема 4.4. Россия во второй половине XVIII в.  
Тема 4.5. Павел I характеристика личности и основные направления по-

литики.  
Тема 4.6. Культура России в середине и во второй половине XVIII в.  
Раздел 5. Становление индустриальной цивилизации.  
Тема 5.1. Различные европейские модели перехода от традиционного к 

индустриальному обществу.  
Тема 5.2. Становление гражданского общества.  
Тема 5.3. Развитие капиталистических отношений и социальной струк-

туры индустриального общества.  
Тема 5.4. Особенности духовной жизни нового времени.  
Тема 5.5. Расцвет книжной культуры. Развитие образования.  
Раздел 6. От новой истории к новейшей.  
Тема 6.1. Международные отношения в начале XX в.  
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Тема 6.2. Научно-технический прогресс на рубеже XIX-XX вв.  
Тема 6.3. Россия в начале XX века.  
Тема 6.4. Российская правовая система. 
Тема 6.5. Первая мировая война.  
Тема 6.6. Приход большевиков к власти в России.  
Тема 6.7. Советская Россия в 20-е годы.  
Раздел 7. Между мировыми войнами.  
Тема 7..1. Страны Мира в 20-30 годы.  
Тема 7.2. Международные отношения в 20-30 годы XX века.  
Тема 7..3. Строительство социализма в СССР: Модернизация на почве 

традиционализма.  
Тема 7..4. Общественно-политическая жизнь в СССР в 20-30 годы.  
Тема 7.5. Развитие экономики в СССР в конце 20-30 годов. Инду-

стриализация, коллективизация.  
Раздел 8. Вторая Мировая война.  
Тема 8.1. Причины, ход Второй мировой войны.  
Тема 8.2. СССР в годы Великой Отечественной войны.  
Тема 8.3. Основные этапы военных действий.  
Тема 8..4. Решающая роль СССР в разгроме нацизма.  
Раздел 9. Мир во второй половине XX века.  
Тема 9..1. Холодная Война.  
Тема 9.2. К «Общему рынку» и «государству всеобщего благоденствия».  
Тема 9.3. Научно-технический прогресс.  
Тема 9.4. Страны Азии, Африки и Латинской Америки.  
Раздел 10. СССР в 1945-1991 годы.  
Тема 10.1. СССР в послевоенный период: углубление традиционных 

начал в советском обществе.  
Тема 10.2. Апогей культа личности И.В. Сталина   
Тема 10.3. Советский Союз в период частичной Либерализации ре-жима.  
Тема 10.4. Внешняя политика СССР. Социалистический лагерь .  
Тема 10.5. СССР в период перестройки.  
Раздел 11. Россия и мир на рубеже XX-XXI веков.  
Тема 11.1 Российская Федерация на современном этапе.  
Тема 11.2. Российское общество. Либеральные идеи и социальная инер-

ция. Социальное расслоение.  
Тема 11.3. Мир  в XXI веке.   
6. Требования к минимальному материально-техническому обеспече-

нию. Реализация программы дисциплины требует наличия учебного кабинета 
«История». Оборудование учебного кабинета: посадочные места по количе-
ству обучающихся; рабочее место преподавателя; комплект учебно-наглядных 
пособий по иностранному языку; лингвистические словари.  

Технические средства обучения: интерактивная доска с лицензионным 
программным обеспечением и мультимедиапроектор.  
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Контроль и оценка результатов освоения дисциплины осуществляется 
преподавателем в процессе проведения лекционных и практических занятий, 
тестирования, а также выполнения обучающимися индивидуальных заданий, 
проектов, исследований.  

Преподавание дисциплины ведется на 1 курсе. Виды учебной работы: 
практические занятия, самостоятельная работа студента, занятия в интерак-
тивных формах в виде семинарских занятий.  

Итоговая форма контроля – зачет. 
 
ОД.04 Обществознание 
1. Область применения программы  
Программа дисциплины соответствует требованиям ФГОС СПО.  
Включает в себя цель и задачи дисциплины, место дисциплины в струк-

туре ОПОП, требования к результатам освоения дисциплины, объем дисци-
плины и виды учебной работы, содержание дисциплины (содержание разделов 
дисциплины, разделы дисциплины и междисциплинарные связи с обеспечива-
емыми  (последующими) дисциплинами, разделы дисциплины и виды заня-
тий), примерную тематику рефератов, учебно-методическое и информацион-
ное обеспечение дисциплины (основная, дополнительная литература, про-
граммное обеспечение, базы данных, информационные справочные и поиско-
вые системы), методические рекомендации по организации изучения дисци-
плины.  

2. Место дисциплины в структуре основной профессиональной образо-
вательной программы: Дисциплина входит в общеобразовательный цикл дис-
циплин.  Основу программы составляет содержание, согласованное с требова-
ниями Федерального компонента государственного стандарта среднего (пол-
ного) общего образования базового уровня.   

3. Цели и задачи дисциплины – требования к результатам освоения дис-
циплины: В результате изучения учебной дисциплины «Обществознание» 
обучающийся должен:  

уметь: - характеризовать основные социальные объекты, выделяя их су-
щественные признаки, закономерности развития;  

- анализировать актуальную информацию о социальных объектах, выяв-
ляя их общие черты и различия; устанавливать соответствия между суще-
ственными чертами  и  признаками изученных социальных явлений  и обще-
ствоведческими терминами и понятиями;  

-  объяснять  причинно-следственные и  функциональные  связи  изу-
ченных социальных объектов (включая взаимодействия человека и общества, 
важнейших социальных институтов, общества и природной среды, общества и 
культуры, взаимосвязи подсистем и элементов общества);  

  - раскрывать на примерах изученные теоретические положения и поня-
тия социально- экономических и гуманитарных наук;  
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- осуществлять поиск социальной информации, представленной в раз-
личных знаковых системах (текст, схема, таблица, диаграмма, аудиовизуаль-
ный ряд);  

- извлекать из неадаптированных оригинальных текстов (правовых, 
научно-популярных, публицистических и др. знания по заданным темам;  

- систематизировать, анализировать и обобщать неупорядоченную соци-
альную информацию; различать в ней факты и мнения, аргументы и выводы;  

-оценивать действия субъектов социальной жизни, включая личность, 
группы,  организации,  с  точки  зрения  социальных  норм,  экономической 
рациональности;  

- формулировать на основе приобретённых обществоведческих знаний 
собственные суждения и аргументы по определённым проблемам;  

-  подготавливать устное  выступление, творческую  работу  по  соци-
альной проблематике;  

- применять социально- экономические и гуманитарные знания в про-
цессе решения познавательных задач по актуальным социальным проблемам; 

 В результате освоения учебной дисциплины обучающийся должен 
знать:  

- биосоциальную сущность человека, основные этапы и факторы социа-
лизации личности, место и роль человека в системе общественных отношений;  

- тенденции развития общества в целом как сложной динамичной систе-
мы, а также важнейших социальных институтов;  

- необходимость регулирования общественных отношений, сущность 
социальных норм, механизмы правового регулирования;  

- особенности социально- гуманитарного познания.  
4. Рекомендуемое количество часов на освоение программы дисципли-

ны: объем в академических часах учебной нагрузки обучающегося 108 часов, 
в том числе:  

- обязательной аудиторной учебной нагрузки обучающегося 104 часа;  
- самостоятельной работы обучающегося 4 часа.  
5. Примерный тематический план учебной дисциплины: 
 Раздел 1. Начала философских и психологических знаний о человеке и 

обществе.  
Введение   
Тема 1.1. Природа человека, врождённые и приобретённые качества. 
 Тема 1.2. Общество как сложная система.  
Раздел 2. Основы знаний о духовной культуре человека и общества.  
Тема 2.1. Духовная культура личности и общества.  
Тема 2.2. Наука и образование в современном мире.  
Тема 2.3 Мораль,  искусство и религия как элементы духовной культу-

ры.  
  Раздел 3 Экономика  
 Тема 3.1. Экономика и экономическая наука. Экономические системы 
 Тема 3.2. Рынок. Фирма. Роль государства в экономике.   
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Тема 3.3. ВВП, его структура и динамика. Рынок труда и безработица. 
Деньги, банки,   

Тема 3.4. Основные проблемы экономики России. Элементы междуна-
родной экономики   

Раздел 4. Социальные отношения   
Тема 4.1. Социальная роль и стратификация.   
Тема 4.2. Социальные нормы и конфликты.   
Тема 4.3. Важнейшие социальные общности и группы   
Раздел 5. Политика как общественное явление   
Тема 5.1. Политика и власть. Государство в политической системе   
Тема 5.2. Участники политического процесса   
Раздел 6. Право.   
Тема 6.1. Правовое регулирование общественных отношений   
Тема 6.2. Основы конституционного права РФ   
Тема 6.3. Отрасли Российского права   
Тема 6.4.  Международное право   
7. Требования к минимальному материально-техническому обеспече-

нию. Реализация программы дисциплины требует наличия учебного кабинета 
«Обществознание».  

Оборудование учебного кабинета: посадочные места по количеству обу-
чающихся; рабочее место преподавателя; комплект учебно-наглядных посо-
бий по иностранному языку; лингвистические словари.  

Технические средства обучения: интерактивная доска с лицензионным 
программным обеспечением и мультимедиапроектор.  

Контроль и оценка результатов освоения дисциплины осуществляется 
преподавателем в процессе проведения лекционных и практических занятий, 
тестирования, а также выполнения обучающимися индивидуальных заданий, 
проектов, исследований.  

Преподавание дисциплины ведется на 1 курсе.  
Виды учебной работы: практические занятия, самостоятельная работа 

студента, занятия в интерактивных формах в виде семинарских занятий.  
Итоговая форма контроля – экзамен.  
 
ОД.05 География 

1.Цель дисциплины: освоение системы географических знаний для по-
нимания предмета и задач современной географической науки, ее структуры, 
тенденций развития; места и роли географии в системе наук, жизни общества, 
решения его проблем; для подготовки к продолжению образования в выбран-
ной области; 

овладение умениями решать комплексные задачи, требующие учета гео-
графической ситуации на конкретной территории, моделирования природных, 
социально-экономических и геоэкологических явлений и процессов с учетом 
пространственно-временных условий и факторов; 
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развитие географического мышления для ориентации в воспитание пат-
риотизма, толерантности к другим народам и культурам; социально-
ответственного отношения к окружающей среде в ходе повседневной трудо-
вой и бытовой деятельности; 

использование разнообразных географических знаний и умений в быту и 
в процессе подготовки к будущей профессиональной деятельности; обеспече-
нии безопасности жизнедеятельности и адаптации к условиям окружающей 
среды. 

проблемах территориальной организации общества, его взаимодействия с 
природой; навыков грамотного решения бытовых и профессионально -
ориентированных задач; 

Место дисциплины в структуре ППССЗ: дисциплина относится к базо-
вой части общеобразовательного цикла и изучается в 1 семестре очной формы 
обучения. Дисциплина готовит изучению социально-экономических и гумани-
тарных дисциплин и является основой для осуществления дальнейшей про-
фессиональной деятельности. 

2.Содержание дисциплины: особенности размещения основных видов 
природных ресурсов, их главные месторождения и территориальные сочета-
ния; численность и динамика населения мира, отдельных регионов и стран, их 
этногеографическую специфику; различия в уровне и качестве жизни населе-
ния, основные направления миграций; проблемы современной урбанизации; 
географические особенности отраслевой и территориальной структуры миро-
вого хозяйства, размещения его основных отраслей; географическую специ-
фику отдельных стран и регионов, их различия по уровню социально-
экономического развития, специализации в системе международного геогра-
фического разделения труда; географические аспекты глобальных проблем 
человечества; особенности современного геополитического и геоэкономиче-
ского положения России, ее роль в международном географическом разделе-
нии труда. 

Рекомендуемое количество часов на освоение программы дисциплины: 
объем в академических часах учебной нагрузки обучающегося 72 часа, в том 
числе:  

- обязательной аудиторной учебной нагрузки обучающегося 70 часов;  
- самостоятельной работы обучающегося 2 часа.  
Итоговая форма контроля – зачет. 
 
ОД.06  Иностранный язык  
1. Область применения программы  
Примерная программа дисциплины соответствует требованиям ФГОС 

СПО. Включает в себя цель и задачи дисциплины, место дисциплины в струк-
туре ОПОП, требования к результатам освоения дисциплины, объем дисци-
плины и виды учебной работы, содержание дисциплины (содержание разделов 
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дисциплины, разделы дисциплины и междисциплинарные связи с обеспечива-
емыми  (последующими) дисциплинами, разделы дисциплины и виды заня-
тий), примерную тематику рефератов, учебно-методическое и информацион-
ное обеспечение дисциплины (основная, дополнительная литература, про-
граммное обеспечение, базы данных, информационные справочные и поиско-
вые системы), методические рекомендации по организации изучения дисци-
плины.  

2. Место дисциплины в структуре основной профессиональной образо-
вательной программы: Дисциплина входит в общеобразовательный цикл дис-
циплин.  Основу программы составляет содержание, согласованное с требова-
ниями Федерального компонента государственного стандарта среднего (пол-
ного) общего образования базового уровня. Изучение английского языка по 
данной программе направлено на достижение общеобразовательных, воспита-
тельных и практических задач, на дальнейшее развитие иноязычной коммуни-
кативной компетенции.   

3. Цели и задачи дисциплины – требования к результатам освоения дис-
циплины:  

В результате изучения учебной дисциплины «Иностранный язык» обу-
чающийся должен знать/понимать:  

– значения новых лексических единиц, связанных с тематикой данного 
этапа и с соответствующими ситуациями общения;  

– языковой материал: идиоматические выражения, оценочную лексику, 
единицы речевого этикета, перечисленные в разделе «Языковой материал» и 
обслуживающие ситуации общения в рамках изучаемых тем;  

– новые значения изученных глагольных форм (видео-временных, не-
личных), средства и способы выражения модальности; условия, предположе-
ния, причины, следствия, побуждения к действию;  

– лингвострановедческую, страноведческую и социокультурную инфор-
мацию, расширенную за счет новой тематики и проблематики речевого обще-
ния;  

– тексты, построенные на языковом материале повседневного и профес-
сионального общения, в том числе инструкции и нормативные документы по 
профессиям и специальностям СПО;  

уметь:  
говорение – вести диалог (диалог–расспрос, диалог–обмен мнения-

ми/суждениями, диалог–побуждение к действию, этикетный диалог и их ком-
бинации) в ситуациях официального и неофициального общения в бытовой, 
социокультурной и учебно-трудовой сферах, используя аргументацию, эмоци-
онально-оценочные средства;  

– рассказывать, рассуждать в связи с изученной тематикой, проблемати-
кой прочитанных/прослушанных текстов; описывать события, излагать факты, 
делать сообщения;  

– создавать словесный социокультурный портрет своей страны и стра-
ны/стран изучаемого языка на основе разнообразной страноведческой и куль-
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туроведческой информации; аудирование – понимать относительно полно 
(общий смысл) высказывания на изучаемом иностранном языке в различных 
ситуациях общения;  

– понимать основное содержание аутентичных аудио- или видеотекстов 
познавательного характера на темы, предлагаемые в рамках курса, выборочно 
извлекать из них необходимую информацию; 

 – оценивать важность/новизну информации, определять свое отношение 
к ней: чтение – читать аутентичные тексты разных стилей (публицистические, 
художественные, научно-популярные и технические), используя основные ви-
ды чтения (ознакомительное, изучающее, просмотровое/поисковое) в зависи-
мости от коммуникативной задачи; письменная речь – описывать явления, со-
бытия, излагать факты в письме личного и делового характера; – заполнять 
различные виды анкет, сообщать сведения о себе в форме, принятой в 
стране/странах изучаемого языка; – использовать приобретенные знания и 
умения в практической и профессиональной деятельности, повседневной жиз-
ни.   

4. Рекомендуемое количество часов на освоение программы дисципли-
ны: максимальной учебной нагрузки обучающегося 72 часов, в том числе:  

- обязательной аудиторной учебной нагрузки обучающегося 70 часов;  
- самостоятельной работы обучающегося 2 часа.  
5. Примерный тематический план учебной дисциплины  
Раздел 1. Повторительный курс  
Раздел 2. Социокультурная сфера  
Тема 2.1. Страны изучаемого языка  
Тема 2.2. Молодежь в современном обществе  
Тема 2.3. Научно-технический прогресс  
Раздел 3. Деловой английский  
Тема 3.1. Профессии. Профессиональные качества  
Тема 3.2. Банки. Финансовые инструменты  
Тема 3.3. Деловая переписка  
Тема 3.4. Новости, средства массовой информации. Реклама.  
6. Требования к минимальному материально-техническому обеспече-

нию. Реализация программы дисциплины требует наличия учебного кабинета 
«Иностранный язык».  

Оборудование учебного кабинета: посадочные места по количеству обу-
чающихся; рабочее место преподавателя; комплект учебно-наглядных посо-
бий по иностранному языку; лингвистические словари.  

Технические средства обучения: интерактивная доска с лицензионным 
программным обеспечением и мультимедиа-проектор.  

Контроль и оценка результатов освоения дисциплины осуществляется 
преподавателем в процессе проведения практических занятий, тестирования, а 
также выполнения обучающимися индивидуальных заданий, проектов, иссле-
дований. Преподавание дисциплины ведется на 1 курсе.  



  

75 
 

Виды учебной работы: практические занятия, самостоятельная работа 
студента, занятия в интерактивных формах в виде семинарских занятий. Ито-
говая форма контроля – зачет.  

 
ОД. 07 Математика 
1. Область применения программы  
Примерная программа дисциплины соответствует требованиям ФГОС 

СПО. Включает в себя цель и задачи дисциплины, место дисциплины в струк-
туре ОПОП, требования к результатам освоения дисциплины, объем дисци-
плины и виды учебной работы, содержание дисциплины (содержание разделов 
дисциплины, разделы дисциплины и междисциплинарные связи с обеспечива-
емыми  (последующими) дисциплинами, разделы дисциплины и виды заня-
тий), примерную тематику рефератов, учебно-методическое и информацион-
ное обеспечение дисциплины (основная, дополнительная литература, про-
граммное обеспечение, базы данных, информационные справочные и поиско-
вые системы), методические рекомендации по организации изучения дисци-
плины.  

2. Место дисциплины в структуре основной профессиональной образо-
вательной программы:  

Дисциплина входит в общеобразовательный цикл дисциплин.  Основу 
программы составляет содержание, согласованное с требованиями Федераль-
ного компонента государственного стандарта среднего (полного) общего об-
разования базового уровня.   

3. Цели и задачи дисциплины – требования к результатам освоения дис-
циплины: Рабочая программа ориентирована на достижение следующих це-
лей:  

- формирование представлений о математике как универсальном языке 
науки, средстве моделирования явлений и процессов, об идеях и методах ма-
тематики;  

- развитие логического мышления, пространственного воображения, ал-
горитмической культуры, критичности мышления на уровне, необходимом 
для будущей профессиональной деятельности, для продолжения образования 
и самообразования;  

- овладение математическими знаниями и умениями, необходимыми в 
повседневной жизни, для изучения смежных естественно-научных дисциплин 
на базовом уровне и дисциплин профессионального цикла, для получения об-
разования в областях, не требующих углубленной математической подготов-
ки;  

- воспитание средствами математики культуры личности, понимания 
значимости математики для научно-технического прогресса, отношения к ма-
тематике как к части общечеловеческой культуры через знакомство с истори-
ей развития математики, эволюцией математических идей.  

В результате освоения учебной дисциплины обучающийся должен 
уметь:  
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- выполнять арифметические действия над числами, сочетая устные и 
письменные приемы; находить приближенные значения величин и погрешно-
сти вычислений (абсолютная и относительная); сравнивать числовые выраже-
ния;  

- находить значения корня, степени, логарифма, тригонометрических 
выражений на основе определения, используя при необходимости инструмен-
тальные средства; пользоваться приближенной оценкой при практических 
расчетах;  

- выполнять преобразования выражений, применяя формулы, связанные 
со свойствами степеней, логарифмов, тригонометрических функций;  

- вычислять значение функции по заданному значению аргумента при 
различных способах задания функции;  

- определять основные свойства числовых функций, иллюстрировать  их 
на графиках;  

- строить графики изученных функций, иллюстрировать по графику 
свойства элементарных функций;  

- использовать понятие функции для описания и анализа зависимостей 
величин;  

- находить производные элементарных функций;  
- использовать производную для изучения свойств функций и построе-

ния графиков;  
- применять производную для проведения приближенных вычислений, 

решать задачи прикладного характера на нахождение наибольшего и 
наименьшего значения;  

- вычислять в простейших случаях площади и объемы с использованием 
определенного интеграла;  

- решать рациональные, показательные, логарифмические, тригономет-
рические уравнения, сводящиеся к линейным и квадратным, а также анало-
гичные неравенства и системы;  

- использовать графический метод решения уравнений и неравенств;  
- изображать на координатной плоскости решения уравнений, нера-

венств и систем с двумя неизвестными;  
- составлять и решать уравнения и неравенства, связывающие неизвест-

ные величины в текстовых (в том числе прикладных) задачах.  
- решать простейшие комбинаторные задачи методом перебора, а также 

с использованием известных формул;  
- вычислять в простейших случаях вероятности событий на основе под-

счета числа исходов;  
- распознавать на чертежах и моделях пространственные формы; соот-

носить трехмерные объекты с их описаниями, изображениями;   
- описывать взаимное расположение прямых и плоскостей в простран-

стве,  аргументировать свои суждения об этом расположении;  
- анализировать в простейших случаях взаимное расположение объектов 

в пространстве;  
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- изображать основные многогранники и круглые тела; выполнять чер-
тежи по условиям задач;  

- строить простейшие сечения куба, призмы, пирамиды;  
- решать планиметрические и простейшие стереометрические задачи на 

нахождение геометрических величин (длин, углов, площадей, объемов);  
- использовать при решении стереометрических задач планиметрические 

факты и методы;  
- проводить доказательные рассуждения в ходе решения задач;  
В результате освоения учебной дисциплины обучающийся должен 

знать:  
- значение математической науки для решения задач, возникающих в 

теории и практике; широту и в то же время ограниченность применения мате-
матических методов к анализу и исследованию процессов и явлений в природе 
и обществе;  

- значение практики и вопросов, возникающих в самой математике для 
формирования и развития математической науки; историю развития понятия 
числа, создания математического анализа, возникновения и развития геомет-
рии;  

- универсальный характер законов логики математических рассуждений, 
их применимость во всех областях человеческой деятельности;  

- вероятностный характер различных процессов окружающего мира. ис-
пользовать приобретенные знания и умения в практической деятельности и 
повседневной жизни:  

- для практических расчетов по формулам, включая формулы, содержа-
щие степени, радикалы, логарифмы и тригонометрические функции, исполь-
зуя при необходимости справочные материалы и простейшие вычислительные 
устройства.  

- для описания с помощью функций различных зависимостей, представ-
ления их графически, интерпретации графиков.  

- решения прикладных задач, в том числе социально-экономических и 
физических, на наибольшие и наименьшие значения, на нахождение скорости 
и ускорения.  

- для построения и исследования простейших математических моделей. - 
для анализа реальных числовых данных, представленных в виде диаграмм, 
графиков;  

- анализа информации статистического характера. - для исследования 
(моделирования) несложных практических ситуаций на основе изученных 
формул и свойств фигур;  

- вычисления объемов и площадей поверхностей пространственных тел 
при решении практических задач, используя при необходимости справочники 
и вычислительные устройства.  

4. Рекомендуемое количество часов на освоение программы дисципли-
ны: максимальной учебной нагрузки обучающегося 340 часов, в том числе:  

- обязательной аудиторной учебной нагрузки обучающегося 334 часов;  
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- самостоятельной работы обучающегося  6 часов.  
5. Примерный тематический план учебной дисциплины:  
Раздел 1. Алгебра Введение  
Тема 1.1. Развитие понятия о числе  
Тема 1.2. Корни, степени и логарифмы  
Тема 1.3. Основы тригонометрии  
Тема 1.4. Функции, их свойства и графики. Степенные, показательные, 

логарифмические и тригонометрические функции.  
Тема1.5. Уравнения и неравенства.  
Раздел 2. Начало математического анализа  
Тема 2.1. Последовательности  
Тема 2.2. Производная  
ема 2.3. Интеграл  
Раздел 3. Комбинаторика, статистика, и теория вероятностей  
Тема 3.1. Элементы комбинаторики  
Тема 3.2. Элементы теории вероятностей  
Тема 3.3. Элементы математической статистики  
Раздел 4. Геометрия   
Тема 4.1. Прямые и плоскости в пространстве  
Тема 4.2. Многогранники  
Тема 4.3. Тела и поверхности вращения  
Тема 4.4. Измерения в геометрии  
Тема 4.5. Координаты и векторы   
6. Требования к минимальному материально-техническому обеспече-

нию. Реализация программы дисциплины требует наличия учебного кабинета 
Математика.  

Оборудование учебного кабинета:  
- посадочные места по количеству обучающихся;  
- рабочее место преподавателя;  
- комплект учебно-наглядных пособий по математике.  
Технические средства обучения:  
- интерактивная доска с лицензионным программным обеспечением и 

мультимедиа проектор.  
Контроль и оценка результатов освоения дисциплины осуществляется 

преподавателем в процессе проведения лекционных и практических занятий, 
тестирования, а также выполнения обучающимися индивидуальных заданий, 
проектов, исследований.  

Преподавание дисциплины ведется на 1 курсе.  
Виды учебной работы: практические занятия, самостоятельная работа 

студента, занятия в интерактивных формах в виде семинарских занятий.  
Итоговая форма контроля –  экзамен.   
 
ОД.08 Информатика  
1. Область применения программы  
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Программа дисциплины соответствует требованиям ФГОС СПО. Вклю-
чает в себя цель и задачи дисциплины, место дисциплины в структуре ОПОП, 
требования к результатам освоения дисциплины, объем дисциплины и виды 
учебной работы, содержание дисциплины (содержание разделов дисциплины, 
разделы дисциплины и междисциплинарные связи с обеспечиваемыми  (по-
следующими) дисциплинами, разделы дисциплины и виды занятий), пример-
ную тематику рефератов, учебно-методическое и информационное обеспече-
ние дисциплины (основная, дополнительная литература, программное обеспе-
чение, базы данных, информационные справочные и поисковые системы), ме-
тодические рекомендации по организации изучения дисциплины.  

2. Место дисциплины в структуре основной профессиональной образо-
вательной программы:  

  Дисциплина входит в общеобразовательный цикл дисциплин.  Основу 
программы составляет содержание, согласованное с требованиями Федераль-
ного компонента государственного стандарта среднего (полного) общего об-
разования базового уровня.   

3. Цели и задачи дисциплины – требования к результатам освоения дис-
циплины:  

В результате освоения учебной дисциплины обучающийся должен 
уметь:  

- оценивать достоверность информации, сопоставляя различные источ-
ники;  

- распознавать информационные процессы в различных системах;  
- использовать готовые информационные модели, оценивать их соответ-

ствие реальному объекту и целям моделирования;  
- осуществлять выбор способа представления информации в соответ-

ствии с поставленной задачей;  
- иллюстрировать учебные работы с использованием средств информа-

ционных технологий;  
- создавать информационные объекты сложной структуры, в том числе 

гипертекстовые;  
- просматривать, создавать, редактировать, сохранять записи в базах 

данных;  
- осуществлять поиск информации в базах данных, компьютерных сетях 

и пр.;  
- представлять числовую информацию различными способами (таблица, 

массив, график, диаграмма и пр.);  
- соблюдать правила техники безопасности и гигиенические рекоменда-

ции при использовании средств ИКТ.  
В результате освоения учебной дисциплины обучающийся должен 

знать/понимать:  
- различные подходы к определению понятия «информация»;  
- методы измерения количества информации: вероятностный и алфавит-

ный. Знать единицы измерения информации;  
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- назначение наиболее распространенных средств автоматизации ин-
формационной деятельности (текстовых редакторов, текстовых процессоров, 
графических редакторов, электронных таблиц, баз данных, компьютерных се-
тей);  

- назначение и виды информационных моделей, описывающих реальные 
объекты или процессы;  

- использование алгоритма как способа автоматизации деятельности; - 
назначение и функции операционных систем;  

В результате освоения учебной дисциплины обучающийся должен ис-
пользовать приобретенные знания и умения в практической деятельности и 
повседневной жизни для:  

- эффективной организации индивидуального информационного про-
странства;  

- автоматизации коммуникационной деятельности;  
- эффективного применения информационных образовательных ресур-

сов в учебной деятельности.   
4. Рекомендуемое количество часов на освоение программы дисципли-

ны: объем в академических часах учебной нагрузки обучающегося 144 часа, в 
том числе: 

 - обязательной аудиторной учебной нагрузки обучающегося 138 часов; 
 - самостоятельной работы обучающегося 6 часов.  
5. Примерный тематический план учебной дисциплины:   
Раздел 1. Общее понятие информатики и ИКТ Введение  
Тема 1.1. Информационная деятельность человека  
Тема 1.2. Информация и информационные процессы   
Тема 1.3. Средства информационных и коммуникационных технологий 
Тема 1.4. Технологии создания и преобразования  информационных 

объектов 
Тема 1.5. Телекоммуникационные технологии   
6. Требования к минимальному материально-техническому обеспече-

нию.   
Реализация программы дисциплины требует наличия учебной лаборато-

рии «Информатика и информационно-коммуникационные технологии».  
Оборудование лаборатории и рабочих мест лаборатории:  
- посадочные места по количеству обучающихся;  
- рабочее место преподавателя; - комплект учебно-наглядных пособий 

«Информатика и ИКТ» - 20 шт.;  
- объемная модель персонального компьютера;  
- образцы внутренней структуры процессора (модули памяти DIMM, 

RIMM, DDR, системная плата, звуковая плата, сетевая плата и внутренний 
модем);  

Технические средства обучения:  
- интерактивная доска с лицензионным программным обеспечением и 

мультимедиа-проектор;  
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- персональные компьютеры; - принтер и сканер.  
Преподавание дисциплины ведется на 1 курсе.  
Виды учебной работы: практические занятия, самостоятельная работа 

студента, занятия в интерактивных формах в виде семинарских занятий.  
Итоговая форма контроля – зачет. 
    
ОД.09 Физическая культура   
1. Область применения программы   
Программа дисциплины соответствует требованиям ФГОС СПО. Вклю-

чает в себя цель и задачи дисциплины, место дисциплины в структуре ОПОП, 
требования к результатам освоения дисциплины, объем дисциплины и виды 
учебной работы, содержание дисциплины (содержание разделов дисциплины, 
разделы дисциплины и междисциплинарные связи с обеспечиваемыми  (по-
следующими) дисциплинами, разделы дисциплины и виды занятий), учебно-
методическое и информационное обеспечение дисциплины, методические ре-
комендации по организации изучения дисциплины.  

2. Место дисциплины в структуре основной профессиональной образо-
вательной программы: Дисциплина входит в общеобразовательный цикл дис-
циплин.  Основу программы составляет содержание, согласованное с требова-
ниями Федерального компонента государственного стандарта среднего (пол-
ного) общего образования базового уровня.  

3. Цели и задачи дисциплины – требования к результатам освоения дис-
циплины: всестороннее физическое воспитание, укрепление здоровья для до-
стижения жизненных и профессиональных целей.  

Задачи дисциплины:  
-сохранение и укрепление здоровья студентов, содействие правильному 

формированию и всестороннему развитию организма, поддержание высокой 
работоспособности на протяжении всего периода обучения;  

-профессионально-прикладная физическая подготовка студентов с уче-
том особенностей будущей трудовой деятельности;  

-воспитание у студентов постоянного интереса и привычки к системати-
ческим занятиям физической культурой и спортом, совершенствование спор-
тивного мастерства студентов. 

4. В результате изучения нагрузки обучающегося 72 часа, в том числе: 
 - обязательной аудиторной учебной нагрузки обучающегося 72 часа; 
 - самостоятельной работы обучающегося –    часов.  
5. Примерный тематический план учебной дисциплины:  
Раздел 1. Теоретическая часть  
Введение  
Тема 1.1. Основы здорового образа жизни  
Тема 1.2. Основы методики самостоятельных занятий физическими 

упражнениями  
Тема 1.3. Самоконтроль занимающихся физическими упражнениями и 

спортом  
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Раздел 2. Учебно-методическая часть  
Тема 2.1. Учебно-Методическая  
Раздел 3. Учебно-тренировочная часть  
Тема 3.1  Легкая атлетика. Кроссовая подготовка  
Тема 3.2. Гимнастика  
Тема   3.3.   Спортивные игры  
Тема 3.4. Плавание  
Тема  3.5.  Виды  спорта по выбору  
Тема 3.6. Национальные виды спорт  
6. Требования к минимальному материально-техническому обеспече-

нию. Реализация учебной дисциплины требует наличия спортивного зала. 
Оборудование учебного кабинета:  

- наличие спортивного зала, стадиона, стрелкового тира, тренажерного 
зала;  

- наличие спортивного инвентаря (мячи, гири, шахматы, часы шахмат-
ные, футбольные стоики, гимнастические маты, перекладины, брусья, гимна-
стические козлы, кони и др.);  

Преподавание дисциплины ведется на 1 курсе. 
 Виды учебной работы: практические занятия, самостоятельная работа 

студента. Итоговая форма контроля – зачет. 
 
ОД. 10 Основы безопасности жизнедеятельности  
1. Область применения программы. 
Программа дисциплины соответствует требованиям ФГОС СПО. Вклю-

чает в себя цель и задачи дисциплины, место дисциплины в структуре ОПОП, 
требования к результатам освоения дисциплины, объем дисциплины и виды 
учебной работы, содержание дисциплины (содержание разделов дисциплины, 
разделы дисциплины и междисциплинарные связи с обеспечиваемыми  (по-
следующими) дисциплинами, разделы дисциплины и виды занятий), пример-
ную тематику рефератов, учебно-методическое и информационное обеспече-
ние дисциплины (основная, дополнительная литература, программное обеспе-
чение, базы данных, информационные справочные и поисковые системы), ме-
тодические рекомендации по организации изучения дисциплины.  

2. Место дисциплины в структуре основной профессиональной образо-
вательной программы:  

Дисциплина входит в общеобразовательный цикл дисциплин.  Основу 
программы составляет содержание, согласованное с требованиями Федераль-
ного компонента государственного стандарта среднего (полного) общего об-
разования базового уровня.   

3. Цели и задачи дисциплины – требования к результатам освоения дис-
циплины:  

В результате изучения учебной дисциплины «Основ безопасности жиз-
недеятельности» обучающийся должен уметь:  
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- владеть способами защиты населения от чрезвычайных ситуаций при-
родного и техногенного характера;  

- пользоваться средствами индивидуальной и коллективной защиты;  
- оценивать уровень своей подготовленности и осуществлять осознанное 

самоопределение по отношению к военной службе; 
 использовать приобретенные знания и умения в практической деятель-

ности и повседневной жизни:  
- для ведения здорового образа жизни;  
- оказания первой медицинской помощи;  
- развития в себе духовных и физических качеств, необходимых для во-

енной службы;  
- вызова (обращения за помощью) в случае необходимости соответству-

ющей службы экстренной помощи.   
В результате изучения учебной дисциплины «Основ безопасности жиз-

недеятельности» обучающийся должен знать/понимать:  
- основные составляющие здорового образа жизни и их влияние на без-

опасность жизнедеятельности личности; репродуктивное здоровье и факторы, 
влияющие на него; - потенциальные опасности природного, техногенного и 
социального происхождения, характерные для региона проживания;  

- основные задачи государственных служб по защите населения и терри-
торий от чрезвычайных ситуаций природного и техногенного характера;  

- основы российского законодательства об обороне государства и воин-
ской обязанности граждан; - порядок первоначальной постановки на воинский 
учет, медицинского освидетельствования, призыва на военную службу;  

- состав и предназначение Вооруженных Сил Российской Федерации;  
- основные права и обязанности граждан до призыва на военную службу, 

во время прохождения военной службы и пребывания в запасе;  
- основные виды военно-профессиональной деятельности; особенности 

прохождения военной службы по призыву и контракту, альтернативной граж-
данской службы;  

- требования, предъявляемые военной службой к уровню подготовлен-
ности призывника;  

- предназначение, структуру и задачи РСЧС;  
- предназначение, структуру и задачи гражданской обороны;   
4. Рекомендуемое количество часов на освоение программы дисципли-

ны: максимальной учебной нагрузки обучающегося 68 часов, в том числе:  
- обязательной аудиторной учебной нагрузки обучающегося 66 часов;  
- самостоятельной работы обучающегося – 2 часа.  
5. Примерный тематический план учебной дисциплины:  
Раздел I.  
Тема 1.1. Обеспечение личной безопасности и сохранение здоровья. 
 Раздел 2  
Тема 2.1. Государственная система обеспечения безопасности населения 
 Раздел 3.  
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Тема 3.1. История создания Вооруженных Сил России.  
Тема 3.2. Организационная структура Вооруженных Сил  
Тема 3.3. Воинская обязанность.  
Тема 3.4. Военнослужащий – защитник своего Отечества.  
Тема 3.5. Как стать офицером Российской армии.  
Тема 3.6. Боевые традиции Вооруженных Сил России  
Тема 3.7. Символы воинской чести.  
Тема 3.8. Ритуалы Вооруженных Сил Российской Федерации.  
Раздел 4.  
Тема 4.1. Основы медицинских знаний и здорового образа жизни (для 

девушек)   
7. Требования к минимальному материально-техническому обеспече-

нию. Реализация программы дисциплины требует наличия учебного кабинета 
«Безопасности жизнедеятельности и охраны труда».   

Оборудование учебного кабинета: - посадочные места по количеству 
обучающихся; - рабочее место преподавателя; - комплект учебно-наглядных 
пособий по дисциплине «ОБЖ»   

Технические средства обучения: - интерактивная доска с лицензионным 
программным обеспечением и мультимедиа-проектор.  

Преподавание дисциплины ведется на 1 курсе.  
Виды учебной работы: практические занятия, самостоятельная работа 

студента, занятия в интерактивных формах в виде семинарских занятий.  
Итоговая форма контроля – зачет.   
 
ОД.11 Физика 
Общеобразовательная дисциплина «Физика» является обязательной ча-

стью общеобразовательного цикла образовательной программы в соответ-
ствии с ФГОС СПО по   специальности    38.02.08 Торговое дело. 

В соответствии с ФГОС СОО физика является обязательной дисципли-
ной на уровне среднего общего образования.  

1.2. Цели и планируемые результаты освоения дисциплины: 
1.2.1. Цели дисциплины: 
Содержание программы общеобразовательной дисциплины Физика 

направлено на достижение следующих целей: 
• формирование у обучающихся уверенности в ценности образования, 

значимости физических знаний для современного квалифицированного специ-
алиста при осуществлении его профессиональной деятельности; 

• формирование естественно-научной грамотности; 
• овладение специфической системой физических понятий, терминоло-

гией и символикой; 
• освоение основных физических теорий, законов, закономерностей; 
• овладение основными методами научного познания природы, исполь-

зуемыми в физике (наблюдение, описание, измерение, выдвижение гипотез, 
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проведение эксперимента); 
• овладение умениями обрабатывать данные эксперимента, объяснять 

полученные результаты, устанавливать зависимости между физическими ве-
личинами в наблюдаемом явлении, делать выводы; 

• формирование умения решать физические задачи разных уровней 
сложности; 

• развитие познавательных интересов, интеллектуальных и творческих 
способностей в процессе приобретения знаний с использованием различных 
источников информации и современных информационных технологий; уме-
ний формулировать и обосновывать собственную позицию по отношению к 
физической информации, получаемой из разных источников; 

• воспитание чувства гордости за российскую физическую науку. 
Освоение курса ОД «Физика» предполагает решение следующих задач: 

• приобретение знаний о фундаментальных физических законах, лежа-
щих в основе современной физической картины мира, принципов действия 
технических устройств и производственных процессов, о наиболее важных 
открытиях в области физики, оказавших определяющее влияние на развитие 
техники и технологии; 

• понимание физической сущности явлений, проявляющихся в рамках 
производственной деятельности; 

• освоение способов использования физических знаний для решения 
практических и профессиональных задач, объяснения явлений природы, про-
изводственных и технологических процессов, принципов действия техниче-
ских приборов и устройств, обеспечения безопасности производства и охраны 
природы; 

• формирование умений решать учебно-практические задачи физиче-
ского содержания с учётом профессиональной направленности; 

• приобретение опыта познания и самопознания; умений ставить задачи 
и решать проблемы с учётом профессиональной направленности; 

• формирование умений искать, анализировать и обрабатывать физиче-
скую информацию с учётом профессиональной направленности; 

• подготовка обучающихся к успешному освоению дисциплин и моду-
лей профессионального цикла: формирование у них умений и опыта деятель-
ности, характерных для профессий / должностей служащих или специально-
стей, получаемых в профессиональных образовательных организациях; 

• подготовка к формированию общих компетенций будущего специали-
ста: самообразования, коммуникации, проявления гражданско-
патриотической позиции, сотрудничества, принятия решений в стандартной и 
нестандартной ситуациях, проектирования, проведения физических измере-
ний, эффективного и безопасного использования различных технических 
устройств, соблюдения правил охраны труда при работе с физическими прибо-
рами и оборудованием. 

Особенность формирования совокупности задач изучения физики для 
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системы среднего профессионального образования заключается в необходи-
мости реализации профессиональной направленности решаемых задач, учёта 
особенностей сферы деятельности будущих специалистов. 

В результате освоения дисциплины обучающийся должен знать: 
• смысл понятий: физическое явление, гипотеза, закон, теория, веще-

ство, взаимодействие, электромагнитное поле, волна, фотон, атом, атомное 
ядро, ионизирующие излучения; 

• смысл физических величин: скорость, ускорение, масса, сила, импульс, 
работа, механическая энергия, внутренняя энергия, абсолютная температура, 
средняя кинетическая энергия частиц вещества, количество теплоты, элемен-
тарный электрический заряд; 

• смысл физических законов классической механики, всемирного тяго-
тения, сохранения энергии, импульса и электрического заряда, термодинами-
ки, электромагнитной индукции, фотоэффекта; 

• вклад российских и зарубежных ученых, оказавших наибольшее вли-
яние на развитие физики; 

В результате освоения дисциплины обучающийся должен уметь: 
• проводить наблюдения, планировать и выполнять эксперименты, 
• выдвигать гипотезы и строить модели, 
• применять полученные знания по физике для объяснения разнообраз-

ных физических явлений и свойств веществ; 
• практически использовать физические знания; 
• оценивать достоверность естественно-научной информации; 
• использовать приобретенные знания и умения для решения практиче-

ских задач повседневной жизни, обеспечения безопасности собственной жиз-
ни, рационального природопользования и охраны окружающей среды. 

• описывать и объяснять физические явления и свойства тел: свойства газов, 
жидкостей и твердых тел; электромагнитную индукцию, распространение 
электромагнитных волн; волновые свойства света; излучение и поглощение света 
атомом; фотоэффект; 

• отличать гипотезы от научных теорий; 
• делать выводы на основе экспериментальных данных; 

• приводить примеры, показывающие, что: наблюдения и эксперимент яв-
ляются основой для выдвижения гипотез и теорий, позволяют проверить ис-
тинность теоретических выводов; физическая теория дает возможность объяс-
нять известные явления природы и научные факты, предсказывать еще неиз-
вестные явления; 

• приводить примеры практического использования физических знаний: 
законов механики, термодинамики и электродинамики в энергетике; различ-
ных видов электромагнитных излучений для развития радио и телекоммуни-
каций, квантовой физики в создании ядерной энергетики, лазеров; 

• воспринимать и на основе полученных знаний самостоятельно оцени-
вать информацию, содержащуюся в сообщениях СМИ, Интернете, научно-



  

87 
 

популярных статьях. 
• применять полученные знания для решения физических задач; 
• определять характер физического процесса по графику, таблице, фор-

муле*; 
измерять ряд физических величин, представляя результаты измерений с 

учетом их погрешностей. 
1.2.2. Планируемые результаты освоения общеобразовательной 

дисциплины в соответствии с ФГОС СПО и на основе ФГОС СОО 
Особое значение дисциплина имеет при формировании ОК и ПК. 

Преподавание дисциплины ведется на 1 курсе.  
Рекомендуемое количество часов на освоение программы дисциплины: 

максимальной учебной нагрузки обучающегося 108 часов, в том числе:  
- обязательной аудиторной учебной нагрузки обучающегося 104 часа;  

- самостоятельной работы обучающегося  4 часа 
Виды учебной работы: лекционные занятия, практические занятия, са-

мостоятельная работа студента, занятия в интерактивных формах в виде семи-
нарских занятий.  

Итоговая форма контроля – зачет.   
 
ОД.12 Химия  
1.1. Место дисциплины в структуре основной профессиональной об-

разовательной программы 
Общеобразовательная дисциплина «Химия» изучается на базовом уровне в 
общеобразовательном цикле учебного плана основной профессиональной 
образовательной программы для специальности 38.02.08 ТОРГОВОЕ ДЕЛО.    
.      Трудоемкость дисциплины «Химия» на базовом уровне составляет 72 ча-
са, из которых 64 часа – базовый модуль (6 разделов) и 6 часов – прикладной 
модуль (1 раздел), включающий практико-ориентированное содержание кон-
кретной профессии или специальности.  

Прикладной модуль включает один раздел. Раздел 7 «Химия в быту и 
производственной деятельности человека» реализуется на материале кейсов, 
связанных с экологической безопасностью и оценкой последствий бытовой и 
производственной деятельности с учетом будущей профессиональной дея-
тельности обучающихся. 

1.2. Цели и планируемые результаты освоения дисциплины 
1.2.1. Цели и задачи дисциплины 
Формирование у студентов представления о химической составляющей 

естественно-научной картины мира как основы принятия решений в жизнен-
ных и производственных ситуациях, ответственного поведения в природной 
среде. 

Задачи дисциплины: 
1) сформировать понимание закономерностей протекания химических 
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процессов и явлений в окружающей среде, целостной научной картины мира, 
взаимосвязи и взаимозависимости естественных наук; 

2) развить умения составлять формулы неорганических и органических 
веществ, уравнения химических реакций, объяснять их смысл, интерпретиро-
вать результаты химических экспериментов, 

3) сформировать навыки проведения простейших химических экспери-
ментальных исследований с соблюдением правил безопасного обращения с 
веществами и лабораторным оборудованием; 

4) развить умения использовать информацию химического характера из 
различных источников; 

5) сформировать умения прогнозировать последствия своей деятельности 
и химических природных, бытовых и производственных процессов;  

6) сформировать понимание значимости достижений химической науки и 
технологий для развития социальной и производственной сфер. 

Преподавание дисциплины ведется на 1 курсе.  
Рекомендуемое количество часов на освоение программы дисциплины: 

максимальной учебной нагрузки обучающегося 72 часа, в том числе:  
- обязательной аудиторной учебной нагрузки обучающегося 70 часа;  
- самостоятельной работы обучающегося  2 часа 
Виды учебной работы: лекционные занятия, практические занятия, са-

мостоятельная работа студента, занятия в интерактивных формах в виде семи-
нарских занятий.  

Итоговая форма контроля – зачет.   
 
ОД.13 Биология 
1.1. Место дисциплины в структуре образовательной программы 

СПО Общеобразовательная дисциплина «Биология» изучается на базовом 
уровне в общеобразовательном цикле учебного плана основной профессио-
нальной образовательной программы по специальности: 38.02.08 ТОРГОВОЕ 
ДЕЛО 

Трудоемкость дисциплины «Биология» на базовом уровне составляет 72 
часа, из которых 12 часов включает профессионально-ориентированное со-
держание, усиливающее профессиональную составляющую по конкретной 
профессии или специальности в зависимости от ФГОС СПО специальности.  

Профессионально-ориентированное содержание реализуется в приклад-
ном модуле (раздел 5 “Биология в жизни”) для всех профес-
сий/специальностей на материале кейсов, связанных с анализом информации о 
развитии и применении биотехнологий по отраслям будущей профессиональ-
ной деятельности обучающихся. Кроме того, профессионально-
ориентированное содержание учитывается в разделе 4 “Экология” при выпол-
нении лабораторных и практических работ, связанных с будущей профессио-
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нальной деятельностью обучающихся. 
Период обучения и распределение по семестрам определяет образова-

тельная организация самостоятельно, с учетом логики формирования пред-
метных результатов, общих и профессиональных компетенций, межпредмет-
ных связей с другими дисциплинами общеобразовательного и общепрофесси-
онального циклов учебного плана. 

1.3. Цели и планируемые результаты освоения дисциплины: 
Цель: формирование у студентов представления о структурно-

функциональной организации живых систем разного ранга как основы приня-
тия решений в отношении объектов живой природы и в производственных си-
туациях. 

Задачи:  
1) сформировать понимание строения, многообразия и особенностей жи-

вых систем разного уровня организации, закономерностей протекания биоло-
гических процессов и явлений в окружающей среде, целостной научной кар-
тины мира, взаимосвязи и взаимозависимости естественных наук; 

2) развить умения определять живые объекты в природе; проводить 
наблюдения за экосистемами для выявления естественных и антропогенных 
изменений, интерпретировать результаты наблюдений, 

3) сформировать навыки проведения простейших биологических экспе-
риментальных исследований с соблюдением правил безопасного обращения с 
объектами и оборудованием; 

4) развить умения использовать информацию биологического характера 
из различных источников; 

5) сформировать умения прогнозировать последствия своей деятельности 
по отношению к окружающей среде, собственному здоровью; обосновывать и 
соблюдать меры профилактики заболеваний. 

6) сформировать понимание значимости достижений биологической 
науки и технологий в практической деятельности человека, развитии совре-
менных медицинских технологий и агробиотехнологий. 

Преподавание дисциплины ведется на 1 курсе.  
Рекомендуемое количество часов на освоение программы дисциплины: 

максимальной учебной нагрузки обучающегося 72 часов, в том числе:  
- обязательной аудиторной учебной нагрузки обучающегося 70 часа;  
- самостоятельной работы обучающегося  2 часа. 
Виды учебной работы: лекционные занятия, практические занятия, са-

мостоятельная работа студента, занятия в интерактивных формах в виде семи-
нарских занятий.  

Итоговая форма контроля – зачет.   
 

  ОД.14 Основы проектной деятельности 
1.1. Место дисциплины в структуре профессиональной образовательной 

программы СПО: 
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Общеобразовательная дисциплина «Основы проектной деятельности» 
является обязательной частью общеобразовательного цикла образовательной 
программы в соответствии с ФГОС по специальности 38.02.08 ТОРГОВОЕ 
ДЕЛО 

1.2. Цели и задачи дисциплины – требования к результатам освоения 
дисциплины: 

В результате освоения дисциплины обучающийся должен уметь: 
 

 
Код Результаты обучения Показатели оценки результатов 
У1 • - формулировать тему про-

ектной и исследовательской рабо-
ты, доказывать её актуальность; 

• Знание и уверенная ориентация в 
тонкостях выбора темы исследования на 
основании ее актуальности и научной 
новизны 

У2 • - составлять индивидуаль-
ный план проектной и исследова-
тельской работы; 

• Анализирует структуру проектной 
и исследовательской работы 

У3 • - выделять объект и 
предмет исследования; 

• Владение навыками определения 
объекта и предмета исследования 

У4 • - определять цели и задачи 
проектной и исследовательской ра-
боты; 

• Самостоятельно составляет инди-
видуальный план проектной и исследо-
вательской работы 

У5 • - работать с различными ис-
точниками, в том числе с первоис-
точниками, грамотно их цитировать, 
оформлять библиографические 
ссылки, составлять библиографиче-
ский список по проблеме; 

• Знает основные виды источников 
и правила работы с ними 

У6 • - выбирать и применять на 
практике методы исследовательской 
работы, адекватные задачам иссле-
дования; 

• Способен в зависимости от темы и 
цели исследования подбирать адекват-
ные методы исследования 

У7 • - оформлять теоретические и 
экспериментальные результаты ис-
следовательской и проектной работы; 

• Знает виды источников и способы
работы с ними 

У8 • - оформлять результаты про-
ектной и исследовательской работы; 

• На основании существующего пла-
на и методических указаний способен со-
здать индивидуальную проектную работу 

У9 • - работать с различными инфор-
мационными ресурсами; 

•  

У10 • - разрабатывать и защищать 
проекты различных типологий. 

• Ориентируется в требованиях, 
предъявляемых к защите проекта, рефе-
рата, курсовой и выпускной квалифи-
кационной работы 

 
В результате освоения дисциплины обучающийся должен знать:   

Код Результаты обучения Показатели оценки результатов 
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З1 • - основы методологии 
проектной и исследователь-
ской деятельности; 

• Демонстрирует понимание основных мето-
дологий проектной и исследовательской деятель-
ности 

З2 • - структуру и правила 
оформления проектной и ис-
следовательской работы; 

• Ориентируется в правилах оформления 
проектных и исследовательских работ, а также 
знает основные структурные компоненты иссле-
довательских работ 

З3 • - характерные призна-
ки проектных и исследова-
тельских работ; 

• Определяет характерные признаки проект-
ных и исследовательских работ 

З4 • - этапы проектирова-
ния и научного исследова-
ния; 

• Точность и полнота знаний основных за-
дач, характерных для каждого из этапов создания 
проектной работы 

З5 • - формы и методы про-
ектирования, учебного и 
научного исследования; 

• Демонстрирует понимание форм и методов 
проектирования, учебного и научного исследова-
ния 

З6 • - требования, предъяв-
ляемые к защите проекта, 
реферата, курсовой и ди-
пломной работы. 

• Ориентируется в требованиях, предъявляе-
мых к защите проекта, реферата, курсовой и ди-
пломной работы 

Рекомендуемое количество часов на освоение программы дисциплины: 
максимальной учебной нагрузки обучающегося 32 часа, в том числе: самосто-
ятельная работа обучающегося  32 часа. 

ПРОФЕССИОНАЛЬНАЯ ПОДГОТОВКА 
 

5.2 СГ.00 СОЦИАЛЬНО-ГУМАНИТАРНЫЙ ЦИКЛ  
 
СГ.01 – История России 
1. Область применения программы  
Программа дисциплины соответствует требованиям ФГОС СПО. Вклю-

чает в себя цель и задачи дисциплины, место дисциплины в структуре ОПОП, 
требования к результатам освоения дисциплины, объем дисциплины и виды 
учебной работы, содержание дисциплины (содержание разделов дисциплины, 
разделы дисциплины и междисциплинарные связи с обеспечиваемыми  (по-
следующими) дисциплинами, разделы дисциплины и виды занятий), пример-
ную тематику рефератов, учебно-методическое и информационное обеспече-
ние дисциплины (основная, дополнительная литература, программное обеспе-
чение, базы данных, информационные справочные и поисковые системы), ме-
тодические рекомендации по организации изучения дисциплины.  

2. Место дисциплины в структуре основной профессиональной образо-
вательной программы: - дисциплина входит в общий гуманитарный и соци-
ально-экономический цикл дисциплин  

3. Цели и задачи дисциплины – требования к результатам освоения дис-
циплины: Цель дисциплины: научить ориентироваться в современной, поли-
тической и культурной ситуации в России и мире.  



  

92 
 

4. Рекомендуемое количество часов на освоение программы дисципли-
ны: максимальной учебной нагрузки обучающегося 52 часа, в том числе: - 
обязательной аудиторной учебной нагрузки обучающегося 51 час; - самостоя-
тельной работы обучающегося 1 час.  

5. Примерный тематический план учебной дисциплины  
Раздел 1. Основные направления развития ключевых регионов мира на 

рубеже веков (ХХ-ХХ1 вв)  
Тема 1.1. Распад СССР. Формирование ближнего зарубежья  
Тема 1.2. Миссия сверх держав.  
Тема 1.3. Китай: непростой путь от региональной к глобальной державе 
 Тема 1.4. Международные отношения в конце ХХ-ХХ1 века  
Раздел 2. Сущность и причины локальных и региональных межгосудар-

ственных конфликтов в конце XX начале XXI вв.  
Тема 2.1. Региональные конфликты с глобальными последствиями  
Тема 2.2. Иллюзия утраченных угроз  
Тема 2.3. Глобальная безопасность: кто и кому и чем угрожает в совре-

менном мире  
Тема 2.4. Ахиллесовы пяты современной цивилизации   
Тема 2.5. Понятие исламского вызова  
Раздел 3. Основные процессы политического развития ведущих госу-

дарств и регионов мира.  
Тема 3.1. Признаки новой экономической эпохи  
Тема 3.2. Историческое перепутье России  
Тема 3.3. Понятие национальных задач. Спектр национальных задач 

России  
6. Требования к минимальному материально-техническому обеспече-

нию. Реализация программы дисциплины требует наличия учебного кабинета 
«Социально-экономических дисциплин».  

Оборудование учебного кабинета: посадочные места по количеству обу-
чающихся; рабочее место преподавателя; учебно-наглядные пособия по «Ис-
тории»  

Технические средства обучения: интерактивная доска с лицензионным 
программным обеспечением и мультимедийный проектор.  

Контроль и оценка результатов освоения дисциплины осуществляется 
преподавателем в процессе проведения практических занятий и лабораторных 
работ, тестирования, а также выполнения обучающимися индивидуальных за-
даний, проектов, исследований.  

Преподавание дисциплины ведется на 2 курсе (3 семестр).  
Виды учебной работы: лекционные и практические занятия, самостоя-

тельная работа студента, занятия в интерактивных формах в виде семинарских 
занятий.  

Итоговая форма контроля – экзамен. 
 
СГ.02 – Иностранный язык в профессиональной деятельности 
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1. Область применения программы  
Программа дисциплины соответствует требованиям ФГОС СПО. Вклю-

чает в себя цель и задачи дисциплины, место дисциплины в структуре ОПОП, 
требования к результатам освоения дисциплины, объем дисциплины и виды 
учебной работы, содержание дисциплины (содержание разделов дисциплины, 
разделы дисциплины и междисциплинарные связи с обеспечиваемыми  (по-
следующими) дисциплинами, разделы дисциплины и виды занятий), пример-
ную тематику рефератов, учебно-методическое и информационное обеспече-
ние дисциплины (основная, дополнительная литература, программное обеспе-
чение, базы данных, информационные справочные и поисковые системы), ме-
тодические рекомендации по организации изучения дисциплины.  

2. Место дисциплины в структуре основной профессиональной образо-
вательной программы: - дисциплина входит в общий гуманитарный и соци-
ально-экономический цикл дисциплин  

3. Цели и задачи дисциплины – требования к результатам освоения дис-
циплины:  

Цель дисциплины  
- обучение практическому владению разговорно-бытовой речью и дело-

вым языком специальности, переводу иностранных текстов профессиональной 
направленности.   

Задачи дисциплины:  
-совершенствование умений и навыков чтения и перевода иностранных 

текстов профессиональной направленности.  
-формирование готовности принять участие в ситуативно обусловлен-

ной беседе по изученной тематике, а также сделать сообщение на профессио-
нально-ориентированные темы.  

-формирование и закрепление умений составлять тексты деловых писем, 
телексов и телеграмм на иностранном языке.  

4. Рекомендуемое количество часов на освоение программы дисципли-
ны: - максимальной учебной нагрузки обучающегося 70 часов, в том числе:  

- обязательной аудиторной учебной нагрузки обучающегося 68 часов;  
- самостоятельная работа студента – 2 часа; 
5. Примерный тематический план учебной дисциплины  
1. Вводно-коррективный курс: разговорно-бытовая лексика, граммати-

ческий минимум на новом текстовом материале  
2. Развивающий курс: деловая лексика, видио-временные формы глаго-

лов  
3. Практикум: лексика профессиональной направленности, условные 

предложения  
4. Повторение: термины, фразеологические обороты, неличные формы 

глаголов. Реализация учебной дисциплины требует наличия учебного кабине-
та «Иностранный язык».  

Оборудование учебного кабинета: посадочные места по количеству обу-
чающихся; рабочее место преподавателя;  учебно-наглядные пособия по ино-
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странному языку. Технические средства обучения: интерактивная доска с ли-
цензионным программным обеспечением, мультимедиапроектор, музыкаль-
ный центр.  

Преподавание дисциплины ведется на 2 курсе (3,4 семестры).  
Виды учебной работы: практические занятия, самостоятельная работа 

студента, занятия в интерактивных формах.  
Итоговая форма контроля –   зачет, экзамен. 
    
СГ.03 - Физическая культура  
1. Область применения программы  
Программа учебной дисциплины является частью основной профессио-

нальной образовательной программы в соответствии с ФГОС по специально-
стям СПО 38.02.08 Торговое дело. 

2. Место дисциплины в структуре основной профессиональной образо-
вательной программы: - дисциплина входит в общий гуманитарный и соци-
ально-экономический цикл дисциплин  

3. Цели и задачи дисциплины – требования к результатам освоения дис-
циплины: Цель дисциплины:  

 -всестороннее физическое воспитание, укрепление здоровья для дости-
жения жизненных и профессиональных целей.  

Задачи дисциплины:  
-сохранение и укрепление здоровья студентов, содействие правильному 

формированию и всестороннему развитию организма, поддержание высокой 
работоспособности на протяжении всего периода обучения;  

-профессионально-прикладная физическая подготовка студентов с уче-
том особенностей будущей трудовой деятельности;  

-воспитание у студентов постоянного интереса и привычки к системати-
ческим занятиям физической культурой и спортом, совершенствование спор-
тивного мастерства студентов.  

4. Рекомендуемое количество часов на освоение программы дисципли-
ны: - максимальной учебной нагрузки обучающегося 118 часов, в том числе: - 
обязательной аудиторной учебной нагрузки обучающегося 118 часов; - само-
стоятельной работы обучающегося 0 часов.  

5. Примерный тематический план учебной дисциплины  
1. Теоретический:   
-Физическое воспитание в ссузах;  
-Физическая культура, спорт и туризм;  
-Личная и общественная гигиена;  
-Врачебный контроль и самоконтроль в процессе физического воспита-

ния;  
-Основы спортивной тренировки (для студентов III курса);  
2. Профессионально-прикладная физическая подготовка.  
Реализация учебной дисциплины требует наличия спортивного зала. 

Оборудование учебного кабинета:  спортивного зала, стадиона, стрелкового 
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тира, тренажерного зала; наличие спортивного инвентаря (мячи, гири, шахма-
ты, часы шахматные, футбольные стоики, гимнастические маты, перекладины, 
брусья, гимнастические козлы, кони и др.).  

Преподавание дисциплины ведется на 2, 3 курсах (3,4,5,6 семестры). Ви-
ды учебной работы: лекционные и практические занятия, самостоятельная ра-
бота студента, занятия в интерактивных формах в виде семинарских занятий.  

Форма итогового контроля: дифференцированный зачет. 
 
СГ.04 Психология и этика профессиональной деятельности 
1. Область применения программы 
Программа учебной дисциплины является вариативной частью ППССЗ 

по специальности СПО 38.02.08 Торговое дело  базовой подготовки. Про-
грамма учебной дисциплины может быть использована в дополнительном 
профессиональном образовании и профессиональной переподготовке кадров 
среднего звена.  

2. Место дисциплины в структуре ППССЗ 
Учебная дисциплина входит в общий гуманитарный и социально-

экономический цикл ППССЗ специальностей СПО в качестве вариативной его 
части. 

3. Цели и задачи дисциплины – требования к результатам освоения 
дисциплины 

Учебная дисциплина «Психологические основы профессиональной 
деятельности» рассматривает психологические аспекты коммуникативной 
компетенции; функции, модели и стили общения человека; специфику меж-
личностного и делового общения в контексте группового взаимодействия и 
взаимовлияния; вербальные и невербальные средства общения; ролевое и 
конфликтное поведение, техники управления этими процессами и этические 
проблемы общения в организации.  

В результате освоения учебной дисциплины обучающийся должен 
знать: 

- взаимосвязь общения и деятельности;  
- цели, функции, виды и уровни общения;  
- роли и ролевые ожидания в общении;  
- виды социальных взаимодействий;  
- механизмы взаимопонимания в общении;  
- техники и приемы общения, правила слушания, ведения беседы, убеж-

дения;  
- этические принципы общения;  
- источники, причины, виды и способы разрешения конфликтов. 
В результате освоения учебной дисциплины обучающийся должен 

уметь: 
- применять техники и приемы эффективного общения в профессио-

нальной деятельности;  
- использовать приемы саморегуляции поведения в процессе межлич-
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ностного общения.  
4. Рекомендуемое количество часов на освоение программы дисципли-

ны: - максимальной учебной нагрузки обучающегося 44 часа, в том числе:  
- обязательной аудиторной учебной нагрузки обучающегося 44 часа;  
-самостоятельная работа обучающегося – 0 часов; 
Преподавание дисциплины ведется на 3 курсе (6  семестр). 
5. Примерный тематический план учебной дисциплины 

Раздел 1. Общение как предмет научного знания 
Тема 1.1. Общение как социальный феномен 
Тема 1.2. Характеристики общения 
Раздел 2. Социальное общение. 
Тема 2.1. Коммуникативная функция общения. 
Тема 2.2. Интерактивная функция общения. 
Тема 2.3. Перцептивная функция общения. 
Раздел 3. Конфликты и способы их предупреждения и разрешения. 
Тема 3.1. Конфликт: его сущность и основные характеристики 
Тема 3.2. Эмоциональное регулирование в конфликтах и саморегуляции 
Раздел 4. Этические формы общения. 
Тема 4.1. Общие сведение об этической культуре. 
Итоговая форма контроля –  дифференцированный зачет. 

 
СГ.05 Основы финансовой грамотности 
Целью изучения основ финансовой грамотности в организациях средне-

го профессионального образования является освоение знаний о финансовой 
жизни современного общества, финансовых институтах, финансовых продук-
тах, финансовых рисках, способах получения информации, позволяющей ана-
лизировать социальные ситуации и принимать индивидуальные финансовые 
решения с учетом их последствий и возможных альтернатив. 

Ключевыми задачами изучения финансовой грамотности с учётом пре-
емственности с основной школой являются: 

- овладение умениями получать, анализировать, интерпретировать и си-
стематизировать финансовую информацию из различных источников, преоб-
разовывать ее и использовать для самостоятельного решения учебно-
познавательных, исследовательских и жизненных задач; 

- формирование представлений о грамотном финансовом поведении, 
включая типичные стратегии, действия, связанные с осуществлением соци-
альных ролей в финансовой  сфере жизнедеятельности человека; 

 - совершенствование опыта применения полученных финансовых зна-
ний и умений при анализе и оценке жизненных ситуаций, социальных фактов, 
поведения людей и собственных поступков с учётом профессиональной 
направленности организации среднего профессионального образования. 

В структуре содержания дисциплины «Основы финансовой грамотно-
сти» выделяются четыре содержательных раздела:  

Раздел 1. Деньги и операции с ними ; 
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Раздел 2. Планирование и управление личными финансами; 
Раздел 3. Риск и доходность; 
Раздел 4. Финансовая среда; 
4. Рекомендуемое количество часов на освоение программы дисципли-

ны: - максимальной учебной нагрузки обучающегося 70 часов, в том числе:  
- обязательной аудиторной учебной нагрузки обучающегося 68 часов; 
 -самостоятельная работа обучающегося – 2 часа. 
Преподавание дисциплины ведется на 2 курсе (3  семестр). 
Итоговая форма контроля - экзамен. 
 

         СГ.06 Введение в специальность: общие компетенции профессиона-
ла 

Сущность профессиональной деятельности специалиста торгового дела. 
История торгового предпринимательства в России и за рубежом. Торговля как 
составная часть сферы обращения. Государственное регулирование сферы об-
ращения 

Понятие коммерческой деятельности, ее цели и назначение. Организа-
ционно-правовые формы коммерческой деятельности. Коммерческие службы, 
их состав, структура и деятельность по организации операций с товарами и 
услугами на рынке. 

Технологические и общетехнические требования, предъявляемые к 
устройству склада: конструкторские элементы складского здания. Соответ-
ствие площади и емкости складских помещений характеру и объему техноло-
гических операций. Соответствие параметров и конфигураций требованиям 
рациональной технологии выполняемых операций. Требования к планировке 
складских участков.  Противопожарные мероприятия на складах. 

Классификация и функции розничных торговых предприятий: по видам и 
особенностям устройства; тип предприятия; форма обслуживания покупате-
лей; тип здания и особенности его объемно-планировочного решения; функ-
циональные особенности предприятия. 

Требования к устройству магазинов: технологические, архитектурно-
строительные, экономические, санитарно-гигиенические. Состав и взаимо-
связь помещений магазина: торговые помещения; помещения для приемки, 
хранения и подготовки товаров к продаже; подсобные помещения; админи-
стративно-бытовые; технические. Основные требования, предъявляемые к по-
мещениям. 

Правила торговли. Особенности продажи отдельных видов товаров: про-
довольственных, текстильных, трикотажных, меховых, обуви, товаров быто-
вого назначения, продажи автомобилей, изделий из драгоценных металлов и 
камней. Контроль за соблюдением правил торговли. 

4. Рекомендуемое количество часов на освоение программы дисциплины: 
- максимальной учебной нагрузки обучающегося 34 часа, в том числе:  

- обязательной аудиторной учебной нагрузки обучающегося 34 часа; 
 -самостоятельная работа обучающегося – 0 часов. 
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Преподавание дисциплины ведется на 2 курсе (3  семестр). 
Итоговая форма контроля - зачет. 
 

 

СГ.07 Эффективное поведение на рынке труда 
 

Эффективное поведение на рынке труда изучает  способность и готов-
ность оперативно решать актуальные социально-профессиональные задачи: 
поиск работы, трудоустройство, адаптацию на рабочем месте, и готовность 
решать подобные вопросы в различных ситуациях и выходить из них. 

Содержание учебной дисциплины «Эффективное поведение на рынке» 
является начальной ступенью в освоении норм и правил деятельности эконо-
мических институтов: муниципальных округов, субъектов Федерации, в целом 
Российской Федерации и поведенческих  отношений международного уровня. 

Изучение поведения на рынке в профессиональных образовательных ор-
ганизациях, реализующих образовательную программу среднего общего обра-
зования в пределах освоения ОПОП СПО на базе основного общего образова-
ния, имеет свои особенности в зависимости от профиля профессионального 
образования. Это выражается в содержании обучения, количестве часов, вы-
деляемых на изучение отдельных тем программы, глубине их освоения сту-
дентами, объеме и характере практических занятий, видах внеаудиторной са-
мостоятельной работы студентов. 

При освоении профессий СПО и специальностей СПО социально-
экономического профиля профессионального образования эффективное пове-
дение на рынке изучается на базовом уровне ФГОС среднего общего образо-
вания, но более углубленно как профильная учебная дисциплина, учитываю-
щая специфику осваиваемых профессий или специальностей. 

При освоении профессий СПО и специальностей СПО технического и 
естественнонаучного профилей профессионального образования, специ-
альностей СПО гуманитарного профиля профессионального образова-
ния экономика изучается по программе интегрированной учебной дис-
циплины «Обществознание», включая экономику и право, обязательной 
предметной области «Общественные науки» ФГОС среднего общего об-
разования. 
Особое внимание при изучении учебной дисциплины уделяется: 
• формированию у обучающихся современного поведения на рынке 

труда,  потребности в знаниях и навыках; 
• овладению умением подходить к событиям общественной и поли-

тической жизни; 
• воспитанию уважения к труду и предпринимательской деятельно-

сти; 
• формированию готовности использовать приобретенные умения и 

навыки в последующей трудовой деятельности. 
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Рекомендуемое количество часов на освоение программы дисциплины: - 
максимальной учебной нагрузки обучающегося 34 часа, в том числе:  

- обязательной аудиторной учебной нагрузки обучающегося 34 часа; 
 -самостоятельная работа обучающегося – 0 часов. 
Преподавание дисциплины ведется на 2 курсе (3  семестр). 
Итоговая форма контроля - зачет. 
 
СГ.08 Безопасность жизнедеятельности 
1. Область применения программы Программа учебной дисциплины яв-

ляется частью примерной основной профессиональной образовательной про-
граммы в соответствии с ФГОС по специальностям СПО 38.02.08 Торговое 
дело.  

2. Место дисциплины в структуре основной профессиональной образо-
вательной программы: дисциплина входит в общепрофессиональный цикл.  

3. Цели и задачи дисциплины – требования к результатам освоения дис-
циплины:  

Цель дисциплины:  
-формирование профессиональной культуры безопасности жизнедея-

тельности (ноксологической культуры), под которой понимается готовность и 
способность личности использовать в профессиональной деятельности приоб-
ретенную совокупность знаний, умений и навыков для обеспечения безопас-
ности в сфере профессиональной и любой другой деятельности, характера 
мышления и ценностных ориентаций, при которых вопросы безопасности рас-
сматриваются в качестве приоритета.  

-формирование у специалистов представления о неразрывном единстве 
эффективной профессиональной деятельности с требованиями к безопасности 
и защищенности человека.  

Задачи дисциплины:  
-приобретение понимания проблем устойчивого развития деятельности 

и рисков, связанных с деятельностью человека;  
-овладение приемами рационализации жизнедеятельности, ориентиро-

ванными на снижения антропогенного воздействия на природную среду и 
обеспечение безопасности личности и общества;  

-формирование:   
-теоретических знаний и практических навыков, необходимых  для:  со-

здания комфортного (нормативного) состояния среды обитания в зонах трудо-
вой деятельности и отдыха человека;  обеспечения устойчивости функциони-
рования объектов и технических систем в штатных и чрезвычайных ситуаци-
ях;  принятия решений по защите производственного персонала и населения 
от возможных последствий аварий, катастроф, стихийных бедствий и приме-
нения современных средств поражения, а также принятия мер по ликвидации 
их последствий;  прогнозирования развития негативных воздействий и оценки 
последствий их действия;  
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-культуры безопасности жизнедеятельности,  безопасного типа поведе-
ния, риск-ориентированного мышления, при котором вопросы безопасности,  
сохранения жизни, здоровья и окружающей среды рассматриваются в качестве 
важнейших приоритетов жизнедеятельности человека;   

-культуры профессиональной безопасности, способностей для иденти-
фицикации опасности и оценивания рисков в сфере своей профессиональной 
деятельности;   

-готовности применения профессиональных знаний для минимизации 
негативных экологических последствий, обеспечения безопасности и улучше-
ния условий труда в сфере своей профессиональной деятельности; реализации 
мер защиты человека и среды обитания от негативных воздействий;  

-мотивации и способностей для самостоятельного повышения уровня 
культуры безопасности жизнедеятельности;   

-способностей к оценке вклада своей предметной области в решение 
экологических проблем и проблем безопасности;   

-способностей для аргументированного обоснования своих решений с 
точки зрения безопасности.  

4. Рекомендуемое количество часов на освоение программы дисципли-
ны: максимальной учебной нагрузки обучающегося 70 часов, в том числе:  

-обязательной аудиторной учебной нагрузки обучающегося 68 часов;  
-самостоятельной работы обучающегося 2 часа.  
Преподавание дисциплины ведется на 2 курсе (3, 4 семестр). 
5. Примерный тематический план учебной дисциплины  
1. Введение в безопасность.   
2. Человек и техносфера.  
3. Идентификация и воздействие на человека и среду обитания вредных 

и опасных факторов.  
4. Защита человека и среды обитания от вредных и опасных факторов 

природного,  антропогенного и техногенного происхождения.  
5. Обеспечение комфортных условий для жизни и деятельности челове-

ка психофизиологические и эргономические основы безопасности.  
6. Чрезвычайные ситуации и методы защиты в условиях их реализации 
7. Управление безопасностью жизнедеятельности  
8. Чрезвычайные ситуации основные способы и средства защиты  
9. Экстремальные ситуации.  
10. Правовые основы охраны труда Реализация учебной дисциплины 

требует наличия кабинета «Безопасность жизнедеятельности».  
Оборудование учебного кабинета: посадочные места по количеству обу-

чающихся; рабочее место преподавателя; учебно-наглядные пособия; ком-
плект учебно-методической документации по дисциплине.  

Технические средства обучения: - интерактивная доска с лицензионным 
программным обеспечением, мультимедиа проектор.  

Виды учебной работы: лекции, практические занятия, самостоятельная 
работа студента, занятия в интерактивных формах.  
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Контроль и оценка результатов освоения дисциплины осуществляется 
преподавателем в процессе проведения практических занятий и лабораторных 
работ, тестирования, а также выполнения обучающимися индивидуальных за-
даний, проектов, исследований.  

Итоговая форма контроля – дифференцированный зачет. 
 
ОП.00 Общепрофессиональный цикл   
 
ОП.01  Экономика и основы анализа финансово-хозяйственной дея-

тельности торговой организации  
  1. Область применения программы Программа учебной дисциплины 

является частью примерной основной профессиональной образовательной 
программы в соответствии с ФГОС по специальности СПО 38.02.08 Торговое 
дело. 

 2. Место дисциплины в структуре основной профессиональной образо-
вательной программы: дисциплина входит в общепрофессиональный цикл.  

3. Цели и задачи дисциплины – требования к результатам освоения дис-
циплины: В результате освоения дисциплины обучающийся должен уметь:  

-определять организационно-правовые формы организаций;  
-находить и использовать необходимую экономическую информацию;  
-определять состав материальных, трудовых и финансовых ресурсов ор-

ганизации;  
-заполнять первичные документы по экономической деятельности орга-

низации;  
-рассчитывать по принятой методике основные технико-экономические 

показатели деятельности организации.  
В результате освоения дисциплины обучающийся должен знать:  
- сущность организации как основного звена экономики отраслей; 
-основные принципы построения экономической системы организации; 

 принципы и методы управления основными и оборотными средствами;  
-методы оценки эффективности их использования, организацию произ-

водственного и технологического процессов;  
-состав материальных, трудовых и финансовых ресурсов организации, 

показатели их эффективного использования;  
- способы экономии ресурсов, в т. ч. основные энергосберегающие тех-

нологии;  
-механизмы ценообразования;  
-формы оплаты труда;  
-основные технико-экономические показатели деятельности организа-

ции и методику их расчёта.  
4. Рекомендуемое количество часов на освоение программы дисципли-

ны: максимальной учебной нагрузки обучающегося 124 часа, в том числе: - 
обязательной аудиторной учебной нагрузки обучающегося 102 часа; - само-
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стоятельной работы обучающегося 2 часа; выполнение курсовой работы 20 
часов. 

5. Примерный тематический план учебной дисциплины  
Раздел 1. Организация (предприятия) в условиях рынка   
Тема 1.1. Отраслевые особенности организации в рыночной экономики 
Тема 1.2 Производственная структура организации   
Раздел 2. Материально- техническая база организации   
Тема 2.1. Основные средства   
Тема 2.2 Оборотные средства   
Тема 2.3 Финансовые ресурсы организации   
Раздел 3. Кадры предприятия и оплата труда   
Тема 3.1. Кадры предприятия и производительность труда   
Тема 3.2 Оплата труда   
Раздел 4. Основные технико- экономические показатели деятельности 

организации   
Тема 4.1 Издержки производства и реализация продукции по статьям и 

элементам затрат   
Тема 4.2. Ценообразование   
Тема 4.3. Прибыль и рентабельность   
Тема 4.4. Показатели работы организации (фирмы)      
6.Реализация учебной дисциплины требует наличия кабинета «Эконо-

мики организации». Оборудование учебного кабинета: посадочные места по 
количеству обучающихся; рабочее место преподавателя; учебно-наглядные 
пособия; комплект учебно-методической документации по экономики органи-
зации.  

Технические средства обучения: - интерактивная доска с лицензионным 
программным обеспечением, мультимедиапроектор.  

Преподавание дисциплины ведется на 2 курсе (3, 4 семестр). Виды учеб-
ной работы: лекции, практические занятия, самостоятельная работа студента, 
выполнение курсовой работы, занятия в интерактивных формах.  

Итоговая форма контроля – зачет, экзамен.    
 
ОП.02 Правовое обеспечение профессиональной деятельности 
1. Область применения программы  
Программа учебной дисциплины является частью примерной основной 

профессиональной образовательной программы в соответствии с ФГОС по 
специальностям СПО 38.02.08 Торговое дело.  

2. Место дисциплины в структуре основной профессиональной образо-
вательной программы: дисциплина входит в общепрофессиональный цикл.  

3. Цели и задачи дисциплины – требования к результатам освоения дис-
циплины: В результате освоения дисциплины обучающийся должен уметь:  

-использовать необходимые нормативно-правовые документы;  
-защищать свои права в соответствии с гражданским, гражданско-

процессуальным и трудовым законодательством;  
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-анализировать и оценивать результаты и последствия деятельности  
-(бездействия) с правовой точки зрения.  
В результате освоения дисциплины обучающийся должен знать:  
-основные положения Конституции Российской Федерации;  
-права и свободы человека и гражданина, механизмы их реализации;  
-понятие правового регулирования в сфере профессиональной деятель-

ности;  
-законодательные акты и другие нормативные документы, регулирую-

щие правоотношения в процессе профессиональной деятельности;  
-организационно-правовые формы юридических лиц;  
-правовое положение субъектов предпринимательской деятельности;  
-права и обязанности работников в сфере профессиональной деятельно-

сти;  
-порядок заключения трудового договора и основания для его прекра-

щения;  
-правила оплаты труда;  
-роль государственного регулирования в обеспечении занятости населе-

ния;  
-право социальной защиты граждан;  
-понятие дисциплинарной и материальной ответственности работника;  
4. Рекомендуемое количество часов на освоение программы дисципли-

ны: максимальной учебной нагрузки обучающегося 70 часов, в том числе:  
-обязательной аудиторной учебной нагрузки обучающегося 68 часов;  
-самостоятельной работы обучающегося 2 часа.  
5. Примерный тематический план учебной дисциплины  
Раздел 1. Право и этика    
Тема 1.1. Правовое регулирование экономических отношений    
Тема 1.2. Правовое положение субъектов предпринимательской дея-

тельности   
Раздел 2. Правовое регулирование договорных отношений в сфере хо-

зяйственной деятельности     
Тема 2.1.Договорные отношения предприятий     
Тема 2.2. Обязательства     
Тема 2.3. Претензионная работа  
 Раздел 3. Трудовое право     
Тема 3.1. Правовое регулирование трудовых отношений     
Тема. 3.2. Рабочее время и время отдыха. Оплата труда     
Тема. 3.3. Трудовая дисциплина и материальная ответственность     
Тема. 3.4. Правовое регулирование занятости и трудоустройства   
Раздел 4. Административное право     
Тема. 4.1. Административная ответственность     
Тема. 4.2. Защита нарушенных прав Реализация учебной дисциплины 

требует наличия кабинета «Правовое обеспечение профессиональной деятель-
ности».  
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Оборудование учебного кабинета: посадочные места по количеству обу-
чающихся; рабочее место преподавателя; учебно-наглядные пособия; ком-
плект учебно-методической документации по дисциплине.  

Технические средства обучения: - интерактивная доска с лицензионным 
программным обеспечением, мультимедиа-проектор.  

Преподавание дисциплины ведется на 2 курсе (3, 4 семестр).  
Виды учебной работы: лекции, практические занятия, самостоятельная 

работа студента, занятия в интерактивных формах. Контроль и оценка резуль-
татов освоения дисциплины осуществляется преподавателем в процессе про-
ведения практических занятий и лабораторных работ, тестирования, а также 
выполнения обучающимися индивидуальных заданий, проектов, исследова-
ний.  

Итоговая форма контроля – экзамен.   
 
ОП.03 Прикладные компьютерные программы в профессиональной 

деятельности 
Цель дисциплины «ОП.03 Прикладные компьютерные программы в 

профессиональной деятельности»: формирование представлений о современ-
ных информационных технологиях в области профессиональной деятельности 

Дисциплина «ОП.03 Прикладные компьютерные программы в профес-
сиональной деятельности» включена в обязательную часть общепрофессио-
нального цикла образовательной программы. 

Примерный тематический план учебной дисциплины  
Тема 1. Работа с программой «1С: Предприятие. Управление торговлей» 
Тема 2. Работа с программой «1С: Розница 8» 
Тема 3. Работа с программой «1С: Касса приложение для ПК» 
Рекомендуемое количество часов на освоение программы дисциплины: 

максимальной учебной нагрузки обучающегося 70 часов, в том числе:  
-обязательной аудиторной учебной нагрузки обучающегося 68 часов;  
-самостоятельной работы обучающегося 2 часа.  
Преподавание дисциплины ведется на 2 курсе (3, 4 семестр).  
Виды учебной работы: лекции, практические занятия, самостоятельная 

работа студента, занятия в интерактивных формах. Контроль и оценка резуль-
татов освоения дисциплины осуществляется преподавателем в процессе про-
ведения практических занятий и лабораторных работ, тестирования, а также 
выполнения обучающимися индивидуальных заданий, проектов, исследова-
ний.  

Итоговая форма контроля – дифференцированный зачет.   
 
ОП.04 Автоматизация торгово-технологических процессов 
Цель дисциплины «ОП.04 Автоматизация торгово-технологических 

процессов»: формирование представлений о практическом применении ин-
формационных технологий в профессиональной деятельности. 
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Дисциплина «ОП.04 Автоматизация торгово-технологических процессов» 
включена в обязательную часть общепрофессионального цикла образователь-
ной программы. 

Примерный тематический план учебной дисциплины  
Раздел 1. Автоматизация торгово-технологических процессов 
Тема 1.1 Становление и развитие технологий электронной коммерции 
Тема 2. Категории электронной коммерции: электронные торговые пло-

щадки 
Тема 3. Электронный обмен данными 
Тема 4. Интернет вещей в коммерческой работе предприятий 
Тема 5. Электронные платежи и системы электронных платежей  
Тема 6. Мобильная коммерция 
Тема 7. Безопасность электронной коммерции 
Тема 8. Инновационные решения в электронной торговле 
Рекомендуемое количество часов на освоение программы дисциплины: 

максимальной учебной нагрузки обучающегося 52 часа, в том числе:  
-обязательной аудиторной учебной нагрузки обучающегося 51 час;  
-самостоятельной работы обучающегося 1 час.  
Преподавание дисциплины ведется на 2 курсе (3 семестр).  
Виды учебной работы: лекции, практические занятия, самостоятельная 

работа студента, занятия в интерактивных формах. Контроль и оценка резуль-
татов освоения дисциплины осуществляется преподавателем в процессе про-
ведения практических занятий и лабораторных работ, тестирования, а также 
выполнения обучающимися индивидуальных заданий, проектов, исследова-
ний.  

Итоговая форма контроля – экзамен.   
ОП.05 Эксплуатация торгово-технологического оборудования и 

охрана труда 
Цель дисциплины «ОП.05 Эксплуатация торгово-технологического обо-

рудования и охрана труда»: формирование представлений о современном тор-
гово-технологическом оборудовании, правилах охраны труда при его эксплуа-
тации. 

Дисциплина «ОП.05 Эксплуатация торгово-технологического оборудо-
вания и охрана труда»: включена в обязательную часть общепрофессиональ-
ного цикла образовательной программы. 

Примерный тематический план учебной дисциплины  
Раздел 1. Эксплуатация торгово-технологического оборудования  
Тема 1.1. Торгово-технологическое оборудование, торговая мебель и тор-

говый инвентарь 
Тема 1.2. Весоизмерительное, фасовочно-упаковочное и измельчительно-

режущее оборудование  
Тема 1.3. Подъёмно-транспортное и холодильное оборудование 
Тема 1.4. Контрольно-кассовая техника 



  

106 
 

Тема 1.5. Современные технические устройства, вендинговые автоматы и 
системы защиты товаров 

Раздел 2. Охрана труда   
Тема 2.1. Охрана труда и профилактика физического перенапряжения ра-

ботающего 
Рекомендуемое количество часов на освоение программы дисциплины: 

максимальной учебной нагрузки обучающегося 70 часов, в том числе:  
-обязательной аудиторной учебной нагрузки обучающегося 68 часов;  
-самостоятельной работы обучающегося 2 часа.  
Преподавание дисциплины ведется на 2 курсе (3 семестр).  
Виды учебной работы: лекции, практические занятия, самостоятельная 

работа студента, занятия в интерактивных формах. Контроль и оценка резуль-
татов освоения дисциплины осуществляется преподавателем в процессе про-
ведения практических занятий и лабораторных работ, тестирования, а также 
выполнения обучающимися индивидуальных заданий, проектов, исследова-
ний.  

Итоговая форма контроля – экзамен.   
 

 
ОП.06 Основы предпринимательства 
1. Область применения программы  
Программа учебной дисциплины является частью основной профессио-

нальной образовательной программы в соответствии с ФГОС по специально-
сти СПО 38.02.08 Торговое дело, входящей в состав укрупнённой группы спе-
циальностей 38.00.00 Экономика и управление.  

2. Место дисциплины в структуре основной профессиональной образова-
тельной программы: дисциплина входит в общепрофессиональный цикл (ва-
риативная составляющая).  

3. Цели и задачи дисциплины – требования к результатам освоения дис-
циплины: В результате освоения дисциплины обучающийся должен уметь:  

уметь: -определять основные источники права, регулирую-
щие предпринимательскую деятельность; - определять признаки предприни-
мательской деятельности; -определять организационно-правовые формы орга-
низаций; -оценивать финансовое состояние организации, анализиро-
вать платежеспособность организации; - находить и использовать необходи-
мую экономическую информацию. 

знать: 
- знать теоретические и методологические основы предприниматель-

ской деятельности; 
- систему государственной поддержки и регулирова-

ния предпринимательской деятельности на современный момент; 
- основные принципы построения экономической системы организации; 

- управление основными и оборотными средствами и
 оценку эффективности их использования; 
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- состав материальных, трудовых и финансовых ресурсов организа-
ции, показатели их эффективного использования; 
- механизмы ценообразования, формы оплаты труда; 

- основные экономические показатели деятельности организации 
и методику их расчёта; 
-знать нормы корпоративной культуры и этики; 

-использовать и применять нормативно- правовые акты, 
регламентирующие предпринимательскую деятельность; 
- планирование деятельности организации. 

4. Рекомендуемое количество часов на освоение программы дисциплины: 
объем в академических часах учебной нагрузки обучающегося 130 часов, в 
том числе: 

- обязательной аудиторной учебной нагрузки обучающегося 128 часов;  
-самостоятельной работы обучающегося 2 часа. 
Преподавание дисциплины ведется на 3 курсе (5,6 семестр). 
5. Примерный тематический план учебной дисциплины:  
Глава 1. Понятие, принципы, источники предпринимательства 
Тема 1.1 Понятие, предмет, метод и система предпринимательской дея-

тельности. 
Глава 2. Правовой статус субъектов предпринимательской деятельности. 
Тема 2.1 Физические лица как участники предпринимательской. 
Тема 2.2 Юридические лица и публичные образования как участники 

предпринимательской деятельности. 
Глава 3. Имущество и собственность в хозяйственном обороте. 
Тема 3.1 Вещи и нематериальные объекты гражданских правоотноше-

ний. 
Глава 4. Основы несостоятельности (банкротства) предприятий. 
Тема 4.1 Понятие и   признаки банкротства. Процедуры банкротства. 
Глава 5. Регулирование рекламной деятельности в предприниматель-

ском обороте. 
Тема 5.1 Понятие и субъекты рекламной деятельности. Требования к ре-

кламе. Ненадлежащая реклама. 
Глава 6. Финансирование и кредитование в предпринимательской дея-

тельности. 
Тема 6.1 Понятие и формы государственного финансирования, кредито-

вания предпринимательской деятельности. 
Раздел 7. Правовое регулирование предпринимательской деятельности. 
Тема 7.1 Основы правового регулирования расчетов. Виды расчетов. 
Глава 8. Инвестиции в предпринимательской деятельности. 
Тема 8.1 Основы правового регулирования инвестиционной деятельно-

сти. Лизинг, как вид инвестиционной деятельности. 
Раздел 9. Государственное регулирование предпринимательской дея-

тельности и аудит. 
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Тема 9.1 Система и принципы государственного регулирования пред-
принимательской деятельности. Антимонопольное регулирование бизнеса. 

Тема 9.2 Государственная регистрация товара. Государственная под-
держка предпринимательства. 

Тема 9.3 Правовое регулирование аудита. 
Глава 10. Предпринимательская деятельность на различных рынках. 
Тема 10.1 Рынок естественных монополий. Рынок недвижимости. 
Тема 10.2 Рынок страхования. Рынок валюты. Рынок ценных бумаг. 
Глава 11. Реализация товаров, работ, услуг в предпринимательской дея-

тельности. 
Тема 11.1 Основы реализации товаров, работ и услуг в предпринима-

тельской деятельности. 
Глава 12. Защита прав и законных интересов при осуществлении пред-

принимательской деятельности. 
Тема 12.1 Основные способы защиты прав. Судебная и нотариальная 

форма защиты прав. 
Глава 13. Ответственность в сфере предпринимательской деятельности. 
Тема 13.1 Понятие и виду оценки. Субъекты оценочной деятельности. 

Порядок проведения оценки. 
Итоговая форма контроля – экзамен. 
 
ОП.07 Стандартизация, метрология и подтверждение соответствия 
Область применения программы. Программа учебной дисциплины явля-

ется частью основной профессиональной образовательной программы в соот-
ветствии с ФГОС по специальности СПО 38.02.08 Торговое дело. 

1. Место дисциплины в структуре основной профессиональной обра-
зовательной программы. Дисциплина относится к группе общепрофессио-
нальных дисциплин профессионального цикла. 

3. Цели и задачи учебной дисциплины – требования к результатам 
освоения учебной дисциплины.  

В результате освоения дисциплины обучающийся должен  
уметь: 
- работать со стандартами при приемке товаров по качеству и отпуске их 

при реализации; 
- осуществлять контроль за соблюдением обязательных требований нор-

мативных документов, а также требований на добровольной основе ГОСТ, 
ГОСТ Р, ТУ; 

- переводить внесистемные единицы измерений в единицы Международ-
ной системы (СИ); 

В результате освоения дисциплины обучающийся должен  
знать: 
- основы стандартизации, метрологии, оценки соответствия: контроля и 

подтверждения соответствия - сертификации соответствия и декларирования 
соответствия; 
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- основные понятия, цели, задачи, принципы, объекты, субъекты, сред-
ства, методы, нормативно-правовую базу стандартизации, метрологии, под-
тверждения соответствия и контроля; 

- основные положения Национальной системы стандартизации; 
4. Рекомендуемое количество часов на освоение программы дисци-

плины. Максимальной учебной нагрузки обучающегося 51  час, в том числе: 
- обязательной аудиторной учебной нагрузки обучающегося 51 час; 
- самостоятельной работы обучающегося 0 часов. 
Преподавание дисциплины ведется на 2 курсе (3 семестр). 
5. Примерный тематический план учебной дисциплины: 
Введение. Предмет, цели, задачи и структура учебной дисциплины  
Раздел 1.Основы стандартизации  
Тема 1.1. Методологические основы стандартизации и технического ре-

гулирования  
Тема 1.2. Международное и региональное сотрудничество в области 

стандартизации 
Тема 1.3. Средства стандартизации и технического регулирования  
Тема 1.4. Системы стандартизации  
Раздел 2. Основы метрологии  
Тема 2.1. Структурные элементы метрологии  
Тема 2.2. Объекты и субъекты метрологии  
 Тема 2.3. Средства и методы измерений  
Тема 2.4. Государственная система обеспечения единства измерений 

(ГСИ)  
Раздел 3. Оценка и подтверждение соответствия продукции и услуг  
Тема 3.1. Оценка и подтверждение соответствия  
Тема 3.2. Правила проведения сертификации и декларирования продо-

вольственного сырья и пищевых продуктов  
Итоговая форма контроля –  дифференцированный зачет. 
 

ОП.08  Бухгалтерский учет  
1. Область применения программы Программа учебной дисциплины яв-

ляется частью основной профессиональной образовательной программы в со-
ответствии с ФГОС по специальности СПО 38.02.08 Торговое дело.  

2. Место дисциплины в структуре основной профессиональной образо-
вательной программы: дисциплина входит в общепрофессиональный цикл.  

3. Цели и задачи дисциплины – требования к результатам освоения дис-
циплины: курс бухгалтерский учет обеспечивает взаимосвязь  и гармонизацию 
изучения всех других дисциплин. 

В результате, полученные студентами знания позволяют глубоко изу-
чить смежные профилирующие дисциплины учебного цикла специальности. 

В процессе изучения базового курса «Бухгалтерский  учет» необходимо 
решить следующие задачи: 



  

110 
 

- формирование знаний о содержании бухгалтерского финансового учета 
как стержневого и базового в системе специальных дисциплин, его принципах 
и назначениях; 

- приобретение системы знаний о бухгалтерском финансовом учете как 
одной из функций предпринимательской деятельности, направленной на по-
лучение прибыли при сохранении источника дохода (собственного капитала) 
и призванной способствовать достижению целей на рынке товаров и услуг; 

- организация информационной системы для широкого круга внутренних 
и внешних пользователей; 

- подготовка и представление финансовой информации, бухгалтерской 
отчетности, удовлетворяющей требованиям различных пользователей (внут-
ренних и внешних); 

В результате освоения дисциплины обучающийся должен уметь:  
- использовать данные бухгалтерского учета для планирования и контроля 

результатов коммерческой деятельности; 
- участвовать в инвентаризации имущества и обязательств организации; 
В результате освоения дисциплины обучающийся должен знать:  
- нормативное регулирование бухгалтерского учета и отчетности; 
- методологические основы бухгалтерского учета, его счета и двойную 

запись; 
- план счетов, объекты бухгалтерского учета; бухгалтерскую отчетность; 
4. Рекомендуемое количество часов на освоение программы дисципли-

ны: максимальной учебной нагрузки обучающегося 68 часов, в том числе:  
-обязательной аудиторной учебной нагрузки обучающегося 68 часов;  
-самостоятельная работа обучающегося – 0 часов; 
5. Примерный тематический план учебной дисциплины  
Раздел 1. Нормативное регулирование бухгалтерского учета и отчетно-

сти  
Тема 1.1. Нормативное регулирование бухгалтерского учета и отчетно-

сти в России.  
Тема 1.2. Международные стандарты финансовой отчетности.  
Раздел 2. Основные требования к ведению бухгалтерского учета.  
Тема 2.1. Основные понятия бухгалтерского учета и его сущность.  
Тема 2.2. Требования к ведению бухгалтерского учета.  
Раздел 3. Формы и система счетов бухгалтерского учета  
Тема 3.1. Характеристика форм и счетов бухгалтерского учета.  
Тема 3.2. План счетов бухгалтерского учета и инструкция по его приме-

нению.  
Раздел 4. Краткая истории бухгалтерского учета  
Тема 4.1 Мировая история бухгалтерского учета.  
Тема 4.2 Становление и развитие бухгалтерского учета в России IX – XI 

веков.  
Реализация учебной дисциплины требует наличия кабинета «Бухгалтер-

ский учет».  
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Оборудование учебного кабинета: посадочные места по количеству обу-
чающихся; рабочее место преподавателя; учебно-наглядные пособия; ком-
плект учебно-методической документации по дисциплине.  

Технические средства обучения: - интерактивная доска с лицензионным 
программным обеспечением, мультимедиа проектор.  

Преподавание дисциплины ведется на 2 курсе (3 семестр).  
Виды учебной работы: лекции, практические занятия, самостоятельная 

работа студента, занятия в интерактивных формах.  
Контроль и оценка результатов освоения дисциплины осуществляется 

преподавателем в процессе проведения практических занятий и лабораторных 
работ, тестирования, а также выполнения обучающимися индивидуальных за-
даний, проектов, исследований.  

Итоговая форма контроля – экзамен.   
 
ОП.09  Налоги и налогообложение 

Цель дисциплины «Налоги и налогообложение»: формирование у 
студентов системы теоретических знаний и практических навыков, 
необходимых для понимания основ налогообложения в Российской 
Федерации, характеристики теоретических аспектов налогообложения, 
раскрытия механизма исчисления налогов. 

Дисциплина «Налоги и налогообложение» включена в обязательную 
часть общепрофессионального цикла образовательной программы. 

Примерный тематический план учебной дисциплины  
Раздел 1. ОСНОВЫ НАЛОГООБЛОЖЕНИЯ 
Тема 1.1. Теоретические основы налогообложения 
Тема 1.2.  Государственное регулирование налоговых правоотношений 
Тема 1.3. Способы обеспечения исполнения обязанности по уплате нало-

гов, сборов, страховых взносов 
Тема 1.4.  Налоговый контроль 
Раздел 2. ЭКОНОМИЧЕСКАЯ СУЩНОСТЬ НАЛОГОВ, СБОРОВ И 

СТРАХОВЫХ ВЗНОСОВ 
Тема 2.1. Федеральные налоги и сборы 
Тема 2.2. Региональные налоги и сборы 
Тема 2.3. Местные налоги и сборы 
Тема 2.4. Специальные налоговые режимы 
Рекомендуемое количество часов на освоение программы дисциплины: 

максимальной учебной нагрузки обучающегося 68 часов, в том числе:  
-обязательной аудиторной учебной нагрузки обучающегося 68 часов;  
-самостоятельная работа обучающегося – 0 часов; 
Преподавание дисциплины ведется на 2 курсе (4 семестр).  
Виды учебной работы: лекции, практические занятия, самостоятельная 

работа студента, занятия в интерактивных формах.  
Контроль и оценка результатов освоения дисциплины осуществляется 

преподавателем в процессе проведения практических занятий и лабораторных 
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работ, тестирования, а также выполнения обучающимися индивидуальных за-
даний, проектов, исследований.  

Итоговая форма контроля – экзамен.   
 

 

ОП.10  Контроль и ревизия 
1. Область применения программы  
Программа учебной дисциплины является частью основной профессио-

нальной образовательной программы в соответствии с ФГОС по специально-
сти СПО 38.02.08 Торговое дело входящей в состав укрупнённой группы спе-
циальностей 38.00.00 Экономика и управление.  

2. Место дисциплины в структуре основной профессиональной образова-
тельной программы: дисциплина входит в общепрофессиональный цикл (ва-
риативная составляющая).  

3. Цели и задачи дисциплины – требования к результатам освоения дис-
циплины: В результате освоения дисциплины обучающийся должен уметь:  

- составить план и программу контрольно–ревизионных проверок;  
 - применить методы контроля и ревизии к конкретным объектам провер-

ки;  
- провести контрольно-ревизионные проверки;  
- сделать выводы о законности операций и дать оценку финансовым ре-

зультатам деятельности организации.  
В результате освоения дисциплины обучающийся должен знать:  
- объекты и принципы контрольно-ревизионных проверок;  
- основные направления контрольно-ревизионных проверок;  
- методы контрольно-ревизионных проверок;  
- документирование контрольно-ревизионных проверок;  
- использование материалов контрольно-ревизионных проверок.  
4. Рекомендуемое количество часов на освоение программы дисциплины: 

объем в академических часах учебной нагрузки обучающегося 56 часов, в том 
числе: 

- обязательной аудиторной учебной нагрузки обучающегося 56 часов;  
-самостоятельной работы обучающегося 0 часа. 
Преподавание дисциплины ведется на 3 курсе (5 семестр). 
5. Примерный тематический план учебной дисциплине  
1. Теоретические основы и классификация контроля.  
2. Методы фактического и документального контроля.  
3. Сущность и задачи ревизии.  
4. Организация контрольно-ревизионной работы.   
Итоговая форма контроля – экзамен. 
 
ОП.11  Аудит 
1. Область применения программы Программа учебной дисциплины яв-

ляется частью примерной основной профессиональной образовательной про-
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граммы в соответствии с ФГОС по специальности СПО 38.02.08 Торговое де-
ло.  

2. Место дисциплины в структуре основной профессиональной образо-
вательной программы: дисциплина относится к вариативной части основной 
профессиональной образовательной программы.  

3. Цели и задачи дисциплины – требования к результатам освоения дис-
циплины: В результате освоения дисциплины обучающийся должен уметь:  

-ориентироваться в нормативно-правовом регулировании аудиторской 
деятельности в Российской Федерации;  

-выполнять работы по проведению аудиторских проверок;  
-выполнять работы по составлению аудиторских заключений.  
В результате освоения дисциплины обучающийся должен знать:  ос-

новные принципы аудиторской деятельности;  
-нормативно-правовое регулирование аудиторской деятельности в Рос-

сийской Федерации;  
-основные процедуры аудиторской проверки;  
-порядок оценки систем внутреннего и внешнего аудита.  
4. Рекомендуемое количество часов на освоение программы дисципли-

ны: максимальной учебной нагрузки обучающегося 66 часов, в том числе:  
- обязательной аудиторной учебной нагрузки обучающегося 66 часов;  
-самостоятельной работы обучающегося 0 часов.  
5. Примерный тематический план учебной дисциплины  
Раздел 1. Основные принципы аудиторской деятельности  
Тема 1.1. Сущность, содержание, цели и задачи аудиторской деятельно-

сти  
Тема 1.2. Процедуры аудиторской деятельности  
Раздел 2. Нормативно-правовое регулирование аудиторской деятельно-

сти в Российской Федерации.  
Тема 2.1. Система нормативного регулирования и стандарты аудитор-

ской деятельности в Российской Федерации  
Тема 2.2. Аттестация и кодекс профессиональной деятельности аудито-

ров  
Раздел 3. Основные процедуры аудиторской проверки  
Тема 3.1. Планирование, организация и документирование аудиторской 

проверки  
Раздел 4. Оценка систем внутреннего и внешнего аудита  
Тема 4.1. Оценка системы внутреннего аудита  
Тема 4.2. Аудиторское заключение по финансовой отчетности как ос-

новной документ внешнего аудита.  
Раздел 5. Основы аудита активов и пассивов организации  
Тема 5.1. Аудит активов организации  
Тема 5.2. Аудит пассивов организации  
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Реализация учебной дисциплины требует наличия кабинета «Аудит». 
Оборудование учебного кабинета: посадочные места по количеству обучаю-
щихся; рабочее место преподавателя;  

учебно-наглядные пособия; комплект учебно-методической документа-
ции по дисциплине.  

Технические средства обучения: - интерактивная доска с лицензионным 
программным обеспечением, мультимедиа проектор.  

Преподавание дисциплины ведется на 3 курсе (6 семестр).  
Виды учебной работы: лекции, практические занятия, самостоятельная 

работа студента, занятия в интерактивных формах.  
Контроль и оценка результатов освоения дисциплины осуществляется 

преподавателем в процессе проведения практических занятий и лабораторных 
работ, тестирования, а также выполнения обучающимися индивидуальных за-
даний, проектов, исследований.  

Итоговая форма контроля – экзамен. 
 
5.5. ПРОФЕССИОНАЛЬНЫЙ ЦИКЛ 

 
ПМ.00 ПРОФЕССИОНАЛЬНЫЕ МОДУЛИ 
 
ПМ.01 ОРГАНИЗАЦИЯ И ОСУЩЕСТВЛЕНИЕ ТОРГОВОЙ ДЕЯ-

ТЕЛЬНОСТИ 
Цель модуля: освоение вида деятельности «Организация и осуществление 

торговой деятельности».  
Профессиональный модуль включен в обязательную часть 

образовательной программы. 
Структура профессионального модуля: 
Раздел 1. Организация торгово-сбытовой деятельности на внутреннем и 

внешнем рынках 
Раздел 2. Организация и осуществление продаж 
Раздел 3. Организация и осуществление закупок для государственных, 

муниципальных и корпоративных нужд 
Учебная практика 
Производственная практика 
Количество часов, отводимое на освоение профессионального модуля 
всего – 360 часов, в том числе: 
максимальной учебной нагрузки обучающегося – 210 часов, включая: 
обязательной аудиторной учебной нагрузки обучающегося –204 часа; 
самостоятельной работы обучающегося – 6 часов; 
учебной практики – 72 часа; 
производственной практики - 72 часа; 
экзамен квалификационный по модулю – 6 часов. 
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ПМ.02 ОРГАНИЗАЦИЯ И ОСУЩЕСТВЛЕНИЕ ПРЕДПРИНИМА-
ТЕЛЬСКОЙ   ДЕЯТЕЛЬНОСТИ В СФЕРЕ ТОРГОВЛИ 

Цель модуля: освоение вида деятельности «Организация и осуществление 
предпринимательской деятельности в сфере торговли». 

Профессиональный модуль включен в обязательную часть 
образовательной программы. 

Структура профессионального модуля: 
Раздел 1. Технология проведения маркетинговых исследований 
Раздел 2. Ценообразование в торговой деятельности 
Раздел 3. Бизнес-планирование и финансовое моделирование предприни-

мательской единицы 
Производственная практика 
Количество часов, отводимое на освоение профессионального модуля 
всего – 440 часов, в том числе: 
максимальной учебной нагрузки обучающегося – 342 часа, включая: 
обязательной аудиторной учебной нагрузки обучающегося –336 часов; 
самостоятельной работы обучающегося – 6 часов; 
курсовая работа – 20 часов; 
производственной практики - 72 часа; 
экзамен квалификационный по модулю – 6 часов. 
 
ПМ.03 ОРГАНИЗАЦИЯ И ОСУЩЕСТВЛЕНИЕ ИНТЕРНЕТ – МАР-

КЕТИНГА 
В результате изучения профессионального модуля обучающихся должен 

освоить основной вид деятельности «Организация и осуществление интернет-
маркетинга  
(по выбору)» и соответствующие ему общие компетенции и профессиональ-
ные компетенции. 

Структура профессионального модуля: 
Раздел 1. Технология интернет-маркетинга 
Производственная практика 
Количество часов, отводимое на освоение профессионального модуля 
всего – 212 часов, в том числе: 
максимальной учебной нагрузки обучающегося – 134 часа, включая: 
обязательной аудиторной учебной нагрузки обучающегося –132 часа; 
самостоятельной работы обучающегося – 2 часа; 
производственной практики - 72 часа; 
экзамен квалификационный по модулю – 6 часов. 
 
ПМ.04 ОСВОЕНИЕ ПРОФЕССИИ РАБОЧЕГО, ДОЛЖНОСТИ 

СЛУЖАЩЕГО 
Выполнение работ по профессии рабочего 12721  «Кассир торгового за-

ла» 
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Целями учебной и производственной практики (по профилю специально-
сти) являются закрепление, расширение, углубление и систематизация теоре-
тической подготовки обучающегося, приобретение им практических навыков и 
компетенций, полученных при освоении специальных дисциплин на основе 
изучения деятельности конкретной организации, а  также на приобретение 
практического опыта самостоятельной профессиональной деятельности. 

Количество часов, отводимое на освоение профессионального модуля 
всего – 165 часов, в том числе: 
максимальной учебной нагрузки обучающегося – 87 часов, включая: 
обязательной аудиторной учебной нагрузки обучающегося –85 часов; 
самостоятельной работы обучающегося – 2 часа; 
учебной практики – 36 часов; 
производственной практики - 36 часа 
экзамен квалификационный по модулю – 6 часов. 
 
ПМ. 05 ОСВОЕНИЕ ПРОФЕССИИ РАБОЧЕГО, ДОЛЖНОСТИ 

СЛУЖАЩЕГО  
УП 05.01 ВЫПОЛНЕНИЕ РАБОТ ПО ПРОФЕССИИ РАБОЧИХ 17351 

«ПРОДАВЕЦ НЕПРОДОВОЛЬСТВЕННЫХ ТОВАРОВ» 
ПП. 05.01 ВЫПОЛНЕНИЕ РАБОТ ПО ПРОФЕССИИ РАБОЧИХ 17353 

«ПРОДАВЕЦ ПРОДОВОЛЬСТВЕННЫХ ТОВАРОВ» 
Целями производственной практики (по профилю специальности) явля-

ются закрепление, расширение, углубление и систематизация теоретической 
подготовки обучающегося, приобретение им практических навыков и компе-
тенций, полученных при освоении специальных дисциплин на основе изуче-
ния деятельности конкретной организации, а  также на приобретение практи-
ческого опыта самостоятельной профессиональной деятельности. 

Количество часов, отводимое на освоение профессионального модуля 
всего – 98 часов, в том числе: 
максимальной учебной нагрузки обучающегося – 92 часа, включая: 
обязательной аудиторной учебной нагрузки обучающегося –88 часов; 
самостоятельной работы обучающегося – 4 часа; 
экзамен квалификационный по модулю – 6 часов. 
 
Программа каждого профессионального модуля имеет следующую струк-

туру.  
  1. Паспорт программы профессионального модуля  
1.1. Область применения программы  
1.2. Цели и задачи модуля – требования к результатам освоения модуля 
1.3. Рекомендуемое количество часов на освоение программы профессио-

нального модуля  
2. Результаты освоения профессионального модуля  
3. Структура и примерное содержание профессионального модуля  
3.1. Тематический план профессионального модуля  
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3.2. Содержание обучения по профессиональному модулю  
4. Условия реализации программы профессионального модуля  
4.1. Требования к минимальному материально-техническому обеспече-

нию  
4.2. Информационное обеспечение обучения  
4.3. Общие требования к организации образовательного процесса  
4.4. Кадровое обеспечение образовательного процесса  
5. Контроль и оценка результатов освоения профессионального модуля 

Освоение каждого профессионального модуля завершается оценкой компе-
тенций студента по системе «Экзамен по модулю». 

 
6. КОНТРОЛЬ И ОЦЕНКА РЕЗУЛЬТАТОВ ОСВОЕНИЯ ОСНОВ-

НОЙ ПРОФЕССИОНАЛЬНОЙ ОБРАЗОВАТЕЛЬНОЙ ПРОГРАММЫ  
 
6.1. Контроль и оценка освоения основных видов профессиональной 

деятельности, профессиональных и общих компетенций  
Нормативно-методическое обеспечение текущего контроля успеваемости 

и промежуточной аттестации обучающихся по ОПОП СПО осуществляется в 
соответствии:    

• Федеральным государственным образовательным стандартом среднего 
профессионального образования по специальности 38.02.08 Торговое дело,  
Утвержден Приказом Министерства просвещения РФ №548 от 19 июля 2023г.;  

• Порядок проведения государственной итоговой аттестации по образова-
тельным программам среднего профессионального образования (Приказ Мин-
просвещения России от 08.11.2021 № 800); 

• Оценка качества освоения ППССЗ должна включать текущий контроль 
успеваемости, промежуточную и государственную итоговую аттестации обу-
чающихся. 

 Конкретные формы и процедуры текущего контроля успеваемости, про-
межуточной аттестации по каждой дисциплине и профессиональному модулю 
разрабатываются образовательной организацией самостоятельно и доводятся 
до сведения обучающихся в течение первых двух месяцев от начала обучения. 

Для аттестации обучающихся на соответствие их персональных достиже-
ний поэтапным требованиям соответствующей ППССЗ (текущий контроль 
успеваемости и промежуточная аттестация) создаются фонды оценочных 
средств, позволяющие оценить умения, знания, практический опыт и освоен-
ные компетенции. 

Фонды оценочных средств для промежуточной аттестации по дисципли-
нам и междисциплинарным курсам в составе профессиональных модулей раз-
рабатываются и утверждаются образовательной организацией самостоятельно, 
а для промежуточной аттестации по профессиональным модулям и для госу-
дарственной итоговой аттестации - разрабатываются и утверждаются образо-
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вательной организацией после предварительного положительного заключения 
работодателей. 

Для промежуточной аттестации обучающихся по дисциплинам (междис-
циплинарным курсам) кроме преподавателей конкретной дисциплины (меж-
дисциплинарного курса) в качестве внешних экспертов должны активно при-
влекаться преподаватели смежных дисциплин (курсов). Для максимального 
приближения программ промежуточной аттестации обучающихся по профес-
сиональным модулям к условиям их будущей профессиональной деятельности 
образовательной организацией в качестве внештатных экспертов должны ак-
тивно привлекаться работодатели. 

Оценка качества подготовки обучающихся и выпускников осуществляет-
ся в двух основных направлениях: 

оценка уровня освоения дисциплин; 
оценка компетенций обучающихся. 
Для юношей предусматривается оценка результатов освоения основ во-

енной службы. 
Организация текущего контроля осуществляется в соответствии с учеб-

ным планом подготовки. Предусмотрены следующие виды текущего кон-
троля: контрольные точки, коллоквиумы, контрольные работы, тестирование, 
эссе, рефераты, выполнение комплексных задач и др.   

Промежуточная аттестация проводится в соответствии с графиком учеб-
ного процесса дважды в год. Цель промежуточных (курсовых) аттестаций  – 
установить степень соответствия достигнутых обучающимися промежуточных 
результатов обучения (освоенных компетенций) планировавшимся при разра-
ботке ОПОП результатам. В ходе промежуточных аттестаций проверяется 
уровень сформированности компетенций, которые являются базовыми при пе-
реходе к следующему году обучения.  

К государственной итоговой аттестации допускается обучающийся, не 
имеющий академической задолженности и в полном объеме выполнивший 
учебный план или индивидуальный учебный план, если иное не установлено 
порядком проведения государственной итоговой аттестации по соответству-
ющим образовательным программам. 

Государственная итоговая аттестация включает проведение демонстраци-
онного экзамена, подготовку и защиту выпускной квалификационной работы 
(дипломная работа). Обязательное требование - соответствие тематики вы-
пускной квалификационной работы содержанию одного или нескольких про-
фессиональных модулей.  

6.2. Организация государственной  итоговой аттестации.  
Цель государственной итоговой аттестации – установление соответствия 

результатов освоения обучающимися образовательной программы по специ-
альности 38.02.08 Торговое дело соответствующим требованиям ФГОС СПО с 
учетом требований регионального рынка труда, их готовность и способность 
решать профессиональные задачи.  

Задачи государственной итоговой аттестации: 
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– определение соответствия навыков, умений и знаний выпускников со-
временным требованиям рынка труда, квалификационным требованиям ФГОС 
СПО и регионального рынка труда; 

– определение степени сформированности профессиональных компе-
тенций, личностных качеств, соответствующих ФГОС СПО и наиболее вос-
требованных на рынке труда. 

По результатам ГИА выпускнику по специальности 38.02.08 Торговое 
дело присваивается квалификация: специалист торгового дела. 

Примерная программа ГИА является частью ПОП-П по программе под-
готовки специалистов среднего звена и определяет совокупность требований к 
ГИА, в том числе к содержанию, организации работы, оценочным материалам 
ГИА выпускников по данной специальности. 

Выпускник, освоивший образовательную программу, должен быть готов 
к выполнению видов деятельности, предусмотренных образовательной про-
граммой (таблица 1), и демонстрировать результаты освоения образователь-
ной программы (таблица 2). 

Таблица 1  
Виды деятельности 

Код и наименование  
вида деятельности (ВД) 

Код и наименование  
профессионального модуля (ПМ),  
в рамках которого осваивается ВД 

 1  2 
В соответствии с ФГОС 

Организация и осуществление торговой деятель-
ности 

ПМ. 01 Организация и осуществление тор-
говой деятельности 

Организация и осуществление предприниматель-
ской деятельности в сфере торговли (по выбору) 

ПМн. 02 Организация и осуществление 
предпринимательской деятельности в сфере 
торговли 

Осуществление продаж потребительских товаров 
и координация работы с клиентами (по выбору) 

ПМн.03 Осуществление продаж потреби-
тельских товаров и координация работы с 
клиентами 

Организация и осуществление интернет-
маркетинга (по выбору) 

ПМн.03 Организация и осуществление ин-
тернет-маркетинга 

Таблица 2  
Перечень результатов, демонстрируемых выпускником 

Оцениваемые виды деятельно-
сти  

Профессиональные компетенции 

Организация и осуществление 
торговой деятельности 

ПК. 1.1. Проводить сбор и анализ информации о потребно-
стях субъектов рынка на товары и услуги, в том числе с 
использованием цифровых и информационных технологий. 
ПК. 1.2. Устанавливать хозяйственные связи с поставщи-
ками и потребителями товаров и услуг, в том числе с при-
менением коммуникативных возможностей искусственного 
интеллекта. 
ПК. 1.3. Осуществлять подготовку, оформление и проверку 
закупочной документации, в том числе с использованием 
электронного документооборота и сквозных цифровых 
технологий. 
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ПК. 1.4. Осуществлять подготовку к заключению внешне-
торгового контракта и его документальное сопровождение. 
ПК. 1.5. Осуществлять контроль исполнения обязательств 
по внешнеторговому контракту. 
 
ПК. 1.6. Организовывать выполнение торгово-
технологических процессов, в том числе с применением 
цифровых технологий. 

Организация и осуществление 
предпринимательской деятель-
ности в сфере торговли  

ПК 2.1. Проводить маркетинговые исследования с исполь-
зованием инструментов комплекса маркетинга. 
ПК 2.2. Разрабатывать предложения по улучшению систе-
мы продвижения товаров (услуг) организации. 
ПК 2.3. Проводить сбор, мониторинг и систематизацию 
ценовых показателей товаров, в том числе с использовани-
ем информационных интеллектуальных технологий. 
ПК 2.4. Устанавливать конкурентные преимущества товара 
на внутреннем и внешних рынках. 
ПК 2.5. Разрабатывать бизнес-план и финансовую модель 
деятельности предпринимательской единицы, в том числе с 
применением программных продуктов. 
ПК 2.6. Рассчитывать показатели эффективности предпри-
нимательской деятельности, в том числе с применением 
программных продуктов. 
ПК 2.7. Определять мероприятия по повышению эффек-
тивности предпринимательской деятельности. 
ПК 2.8. Собирать информацию о бизнес-проблемах и опре-
делять риски предпринимательской единицы. 

Организация и осуществление 
интернет-маркетинга 

ПК 3.1. Определять готовность веб-сайта к продвижению. 
ПК 3.2. Анализировать интернет-пространство, а также по-
ведение пользователей при поиске необходимой информа-
ции в информационно-телекоммуникационной сети "Ин-
тернет". 
ПК 3.3. Оформлять заявочные и платежные документы 
участников торгово-промышленной выставки. 
ПК 3.4. Проводить рекламные кампании в социальных ме-
диа для привлечения пользователей в интернет-
сообщество. 
ПК 3.5. Составлять технические задания в соответствии с 
требованиями заказчика. 
ПК 3.6. Проводить аналитические работы по реализации 
стратегий продвижения в информационно-
телекоммуникационной сети "Интернет". 
ПК 3.6. Осуществлять контроль исполнения клиентами 
обязательств по оплате участия в торгово-промышленной 
выставке. 
ПК 3.7. Консультировать участников торгово-
промышленной выставки по вопросам оптимальной орга-
низации их участия. 
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Выпускники, освоившие программу по специальности 38.02.08 Торговое 
дело, сдают ГИА в форме демонстрационного экзамена профильного уровня и 
защиты дипломной работы. 

6.3 Требования к проведению демонстрационного экзамена 
Демонстрационный экзамен профильного уровня проводится по 

решению образовательной организации на основании заявлений выпускников 
на основе требований к результатам освоения образовательных программ 
среднего профессионального образования, установленных в соответствии с 
ФГОС СПО, включая квалификационные требования, заявленные 
организациями, работодателями, заинтересованными в подготовке кадров 
соответствующей квалификации, в том числе являющимися стороной 
договора о сетевой форме реализации образовательных программ и (или) 
договора о практической подготовке обучающихся (далее - организации-
партнеры). 

Демонстрационный экзамен проводится с использованием единых 
оценочных материалов, включающих в себя конкретные комплекты 
оценочной документации, варианты заданий и критерии оценивания (далее – 
оценочные материалы), выбранные образовательной организацией, исходя из 
содержания реализуемой образовательной программы, из размещенных на 
официальном сайте оператора в сети «Интернет» единых оценочных 
материалов. 

Комплект оценочной документации (КОД) включает комплекс 
требований для проведения демонстрационного экзамена, перечень 
оборудования и оснащения, расходных материалов, средств обучения и 
воспитания, примерный план застройки площадки демонстрационного 
экзамена, требования к составу экспертных групп, инструкции по технике 
безопасности, а также образцы заданий. 

6.4 Организация и проведение защиты дипломной работы 
Программа организации проведения защиты дипломной работы 

как формы ГИА включает общие положения, тематику, структуру и 
содержание дипломной работы, порядок оценки результатов дипломной 
работы. 

Дипломная работа направлена на систематизацию и закрепление знаний 
выпускника по специальности, а также определение уровня готовности 
выпускника к самостоятельной профессиональной деятельности. Дипломная 
работа предполагает самостоятельную подготовку (написание) выпускником 
работы, демонстрирующего уровень знаний выпускника в рамках выбранной 
темы, а также сформированность его профессиональных умений и навыков. 

Тематика дипломных работ определяется образовательной 
организацией. Выпускнику предоставляется право выбора темы дипломной 
работы, в том числе предложения своей темы с необходимым обоснованием 
целесообразности ее разработки для практического применения. Тема 
дипломной работы должна соответствовать содержанию одного или 
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нескольких профессиональных модулей, входящих в образовательную 
программу среднего профессионального образования. 

Для подготовки дипломной работы выпускнику назначается 
руководитель и при необходимости консультанты, оказывающие выпускнику 
методическую поддержку. 

Закрепление за выпускниками тем дипломных работ, назначение 
руководителей и консультантов осуществляется распорядительным актом 
образовательной организации. 

Тематику дипломных работ, структуру и содержание дипломной работы, 
порядок оценки результатов и систему оценивания образовательная 
организация разрабатывает самостоятельно. 

Примерная структура программы ГИА 
1. Основные положения (указываются: код и наименование 

образовательной программы, нормативно-правовые акты в соответствии с 
которыми разработана программа ГИА, кто разрабатывает и как утверждается)  

2. Паспорт программы государственной итоговой аттестации (область 
применения, требования к результатам освоения программы, цели и задачи 
ГИА) 

3. Структура, содержание и условия допуска к государственной 
итоговой аттестации (форма ГИА, объем времени, сроки подготовки и 
проведения ГИА, описание условий допуска и подготовки дипломного 
проекта (работы), а также его структуры и требований к содержанию, 
описание условий допуска и подготовки ДЭ) 

4. Организация и порядок проведения государственной итоговой 
аттестации (описание требований к минимальному материально-
техническому, информационному обеспечению, организации и проведения 
защиты дипломного проекта (работы), ДЭ) 

5. Критерии оценки уровня и качества подготовки обучающихся 
(описание критериев оценки дипломного проекта (работы), ДЭ) 

6. Порядок апелляции и пересдачи государственной итоговой аттестации 
(описание процедуры подачи апелляции) 

 
7. Требования к условиям реализации образовательной программы  

Включают:  
 общесистемные требования,  
 требования к материально-техническому,  
 учебно-методическому обеспечению,  
 кадровым и финансовым условиям реализации образовательной 

программы. 
7.1. Общесистемные требования к условиям реализации образова-

тельной программы 
Образовательная организация  располагает на праве собственности или 

ином законном основании материально-технической базой, обеспечивающей 
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проведение всех видов учебной деятельности обучающихся, предусмотренных 
учебным планом, с учетом ОПОП. 

В случае реализации образовательной программы с использованием сете-
вой формы требования к реализации образовательной программы должны 
обеспечиваться совокупностью ресурсов материально-технического и учебно-
методического обеспечения, предоставляемого организациями, участвующими 
в реализации образовательной программы с использованием сетевой формы. 

В случае реализации образовательной программы на созданных образова-
тельной организацией в иных организациях кафедрах или иных структурных 
подразделениях требования к реализации образовательной программы должны 
обеспечиваться совокупностью ресурсов указанных организаций. 

7.2. Требования к материально-техническому и учебно-
методическому обеспечению реализации образовательной программы 

1.1. Оснащение кабинетов 
Кабинеты «Социально-гуманитарных дисциплин» 

Наименование1 Тип 
Основ-

ное/ специали-
зированное 

Крат-
кая (рамоч-
ная) техни-
ческая ха-
рактери-
стика2 

Код 
профессио-
нального мо-
дуля, дисци-
плины 

1. посадочные места 
по количеству обучаю-
щихся (столы, стулья) 

Мебель основное регулируе-
мые по вы-
соте 

СГ. 01 
СГ. 02  
СГ. 03  
СГ. 05 2. рабочее место пре-

подавателя 
Мебель основное на усмотре-

ние ОО 
3. Доска мело-

вая/маркерная/интеракти
вная 

Оборудо-
вание 

основное на усмотре-
ние ОО 

4. Сетевой фильтр ТС основное на усмотре-
ние ОО 

5. Компьютер препо-
давателя с перифери-
ей/ноутбук (лицензион-
ное программное обес-
печение (ПО), образова-
тельный контент и си-
стема защиты от вредо-
носной информации) 

ТС основное на усмотре-
ние ОО 

6. Наглядные плака-
ты по соответствующим 
тематикам дисциплин 

УМ
К 

основное на усмотре-
ние ОО 

 

 
1 Здесь и далее – список оборудования специальных помещений дополняется образовательной организацией 
при формировании основной профессиональной образовательной программы. 
2 Здесь и далее – техническая характеристика специальных помещений приводится образовательной органи-
зацией самостоятельно при формировании основной профессиональной образовательной программы. 
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Специальные помещения должны представлять собой учебные аудитории 
для проведения занятий всех видов, предусмотренных образовательной про-
граммой, в том числе групповых и индивидуальных консультаций, текущего 
контроля и промежуточной аттестации, а также помещения для самостоятель-
ной работы, мастерские и лаборатории, оснащенные оборудованием, техниче-
скими средствами обучения и материалами, учитывающими требования меж-
дународных стандартов. 

Перечень кабинетов, лабораторий, мастерских и других помещений 
Кабинеты: 
- социально-гуманитарных дисциплин; 
- безопасности жизнедеятельности; 
- общепрофессиональных дисциплин и профессиональных модулей 
- самостоятельной и воспитательной работы 
Лаборатории: 
Мастерская/зона по видам работ «Учебный магазин». 

Лаборатория «Товароведения и организации экспертизы качества товаров». 
Спортивный комплекс: 
- спортивный зал; 
- открытый стадион широкого профиля с элементами полосы препятствий; 
- стрелковый тир (в любой модификации, включая электронный) или место для 

стрельбы. 
Залы: 
- библиотека, читальный зал с выходом в сеть Интернет; 
- актовый зал.



 
 

Материально-техническое оснащение специальных помещений для реализации образовательной программы,  
включая программное обеспечение 

1. Материально-техническое оснащение  
1.1. Оснащение кабинетов 
Кабинеты «Социально-гуманитарных дисциплин» 

№ Наименование3 Тип 
Основное/ специали-

зированное 

Краткая (рамочная) 
техническая характе-

ристика4 

Код профессионального 
модуля, дисциплины 

7.  посадочные места по количеству 
обучающихся (столы, стулья) 

Мебель основное регулируемые по высо-
те 

СГ. 01 
СГ. 02  
СГ. 03  
СГ. 05 

8.  рабочее место преподавателя Мебель основное на усмотрение ОО 

9.  Доска мело-
вая/маркерная/интерактивная 

Оборудование основное на усмотрение ОО 

10.  Сетевой фильтр ТС основное на усмотрение ОО 

11.  Компьютер преподавателя с пери-
ферией/ноутбук (лицензионное про-
граммное обеспечение (ПО), образо-
вательный контент и система защи-
ты от вредоносной информации) 

ТС основное на усмотрение ОО 

12.  Наглядные плакаты по соответству-
ющим тематикам дисциплин 

УМК основное на усмотрение ОО 

13.  наушники с микрофоном  ТС специализированное на усмотрение ОО СГ.02 

 
Кабинет «Безопасности жизнедеятельности» 

 
3 Здесь и далее – список оборудования специальных помещений дополняется образовательной организацией при формировании основной профессиональной образова-
тельной программы. 
4 Здесь и далее – техническая характеристика специальных помещений приводится образовательной организацией самостоятельно при формировании основной профес-
сиональной образовательной программы. 
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№ Наименование Тип 
Основное/ специали-

зированное 

Краткая (рамочная) 
техническая характе-

ристика 
Код дисциплины 

1.  посадочные места по количеству обу-
чающихся (столы, стулья) 

Мебель основное регулируемые по высоте СГ.03 

2.  рабочее место преподавателя Мебель основное на усмотрение ОО 

3.  индивидуальные средства защиты 
(респираторы, противогазы, ватно-
марлевые повязки) 

Оборудование основное на усмотрение ОО 

4.  общевойсковой защитный комплект Оборудование основное на усмотрение ОО 

5.  войсковые индивидуальные аптечки Оборудование основное на усмотрение ОО 

6.  сумки и комплекты медицинского 
имущества для оказания первой ме-
дицинской, доврачебной помощи 
(сумка СМС) 

Оборудование основное на усмотрение ОО 

7.  перевязочные средства (бинты, лей-
копластыри, вата медицинская ком-
прессная, косынка медицинская (пе-
ревязочная), повязка медицинская 
большая стерильная, повязка меди-
цинская малая стерильная) 

Оборудование основное на усмотрение ОО 

8.  медицинские предметы расходные 
(булавка безопасная, шина проволоч-
ная, шина фанерная) 

Оборудование основное на усмотрение ОО 

9.  грелка Оборудование основное на усмотрение ОО 

10.  жгут кровоостанавливающий Оборудование основное на усмотрение ОО 

11.  индивидуальный перевязочный пакет Оборудование основное на усмотрение ОО 
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№ Наименование Тип 
Основное/ специали-

зированное 

Краткая (рамочная) 
техническая характе-

ристика 
Код дисциплины 

12.  шприц-тюбик одноразового пользо-
вания 

Оборудование основное на усмотрение ОО 

13.  носилки санитарные Оборудование основное на усмотрение ОО 

14.  макет простейшего укрытия в разрезе Оборудование основное на усмотрение ОО 

15.  макет убежища в разрезе Оборудование основное на усмотрение ОО 

16.  массогабаритный макет автомата Ка-
лашникова 

Оборудование основное на усмотрение ОО 

17.  макеты мин и гранат Оборудование основное на усмотрение ОО 

18.  тренажер сердечно-легочной и мозго-
вой реанимации, пружинно-
механический с индикацией правиль-
ности выполнения действий и тесто-
выми режимами «манекен» 

Оборудование основное на усмотрение ОО 

19.  медицинская кушетка Оборудование основное на усмотрение ОО 

20.  медицинская ширма Оборудование основное на усмотрение ОО 

21.  компьютер с программным обеспече-
нием для преподавателя (системный 
блок, монитор, клавиатура, мышь) 

ТС основное на усмотрение ОО 

22.  экран (доска) ТС основное на усмотрение ОО 

23.  мультимедиапроектор ТС основное на усмотрение ОО 

24.  видеотека мультимедийных учебных 
программ (мультимедийные обучаю-
щие программы и электронные учеб-
ники по основным разделам БЖ, ви-

УМК основное на усмотрение ОО 
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№ Наименование Тип 
Основное/ специали-

зированное 

Краткая (рамочная) 
техническая характе-

ристика 
Код дисциплины 

деофильмы по разделам курса БЖ, 
презентации по темам безопасности 
жизнедеятельности) 

25.  нормативно-правовые документы УМК основное на усмотрение ОО  

26.  наборы плакатов (первая медицин-
ская помощь, военная форма, стрел-
ковое оружие, теоретические основы 
ведения огня из стрелкового оружия, 
мины и гранаты, терроризм- угроза 
обществу, государственные и воен-
ные символы Р.Ф., твои ГЕРОИ - Рос-
сия) 

УМК основное на усмотрение ОО  

 
Кабинеты «Общепрофессиональных дисциплин и профессиональных модулей» 
 

№ Наименование Тип Основное/ специализи-
рованное 

Краткая (рамочная) 
техническая харак-

теристика 

Код профессионально-
го модуля, дисципли-

ны 

1.  
посадочные места по количеству обучаю-
щихся (столы, стулья) 

Мебель основное 
регулируемые по вы-

соте 
ОП.01 ОП.02 
ОП.03 ОП.04 
ОП.05 ОП.06 
ПМ 01 
ПМн.02 ПМн. 03 

2.  
рабочее место преподавателя Мебель основное на усмотрение ОО 

3.  
Доска меловая/маркерная/интерактивная Оборудование основное на усмотрение ОО 

4.  
Сетевой фильтр ТС основное на усмотрение ОО 

5.  
Компьютер преподавателя с перифери-
ей/ноутбук (лицензионное программное 

ТС основное на усмотрение ОО 
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обеспечение (ПО), образовательный кон-
тент и система защиты от вредоносной ин-
формации) 

6.  
Автоматизированное рабочее место обуча-
ющегося 

ТС основное на усмотрение ОО 
ОП.02 
ОП.04 

7.  
Наглядные плакаты по соответствующим 
тематикам дисциплин и МДК 

УМК основное на усмотрение ОО 

ОП.01 ОП.02 
ОП.03 ОП.04 
ОП.05 ОП.06 
ПМ 01 
ПМн.02 ПМн. 03 

 
Кабинет «Самостоятельной и воспитательной работы» 

№ Наименование Тип 
Основное/ специали-

зированное 
Краткая (рамочная) тех-
ническая характеристика 

Код профессио-
нального модуля, 
дисциплины5 

1.  
посадочные места по количеству обучающихся 
(столы, стулья) 

Мебель основное регулируемые по высоте  

2.  
рабочее место преподавателя/тьютора Мебель основное на усмотрение ОО 

3.  
МФУ Оборудование основное принтер, сканер, копир 

4.  
компьютер с программным обеспечением для 
преподавателя (системный блок, монитор, клави-
атура, мышь) с выходом в Интернет 

ТС основное на усмотрение ОО 

5.  
экран (доска) ТС основное на усмотрение ОО 

6.  
Мультимедиапроектор ТС основное на усмотрение ОО 

7.  
комплект методических материалов УМК основное на усмотрение ОО 

 
1.2. Оснащение лабораторий/мастерских/зон по видам работ 

 
5  Заполняется образовательной организацией при формировании основной профессиональной образовательной программы. 
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1.3. Оснащение спортивного комплекса/зал 
Спортивный комплекс 

№ Наименование6 Тип 
Основное/ специали-

зированное 
Краткая (рамочная) тех-
ническая характеристика 

Код профессио-
нального модуля, 
дисциплины 

1. рабочее место преподавателя Мебель основное на усмотрение ОО СГ 04 

2. шкафы для одежды Мебель основное на усмотрение ОО 

3. стулья/скамейки Мебель основное на усмотрение ОО 

4. спортивный инвентарь и оборудование Оборудование основное на усмотрение ОО 

5. открытые спортивные площадки Оборудование основное на усмотрение ОО 

6. компьютер с программным обеспечением для 
преподавателя (системный блок, монитор, клавиа-
тура, мышь) 

ТС основное на усмотрение ОО 

7. комплект учебно-методических материалов УМК основное на усмотрение ОО 

1.4. Оснащение помещений, задействованных при организации самостоятельной и воспитательной работы 
Читальный зал/Библиотека/Актовый зал 

№ Наименование Тип Основное/ специализиро-
ванное 

Краткая (рамочная) 
техническая характе-

ристика 

Код профессионального 
модуля, дисциплины8 

1 посадочные места по количеству 
обучающихся (столы, стулья) 

Мебель основное регулируемые по высо-
те 

  

 
6 Список оборудования дополняется образовательной организацией при формировании основной профессиональной образовательной программы. 
7 Дополнительно в форму записываются имеющиеся в наличии компьютеры, МФУ и др. с другими техническими характеристиками, другое оборудование, использующи-
еся в данном кабинете 
8  Заполняется образовательной организацией при формировании основной профессиональной образовательной программы. 
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2 Компьютер с перифери-
ей/ноутбук (лицензионное про-
граммное обеспечение (ПО), си-
стема защиты от вредоносной 
информации) 

ТС основное на усмотрение ОО   

3 Стол библиотекаря с ящиками Мебель основное на усмотрение ОО   
4 Кресло библиотекаря Мебель основное на усмотрение ОО   
5 Стеллажи библиотечные Мебель основное на усмотрение ОО   
6 Сетевой фильтр ТС основное на усмотрение ОО   
7 Стул/кресло для актового зала Мебель основное на усмотрение ОО   
8 Трибуна Мебель основное на усмотрение ОО   

9 Системы хранения светового и 
акустического оборудования 

Мебель основное на усмотрение ОО   

10 Вокальный микрофон Оборудование основное на усмотрение ОО   
11 Кондиционер ТС основное на усмотрение ОО   
12 Звукоусиливающая аппаратура с 

комплектом акустических систем 
Оборудование основное на усмотрение ОО   

13 Проектор для актового зала Оборудование основное на усмотрение ОО   
14 Экран большого размера Оборудование основное на усмотрение ОО   

2. Лицензионное и свободно распространяемое программное обеспечение 

Перечень необходимого комплекта лицензионного и свободно распространяемого программного обеспечения.  
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№ п/п Наименование лицензионного и свободно распространяемого 
программного обеспечения, в том числе отечественного про-
изводства 

Код и наименование учебной дисциплины (модуля) 

1 Пакет стандартных офисных приложений для работы с докумен-
тами, таблицами, базами данных и т.п. 

СГ.01 История России 
СГ.02 Иностранный язык в профессиональной деятельности 
СГ.03 Безопасность жизнедеятельности 
СГ.04 Физическая культура 
СГ.05 Основы финансовой грамотности 
ОП.01 Экономика и основы анализа финансово-хозяйственной 
деятельности торговой организации 
ОП.02 Прикладные компьютерные программы в профессиональ-
ной деятельности 
ОП.03 Эксплуатация торгово-технологического оборудования и 
охрана труда 
ОП.04 Автоматизация торгово-технологических процессов 
ОП.05 Основы предпринимательства 
ОП.06 Правовое обеспечение профессиональной деятельности 
ПМ 01 Организация и осуществление торговой деятельности, 
ПМ 02 Организация и осуществление предпринимательской дея-
тельности в сфере торговли 
ПМ 03 Организация и осуществление интернет-маркетинга  

2 Программы-архиваторы 

3 Справочно-правовая система ПМ 01 Организация и осуществление торговой деятельности, 
ПМ 02 Организация и осуществление предпринимательской дея-
тельности в сфере торговли 
ПМ 03 Организация и осуществление интернет-маркетинга  
 

4 ПО для автоматизации деятельности на предприятии. 

5 Программа для приемки маркированного товара в ЭДО 

6 Кассовая программа 
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7 Товароучетная система 

 
 
 



 
 

Помещения для самостоятельной работы обучающихся должны быть 
оснащены компьютерной техникой с возможностью подключения к информа-
ционно-телекоммуникационной сети "Интернет" и обеспечением доступа в 
электронную информационно-образовательную среду образовательной орга-
низации (при наличии). 

В случае применения электронного обучения, дистанционных образова-
тельных технологий, допускается применение специально оборудованных по-
мещений, их виртуальных аналогов, позволяющих обучающимся осваивать 
ОК и ПК. 

Образовательная организация должна быть обеспечена необходимым 
комплектом лицензионного программного обеспечения. 

Библиотечный фонд образовательной организации должен быть уком-
плектован печатными изданиями и (или) электронными изданиями по каждой 
дисциплине (модулю) из расчета одно печатное издание и (или) электронное 
издание по каждой дисциплине (модулю) на одного обучающегося. 

В качестве основной литературы образовательная организация использу-
ет учебники, учебные пособия, предусмотренные ОПОП. 

В случае наличия электронной информационно-образовательной среды 
допускается замена печатного библиотечного фонда предоставлением права 
одновременного доступа не менее 25 процентов обучающихся к электронно-
библиотечной системе (электронной библиотеке). 

Обучающиеся инвалиды и лица с ограниченными возможностями здоро-
вья должны быть обеспечены печатными и (или) электронными образователь-
ными ресурсами, адаптированными к ограничениям их здоровья. 

Образовательная программа должна обеспечиваться учебно-
методической документацией по всем учебным дисциплинам (модулям). 

7.3. Требования к кадровым условиям реализации образовательной 
программы 

Реализация образовательной программы обеспечивается педагогическими 
работниками образовательной организации, а также лицами, привлекаемыми к 
реализации образовательной программы на иных условиях, в том числе из 
числа руководителей и работников организаций, направление деятельности 
которых соответствует области профессиональной деятельности, указанной в 
пункте 1.6 настоящего ФГОС СПО (имеющих стаж работы в данной профес-
сиональной области не менее 3 лет). 

Квалификация педагогических работников образовательной организации 
должна отвечать квалификационным требованиям, указанным в квалификаци-
онных справочниках, и (или) профессиональных стандартах (при наличии). 

Педагогические работники, привлекаемые к реализации образовательной 
программы, должны получать дополнительное профессиональное образование 
по программам повышения квалификации, в том числе в форме стажировки в 
организациях, направление деятельности которых соответствует области про-
фессиональной деятельности, указанной в пункте 1.6 настоящего ФГОС СПО, 
не реже 1 раза в 3 года с учетом расширения спектра профессиональных ком-
петенций. 
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Доля педагогических работников (в приведенных к целочисленным зна-
чениям ставок), имеющих опыт деятельности не менее 3 лет в организациях, 
направление деятельности которых соответствует области профессиональной 
деятельности, указанной в пункте 1.6 настоящего ФГОС СПО, в общем числе 
педагогических работников, обеспечивающих освоение обучающимися про-
фессиональных модулей образовательной программы, должна быть не менее 
25 процентов. 

7.4. Требования к финансовым условиям реализации образовательной 
программы 

Финансовое обеспечение реализации образовательной программы должно 
осуществляться в объеме не ниже базовых нормативных затрат на оказание 
государственной услуги по реализации имеющих государственную аккредита-
цию образовательных программ среднего профессионального образования по 
специальности с учетом корректирующих коэффициентов. 

7.5. Требования к применяемым механизмам оценки качества образо-
вательной программы 

Качество образовательной программы определяется в рамках системы 
внутренней оценки, а также системы внешней оценки на добровольной осно-
ве. 

В целях совершенствования образовательной программы образовательная 
организация при проведении регулярной внутренней оценки качества образо-
вательной программы привлекает работодателей и их объединения, иных 
юридических и (или) физических лиц, включая педагогических работников 
образовательной организации. 

Внешняя оценка качества образовательной программы может осуществ-
ляться в рамках профессионально-общественной аккредитации, проводимой 
работодателями, их объединениями, а также уполномоченными ими организа-
циями, в том числе иностранными организациями, либо авторизованными 
национальными профессионально-общественными организациями, входящи-
ми в международные структуры, с целью признания качества и уровня подго-
товки выпускников, освоивших образовательную программу, отвечающими 
требованиям профессиональных стандартов, требованиям рынка труда к спе-
циалистам соответствующего профиля. 
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